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Egal ob Kauf, Verkauf, An- oder Vermietung, Verwaltung, Anlageideen oder Projektent-
wicklung, Extraservice fur Senioren rund ums Wohnen im Alter:

Dieses unschlagbare Erfolgsduo hat die Welt der Immobilien in den Genenl In zweiter
Generation fUhren die Schwestern Sabine Gahbauer und Regina Frank mit viel Sachver-
stand, Erfahrung, Spezialservice und FingerspitzengefUhl ihre Auftraggeber durch den
undurchsichtigen Dschungel der Immobilienthemen und gesetzlichen Vorgaben. Fir
die Unerfahrenen sind sie eine anerkannte, transparente Fachadresse. Wer sich dage-
gen in Immobilienfragen kundig fuhlt, 1Gsst sich von den sympathischen Expertinnen bei
wichtigen Entscheidungen reflektieren und bei Verkaufsprozessen entlasten.

Der Blick der beiden vertrauenswurdigen Immobilien-Kénnerinnen reicht weit Uber den
Tellerand der Branche, denn mit ihrer unkomplizierten, zuverl@ssigen Art sprengen sie
alle Klischees. Immerhin gehdrt dieser Berufsstand zu den dltesten gewerblichen, ange-
sehenen Tatigkeiten, fUr die vor allem auch ein gelungenes Beziehungsmanagement
zahlt! Hier die Interessen verschiedener Parteien auf einen Nenner zu bringen, so dass
alle nachhaltig zufrieden sind, ist eine KUr, die diesem Immo-Duett vorziglich gelingt.
Orhidea Briegel, Herausgeberin

www.df-immobilien-augsburg.de

d Regina Frank, Kauffrau for
Grundstucks- und Wohnungs-
wirtschaft Uberzeugen als
Klischeebrecher. Das Powerduo
begeistert mit Herz und
Sachverstand.

f

ogagement und erprobten

- Fachwissen sorgen wir
’ﬁ'ir optimale Ergebnisse
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Immobilien Rundum-Service

Verkauf & Vermietung

Das Interview mit den Titelgesichtern
Regina Frank und Sabine Gabbauer fiibrte
ich in Co-Moderation mit Unternebmer-
GUIDE www.patrizia-raders.de
(Unternebmerin des Monats Novenber 2018).

Orhideal IMAGE: Liebe Frau Gahbauer, lie-
be Frau Frank, Sie sind seit Jahrzehnten be-
kannt als DIE Serviceadresse fir den Grof3-
raum Augsburg in zweiter Generation. Wer
so lange am Markt ist, macht offensichtlich
alles richtig. Was schitzen Ihre Kunden be-
sonders an Ihrer Dienstleistung?

Sabine Gahbauer: In unserem Beruf zihlt
die solide Ausbildung und tiefe Erfahrung.
Wir wissen, was bereits im Vorfeld bereinigt
und beachtet werden muss, und erarbeiten
fir unsere Auftraggeber die richtige Strategie.
Damit fihren wir sie zum besten Ergebnis.
Unsere Kunden sparen mit uns ihre kostba-
re Zeit, treffen die besseren Entscheidungen,
koénnen auf unser Fachwissen zahlen und ha-
ben nicht zuletzt in uns die dritte Partei als
Zeuge und Interessensmittler. Das wird ge-
schatzt!

Regina Frank: Auch von denen, die zunachst
im Alleingang versucht haben, ihr Objekt zu
verkaufen. Wer uns engagiert, will mit seiner
Immobilie nicht experimentieren. Denn alle
Selbstversuche werden auf dem Markt durch
Interessenten beobachtet und nicht selten
wertet sich der Privatverkiufer durch unsach-
gemille Einwertung und stindige Preisanpas-
sungen sein Objekt selber ab. Dazu kommt,
dass eine Immobilie, die linger leer steht,
Unterhaltungskosten verursacht und weiter
an Wert verliert. Weil sich unsere Kunden auf
unsere Expertise verlassen konnen, werden
wir auch spiter gerne weiterempfohlen.

Orhideal IMAGE: Sie arbeiten also sehr
nachhaltig.

Sabine Gahbauer: Stimmt. Da wir
aus einer Unternehmerfamilie stam-
8 men, die jahrzehntelang in der Im-

V mobilienbranche titig war, ist uns

die Leidenschaft zur Immobilie in

die Wiege gelegt worden. Um diese
verantwortungsvolle Dienstleistung optimal
durchzufithren missen wir einiges im Vorfeld
bringen, wie z.B. Beharrlichkeit, Kompetenz,
das erforderliche Fingerspitzengefiihl und
nicht zuletzt auch unsere Frauenpower.

Patrizia Raders: Bei Threr Arbeit zahlt
also nicht nur die fachliche Komponen-
te, sondern auch der menschliche Faktor,
die vertrauensvolle Zusammenarbeit mit
den Kunden. Sie haben sich den Namen
gemacht, diesen ,,Spagat*“ zwischen den
Verkiufern und Kiufern zu meistern. Wie
schaffen Sie es, alle Beteiligten zu begeis-
tern?

Regina Frank: Uns fillt das leicht, weil wir
unsere Arbeit lieben und die Interessen un-
serer Kunden verstehen. Ein Haus oder eine
Wohnung bilden den Mittelpunkt des priva-
ten Lebens. Mit dem Zuhause verbinden die
Menschen Schutz, Lebensgefiihl, Freizeit und
soziale Kontakte. Wir arbeiten tagtaglich mit
diesen elementaren Bedurfnissen. Deshalb
ist es uns wichtig, dass der Verkaufer und der
Kiufer die Nacht vor dem Notarvertrag ru-
hig schlafen und den Vertrag mit einem gu-
tem Geflihl unterschreiben konnen. Als Im-
mobilienmakler bieten wir die Gewihr, den
Verkauf bzw. Kauf kompetent zu begleiten.
Diese optimale Abwicklung fir BEIDE Sei-
ten basiert auf unserer Fachkompetenz.
Sabine Gahbauer: Man muss aufpassen, dass
die ,,Schmerzgrenze® bei beiden nicht tber-
schritten wird. Wir sind in der Lage, nicht nur
die Immobilie, sondern auch die Menschen
diesbeztglich zu ,Jesen. Auler der professi-

»Mit Fullservice fOr den reibungslosen
Mieterwechsel vermitteln wir Immobilie
schnell, professionell und mit einem schrift-
lichen Leistungsversprechen an solvente,
meist schon vorgemerkte Interessenten.*

Ist-Analyse und
Erstellung der
Verkaufsstrategie

Vom ersten Kontakt
bis zum Abschluss
und auch danach...
immer ansprechbar
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Eine unschlagbare Kombination in allen Fragen
rund um die Immobilie:
Immobilien-Expertin Sabine Gahbauer setzt ihre
langjahrige Erfahrung, beste Marktkenntnisse,
gutes Menschengespur, Verhandlungsgeschick
fOr die Interessen ihrer Kunden ein.

,,Der Verkauf
und Vermietung
von Immobilien
fur Private und
Gewerbe ist unser
Schwerpunkt. Unser
Seniorenservice 1st ein

Spezialservice.*
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werteorientiertes
Familienunterneh

onellen Einwertung der Immobilie und Ermittlung
des Verkehrswertes ist die Bestimmung eines rea-
listischen Verkaufspreises letztendlich die Balance
zwischen den Parteien. Diese optimale Schnitt-
menge beider Interessen erfordert ein durchdach-
tes System, das zum Erfolg fithrt. Unsere Kunden
profitieren von unserer seit Jahrzehnten bewahr-
ten, professionellen Vorgehensweise und unserer
Transparenz.

Orhideal IMAGE: GF-Immobilien tibernimmt
das gesamte Spektrum von verkaufsbegleitenden
Leistungen. Wie entlasten Sie den Verkdufer?

Sabine Gahbauer: Zu unserer systematischen
Verkaufsvorbereitung gehort beispielsweise die Be-
schaffung aller Unterlagen, die fir die Bewertung
der Immobilie relevant sind. Das sind Grundriss-
zeichnungen, Baupline, Grundbuchauszug, Ka-
tasterplan, Versicherungsnachweis und vor allem
neuerdings der Energieausweis. Dann erfolgt die
fachminnische Ermittlung des Verkaufspreises.

Regina Frank: Die Erstellung eines aussagekrifti-
gen und optisch ansprechenden Exposés erfordert
die Begutachtung der Immobilie vor Ort, die even-
tuelle Anfertigung von fehlenden Grundrissen,
aussagefdhige Fotoaufnahmen vom Objekt innen
und aulBlen. Wit betrachten die Verkaufssituation
sehr umfassend. Manchmal ist die Bereinigung
des Grundbuchs auch Teil unserer Dienstleistung,
wie z.B. Loschung einer nicht mehr valutierenden
Grundschuld oder Eintragung des Erben als neue
Eigenttimer.

Orhideal IMAGE: Dann ermitteln Sie, wer als
Kaufinteressent in Betracht kommt?

Regina Frank: Richtig. Die Qualifizierung und
Vorauswahl von in Betracht kommenden Kaufin-
teressenten, also die Ermittlung der richtigen Ziel-
gruppe ist die wichtige Basis der Erarbeitung einer
Vermarktungsstrategie. Das hei3t, wem und dem-
nach wie das Objekt angeboten werden soll, ob
durch Zeitungsanzeige, Ansprache von Bestands-
kunden, Online-Marketing oder besser mit einem
Verkaufsschild am Objekt. Wenn es schnell gehen
soll, am besten alles zusammen!

Sabine Gahbauer: Natirlich halten wir unsere
Kunden tber alle Schritte und Verkaufsaktivititen
auf dem Laufenden. Wir sind dann mit Organisa-
tion, Koordination, Durchfiihrung von Besichti-
gungsterminen am Objekt und Verkaufsverhand-
lungen mit Kaufinteressenten beschiftigt, die dann
dazu fihren, den Kaufvertrag inhaltlich vorzube-
reiten!

Patrizia Raders: Sie kiimmern sich letztend-
lich um den Notartermin?

Sabine Gahbauer: Ja, aber zunichst kommt die
Priifung, ob der Kaufinteressent im Hinblick auf
das Objekt zahlungsfihig oder kreditwiirdig ist.
Regina Frank: Dann kiimmern wir uns um die
Absprache mit dem Notariat tber die Modalititen
der Beurkundung des Kaufvertrages. Beim Notar-
termin begleiten wir unsere Kunden nattirlich auch.
Sabine Gahbauer: Aullerdem folgt die Uberwa-
chung der fristgerechten Zahlung des Kaufpreises.




Wir betreuen den Verkaufer naturlich auch noch
nach Abschluss des Kaufvertrages bei der Ubet-
gabe des Objekts nach der Beurkundung,

Patrizia Raders: Auch bei Vermietung?
Regina Frank: Ja, wenn es gewtnscht ist. Fur
Mietinteressenten halten wir grundsitzlich at-
traktive Hauser und Wohnungen in vielen Lagen
und GroBenordnungen bereit.

Sabine Gahbauer: Fir Gewerbekunden fihren
wir beispielsweise die Vermietung und den Ver-
kauf von Gewerbeimmobilien wie Buro- und
Praxisflichen, Einzelhandel, Lager und Logistik
im Augsburger Grof3raum durch. Das Angebot
an Gewerbeimmobilien in Augsburg ist grof3, die
Nachfrage eher verhalten. Wer vermieten moch-
te, muss auffallen. Wir als Spezialisten finden
schnell einen solventen Mietet!

Orhideal IMAGE: Bei unserem Unterneh-
mertreff haben Sie auf der Biihne gesagt
»Die Immobilie sucht sich seinen Eigentii-
mer oder Bewohner! Wir sind dabei die Koot-
dinatoren.* Was meinten Sie damit?

Regina Frank: Wir wollten damit betonen,
dass wir ganzheitlich vorgehen und den Faktor
»Mensch® bertcksichtigen! Jede Immobilie hat
ihre Seele, die entdeckt werden will. Der Mensch
und die Immobilie missen im Einklang sein! Es
muss nicht nur monetir, sondern auch mensch-
lich passen.

Sabine Gahbauer: Dieses ganzheitliche Ver-
stindnis von Immobilien schafft unser enges
Vertrauensverhiltnis zu unseren Auftraggebern
und solchen, die es werden wollen

Regina Frank: Aber auch Bautriger, Architek-
ten, Rechtsanwilte und Bestatter geh6ren zu un-
serem Empfehlungsnetzwerk.

Orhideal IMAGE: Wenn in Ihre Arbeit also
neben der Kompetenz auch so viel Empathie
einflielt, bedeutet das fiir Sie viel Zusatzauf-
wand? Lohnt es sich fiir die Kundschaft die
Extrameile zu gehen?

Sabine Gahbauer: Auf jeden Fall, Frau Brie-
gel. Wir differenzieren uns am undurchsichti-
gen Immobilienmarkt durch unsere Transparenz
und den Qualititsanspruch. Um die Kundschaft
schneller und besser bedienen zu konnen, sind
nun mal ausgezeichnete Netzwerke notwendig. Die

Prisenz kostet zwar mehr, wenn sie hochwertig ist,
aber das wissen unsere Kunden zu schitzen, weil die
Abwicklung fiir sie dadurch problemloser wird. Wir
setzen auf hochste Kundenzufriedenheit und folg-
lich auf das einwandfteie Renomee, denn nur wer
chrlich arbeitet, bleibt lange am Markt.

Regina Frank: Fir die Eigentimer ist es nim-
lich nicht leicht, sich in dem umfangreichen Markt
der Immobilien zurechtzufinden. Auch solche, die
schon Enttduschungen mit Maklern erlebt haben,
sind extrem dankbar, wenn sie durch uns ihtre ersten
positiven Erfahrungen machen konnten. Und die
pauschale Maklercourtage ist ein Erfolgshonorar.
Damit werden unsere guten Dienstleistungen hono-
riert.

Sabine Gahbauer: Wir sind auch nach der Courta-
gezahlung fiir unsere Kunden ein guter Ansprech-
partner. Wir denken fiir unsere Kunden immer mit!

Patrizia Raders: Bravo, dann haben Sie auch
ein hochst lebendige Kundenkartei. Das
frithzeitige Erkennen von Markt- und Kun-
denbediirfnissen, ist eine IThrer Stirken. GF
Immobilien auf Wachstumskurs. Was sind
die Zukunftsperspektiven?

Regina Frank: Wir wollen, in der Tat, weiter wach-
sen und benotigen Investoren fir Kaufobjekte...
Sabine Gahbauer: Aullerden erweitern wit nicht
nur unsere Geschiftsstandorte in Deutschland,
sondern auch im Ausland.

Orhideal IMAGE: Das wird die Unternehmer
auf unserem Podium sehr interessieren. Ich
freue mich iliber Ihr Mitwirken bei Orhideal.
Danke Ihnen allen fiir dieses sympathische
Interview.

Regina Frank: Frau Briegel, wir freuen uns auch!

Aus Licte sum Edgenticin!
R "5‘."‘--..‘

GF IMMOBILIEN
GOOD FEELING IMMO

kompetenter Partner

i B < |\ ~—
1 !,lmpe’reme Interviewpartner

fOr Medien, Wirtschaft & Veranstaltungen

TOP EXPERTISE UND TRENDKENNER

e Erfolgsunternehmerinnen von GF
Immobilien sind ausgewdhlte Mit-
gliederim IVD (Immobilienverband
Deutschland). Dafur mUssen die
Fachfrauen angemessene berufliche
Qualifikationen aufweisen.

,Der VD ist ein Markenzeichen fur
Qualitdt und Kompetenz. Jedes
Mitglied ist verpflichtet, sich sténdig
fachlichen Fort- und Weiterbildungs-
maBnahmen zu unterziehen und
aktuelles Fachwissen gegenUber
den Kunden bereit zu halten. Dazu
muUssen wir uns mit dem Marktge-
schehen im Gebiet Augsburg und
MUnchen auseinanderzusetzen.

,Wir sind 1n allen
I.ebensabschnitten ein
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Ihre Nutzen auf einen Blick:

GF IMMOBILIEN
GODD FEELING IMMO

* langjahrige Erfahrung und
fundiertes Knwo-how in allen
Immobilienfragen mit
etabliertem Netzwerk

\
* Professionelle Ermittlung

des bestmoglichen Verkau

for lhre | bili . .
B O | Good Feelings auf allen Seiten
* Exposés-Komposition

( beim Verkaufer und Kaufer,

mit aussagekraftigen Blldern / ; ' . . .
und detailgetreuen Objeki- Beschrell r 1 & : ! . Vermieter und Mieter, privaten
« Auswahl passender Kauf-Interess _lr;' ! EigenfUmer und Gewerbe,

mittels eines stets aktualisierten 1 #1f) 2 b bei der Hausverwaltung:
Interessentenpools ' , . \il Py s ' J

ey

* Vermarktungsstrategie und
Prasentation lhres Objekts
nach Absprache mit Ihnen

Wir unterstUtzen Sie gerne
b N WA A und suchen jederzeit fOr
Ty b BT ' unsere Interessenten
¥ R R Immobilien, freistehende
- : . e, . A i S Einfamilienh&user,
* Begleitung bei Erstellung von L i N : _ . i
notariellen VertragsentwUrfen, i SOty ey > ' e-- > Al Reihenhduser, Doppelhaus-
bei der Beurkundung und gemelnsomen ‘ > P =2 L 2
Ubergabe an den Kaufer g - Ihr Herz schldagt fir holf’ren, Mehrfomhenhouser,
den Immobilien- Wohnungen, Gewerbe-

T
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» Koordination und DurchfGhrung von
Besichtigungsterminen mit Interessenten

i
i

* standiges Feedback wdhrend der i if;’ P markt: Regina Frank . .
Verkaufs- oder Vermiet-Phase '-_‘.ﬂ.-;;";. und Sabine Gahbauer einheiten oder BOUQI’Uﬂd—
L e~ g stUcke in allen GréBen.

v =X Ihre Kunden die besten

5 Ergebnisse zu liefern

Regina Frank &
Sabine Gahbaver

GF Immobilien UG

Eichenstrasse 15
86504 Merching

Tel. 08233 - 2110569

Mobil: 0151 - 17957703
info@gf-immobilien-augsburg.de
www.gf-immobilien-augsburg.de
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Schluss mit Stagnation oder .

dem bloB3en Funktionieren:
Wachstumsstrategin Patrizia
Raders bringt Unternehmen [
mit Herz und viel Sachversiand 4§
auf die Uberholspur.

-~ Pal rizia Raders eine gefragte Adresse fur mehr Dynqmlk im Business! Hier hqi
"'1" _ der Unternehmer ein Gegeniber, das die Wirtschaft und die mittelstdndischen
" arktherausforderungen aus zwanzig Jahren Praxis kennt und ihm hilft ,einen
cmg hoher zu schalten”. Die gewinnende Powerfrau iberzeugt nicht nur fach-
lich sondern auch menschlich. Als ausgezeichnete Zuhorerin mit punkigenauver
= Analyse zuverlassigem Team und erfolgsorientierter Umsetzung bricht Patrizia Raders
%G . alle Klischees der Unternehmensberater-Branche. Das fir Unternehmernéte haufi ig
' __ Jﬁsirapanerte Bild des Hamsterrads packt UnternehmerGUIDE Patrizia Raders in eigene
\ Worte: ,,Es gibt ein Unternehmerleben vor dem Tod. Leben Sie! JETZT!“

» Splizenergebmsse wunscht lhnen... Orbidea Briegel, Heransgeberin

von 1nha :)erge U

Famﬂien aetnebe

www.patrizia-raders.de




DAS YUMPU TEAM als Qualitatsanbieter in CHEFSACHE

FUr uns der BESTE ONLINE KIOSK auf der Welt: ™ .
Chefsache wird auch auf YUMPU mit Audios 7
und Videos zu blattern sein! Die Printversion wird™
durch TV-Koch Alfons Schuhbeck
im Teatro verteilt, siehe folgende
Doppelseite!

Lesegenuss analog & digital!
Wir lieben es!
Danke YUMPU!



ORHIDEAL® fur DIGITALE + ANALOGE Kommunikation weltweit
Orhideal® verbindet und schafft Bekanntheitsgrad seit 1993

IMMOBI\L\EWN
INVES TN

Als Pionierin digital-analoger Vernetzung hat Orhidea Briegel schon vor Entstehung von Social Media etablierte und erfolgreiche Unternehmer sinnvoll verbunden. ,,Von Ihnen habe ich schon online
viel gelesen”, bekommen Orhideal Titelgesichter zu hdren. Egal ob GroBveranstaltung mit 20.000 Zuschauern oder Business-Events im ausgewdhlten Zirkel, Orhideal Erfolgsstorys kursieren: Uberwiegend DIGITAL z.B.
plakativim YUMPU Kiosk oder an Googles besten Stellen, im Newsletter oder Social Media, aber auch ANALOG in Teinehmerunterlagen, per Postaussendung, auf Vortrégen, als GroBprojektionen mit Beamer,
als Plakate oder Internet-Banner, bei Geschdaftsverhandlungen, an Messestanden, im TV & Redaktionen, bei Unternehmerevents & auf der Buhne als Keynote-UnterstUtzer und, und, und. Es kommt herum!

Nur die Klasse aus der Masse! Aus Hunderten gezielt ausgesucht: Wer ist die oder der ndchste Ausgewdhlte - als Unternehmer/in des Monatsg Das ist immer die neugierige
Frage. Verraten wird’s aber erst am Monatsersten! Auf jeden Fall sind Orhideal Storys heiB begehrt, sorgen Gber Jahre fir AHA Effekte, positive Stimmung und Gesprdchsstof.
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Megafrend Achtsa

DER Wettbewerbsvortell fur Unternehnmen

Sie ist bei Unternehmen und in Fachkreisen angesehen als Zukunftsguide fir den digitalen Wandel:
Ulrike Hartmann macht mit wissenschaftlich fundierten Methoden nachhaltig erfolgreich.

Die "WUCA-Welt« (volatile, uncertain, complex, ambiguous) des 21. Jahrhunderts

mit rasant zunehmender Veranderungsgeschwindigkeit, Unsicherheit, Komplexitat -
und Unvorhersehbarkeit konfrontiert heute Unternehmen, Organisationen und Manager -
mit ganz neuen HUrden.

Nur wer sich auf diese Herausforderungen gerzielt einstellt und Wege
und Losungen findet, innen effektiv zu begegnen, kann im Markt
erfolgreich bestehen. Achtsamkeit als aktiv gelebtes Arbeitsprinzip ist
eine schlagkraftige Antwort darauf und der SchlUssel zu nachhaltigem
Business-Erfolg!

Achtsam in die Zukunft FUR MEHR

» Wettbewerbsfahigkeit

* Effizienz und Top Ergebnisse

» Teamgeist und Motivation

 Arbeitgeberattraktivitat

* Erfolg in der digitalen Welt ’
g

media s
S S >

Kompetente Interviewpartner

fUr Medien, Wirtschaft & Ve'sToITungen "| ' '

Funcher*e Expﬂl'flse & TOP Vor’rr ag
- auch in enghscher Sprache -

www.Ulrike-hartmann.info




Money Lust s
statt Money Frust SIS | 4

Standing Ovations fur langjahriges Fachwissen
verpackt in unterhaltsamen Vortragen - mit
Augenzwinkern und Empathie:

Mit Werte-Guide Ingrid Hennrich \ T\’
kommen Erfolgsfrauen in Aufbruch- %
stimmung. Als Interviewpartnerin
gibt sie Einblicke in ihr Wertesystem:

* AuBBergewohnliche, ethische und
nachhaltige Anlageprodukte fiur
Individualisten, Querdenker und
Freigeister

* Werte-basierte Investments im
Einklang mit der Natur

* das Motto: direkt an der Quelle
investieren und eine attraktive
Rendite generieren

* regelmasige Informationen, Tipps
und Anregungen zum Thema
Finanzen und nachhaltige
Lebensfuhrung

N s,
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Wieder mehr Nihe zum

.;! . ‘r) d

igenen Geld: I want to make
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Haushalts-Book sexy again!



eBook des Monats

mit Redner & Bodycoach 24 Italo Sforza

Voriragsthema:
Ernahrt sich der Mensch noch artgerechi?

Lieber Leser,

mein Buch beschdftigt sich mit diesem Problem und bietet gleichzeitig eine Losung an.
Bluthochdruck, Diabetes und andere sog. Volkskrankheiten konnen durch

einen gute und artgerechte Erndhrung verbessert oder sogar vermieden werden.

Dieses Buch ist leicht verstandlich und schnell umsetzbar. Somit kann die Ernahrungsum-
stellung noch am selben Tag begonnen werden. Positive korperliche Verdnderungen las-
sen nicht lange auf sich warten. Die Entgiftung des Korpers fangt noch am selben Tag an.

Die Formel zum Abnehmen wird auch als Vortrag angeboten
Infos zur Buchung hier:

www.bodycoach24.com



Schon.
Gesund.
Vital.
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Spezialqualifizierung im Rahmen
der Nachfolge-Beratung

eI TDEAL A
edia
@ G @2020

Kompetente Interviewpartner
fUr Medien, Wirtschaft & Veranstaltungen

 Nachfolge-Beratung
r * Unternehmensberatung
I * Entwicklung von Geschaftskonzepten
 Strategische Organisationsberatung
* Projektleitung und Koordination

Y ,,Die bewahrte Erfolgsformel:

' den"™enschen abholen, wo er steht -|

gemeinsame Ziele klarstellen -
harmonisieren und im Kontext

zum Betrieb qualifizieren, o SSRGS &
Ein WIN-Effekt fur alle!* Yy @

---------

Im Einklang handeln schafft ein konstruktives
. I Arbeitsklima ohne Ressourcenverschwendung:
gt R Ty e BusinessLife Aktiv+ berUcksichtig Mensch und
v 1||‘lr'.;.'.‘1?._:'*;:¥L‘J_n’rernehmen im Zusammenspiel. Diese Methode

st die systemische, authentische Weiterentwick-

[ J
www WIsse n 2 qu I I d e lung fUr FUhrungskréfte als qualifizierte Klarstellung
® o der Persdnlichkeit im Kontext zu inrem Wirkfeld




Nur SRR draufsichl o S -~ Mit ihrem neuen Sendeformat
rersan. 53ve ™ Erovong, dovon Ird Martina Hautau zum Erfolgs-

opping und jahrelange f ] ! )
Gr lese imeligonte - yeschleuniger fur Expertenwissen
on TV und Internet '

| i

e e

| Europas Antwort auf amerikanische TV-Talks:
~Erfolge bevorzugt* als Meilenstein mit

Kompetente
for Mediel*zn, W

t & Veranstaltungen

,,Ich verrate/Ihne
' ) 4

N i), CAH A
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Branche erlangen!

ihrer langjahrigen Expertise als Crisis & Life Management Expertin in der
n Wirtschaft und TV-Professional evolutioniert Talkmasterin Martina Hautau
s klassische Fernsehen in eine neue Dimension. |hr interaktives, crossmedi-
ales Talk-Format kdnnte Fernsehgeschichte schreiben: in inrem auBergewodhn-
lichen Sendekonzept kombiniert sie TV-Training als Unternehmerpositionierung
mit wertschatzendem Infotainment auf hdchstem Niveau und verknUpft dabei
auf spielerische Weise die Interessen der Talkgaste, Zuschauer und des Lokal-
senders. Die so geschaffene Community wird von der mit allen TV-Wassern
gewaschenen Social Media Queen quer durch alle Kandle vernetzt. Dass
Qualitatsfernsehen jenseits von Sensationslust quotenstark ist, beweist die reso-
lute Visiondrin in einer bisher noch nie dagewesenen Form.

www.mdrn

Ein Meilenstein in der Medienwelt, der alte und neue Medien in eine gelun-
gene Symbiose bringt! Werden auch Sie Teil dieser Business-TV-Renaissance!

Orhideal-IMAGE.com ¢ Das Businessportrait-Magazin fir PR Présentation & Cross-Marketing
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Verbrauch und effektive Nutzung sowie automatische
witterungsbedingte Anpassungen von Licht und Warme spielen bei der
Gebaudeautomation eine groRRe Rolle.Wir zeigen nicht nur die
technischen Moglichkeiten auf, sondern errechnen |hnen auch die
effektive Ersparnis einer neuen technischen Ausstattu ng. Hochwertig
_geplante Gebaudetechnik, wie sie zum Beispiel in Hotels genutzt wird,
soll nicht nur die Bedienung vereinfachen, sondern vor allem die
Wirtschaftlichkeit eines Systems verbessern.
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aud 25, /26 Marz in Munchen

Wettbewerbsvorteile im Vertrieb, bei der Mitarbeitergewinnung und Expansion

— 2 Tages-Powersemmar

—_— _,_

Erscheint demnachst _
~das semmarbegle:teqd
» .Dr Helmuf Fuchs

28./29. April in Berlin

ZLukunftsorientierte Unternehmen wissen das Mindkapital der Mitarbeiter gewinnbringend einzusetzen. Lernen Sie,
wie Sie mit einer kreativen Stimmungskultur im Unternehmen dem Wettbewerb meilenweit voraus sind. Bringen Sie

lhre New Work Ausrichtung mit neuer Mindkultur auf das ndchste Level: Denn im digitalen Wandel sind emotionale

Belastbarkeit, Agilitdt, Improvisationskunst, Innovationsgeist und mentale Stérke die neuen SchlUsselkennzahlen, an
denen lhre Wirtschaftskraft gemessen wird. Investieren Sie deshalb in die Mindsetting-Kompetenz ihrer Mitarbeiter. ]
So gelingt der Sprung ins digitale Zeitalter reibungslos!

Gute Stimmung-Gute Leistung: Das Agile Mindsetting und Coaching hilft tatkraftig
* bei Angstabbau und konsequenter Ermutigung
* bei der Losung von seelischen und koérperlichen Spannungen
* beim Abbau von Abhdngigkeiten wie Tabak, Alkohol, Rauchdrogen, zwanghaften Stérungen
* beim Entwicklung der eigenen Persdnlichkeit und groBere Bewusstheit im taglichen Erleben
* dem Aufbau eines emotionalen Schutzschildes zur Abwehr von
Innenweltverschmutzung und kérperlichen Konsequenzen.
* selbstschadigende Gedanken zu analysieren, zu eliminieren und auszutauschen
* die Kommunikation mit sich und anderen zu verbessern
* beim Aufbau der eigenen Traumarbeit nach der ,,Morpheus-Strategie*
(Lesen Sie dazu das gleichnamige Buch)

bekannt aus

Erfolge BEvOrzu

ernehmer. des. Monats

T— .,dura‘fﬁerhndw

Agiles Mindsetting
& Coaching

Info & Anmeldung: www.helmutfuchs.de
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Qelungene PsychthgiénekmifC'HﬁARA24 :

Sonderkonditionen Sich selber kennenlernen und verstehen ist der ultimative
wegen Studie Schritt fur eine gelungene Psychohygiene:

Liebe Freunde von Orhideal,

Im Rahmen des Umzuges einiger Analysen zum A.L.L. (Akademie fur
Launologie und Lebenskunst) startet Dr. Helmut Fuchs eine zwelte
Evaluierungsphase von seiner Charakterstarkenanalyse Chara24
und der Dyskog-Analyse der selbstschadigenden Gedanken.
Wdahrend dieser testtheoretfischen Bearbeitung (wir bendtigen
dazu 1000 neue Analysen) bietet er beide Analysen fur den
unschlagbaren Sonderpreis von 49,- Euro (Incl.Mwst.) an, (spater
160,- Euro) wenn die Erlaubnis erteilt wird, die Analyse in die Eva-
luationsstudie ubernehmen zu durfen.

(streng nach DSGVO natdrlich -

ohne Namen und Adressen).

e pErRsomnl kel
swertung
Dr. Helmut F

oha’

Hier sind die Links:
www.launologie.com/chara24
www.launologie.com/dyskog
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Mit Charme, Fachwissen & NLP:
Qualitatsmanager Gunter Harms
steht fur Uberzeugende Resultate,
bekannt aus TV und Fachmedien

Frischetheke zum Filetstuck

Ihres Unternehmens!

'CC

Mehr Umsatz an der Theke!

Sicher geben Inre Mitarbeiter an lhrer
Frischetheke ,,etwas mehr”, wie gute
Tipps zur Zubereitung und Lagerung.
Dochreicht das, um die Frischetheke
zum Kundenmagneten zu machen?

Oder gibt es noch andere Faktoren,
die optimiert werden kdnnen?

Entdecken Sie mit uns an welchen
Stellschrauben Sie  drehen  soll-
ten. Das Frische Coach Team von
Gunter Harms greift auf ein lang-
jahriges Know-How und entspre-
chende Erfolge zurGck, das heilt
Sie engagieren mit uns echte Profis.
Das bedeutet Sie kbnnen sicher sein,
jede vorgeschlagene MaBnahme
funktioniert, weil sie Praxis erprobt ist.
lhr Image als einzelner Markt wird in
den Fokus geruckt. Sie und Ihre Mit-

arbeiter sind der geheime Erfolgs-
faktor. Das Image der Filialkette ist in
erster Linie Aufgabe Ihres Mutterkon-
zerns. lhre Aufgabe ist der Erfolg Ihres
Marktes.

Mit einem klaren Konzept bringen
wir Inren Markt ndher an die Kunden.
Sie machen Gelegenheitskunden zu
Stammkunden, was zu einem ganz
eigenen, gldnzenden Image fohrt.
Am Ende sind so Umsatzsteigerun-
gen von bis zu 15% und mehr moég-
lich. Ihre Frischetheke wird endlich
zu dem Kundenmagneten, an dem
sich das Geschehen abspielt — ganz
wie in der KUche bei einer guten
Party.

Starten Sie jetzt mit der Optimierung
Ihrer Frischetheke: Damit Sie

» mit lhrem Markt genau da hinkommen, wo Sie gerne sein mochten.
 das werlvolle Potenzial Ihrer Mitarbeiter voll ausschopfen.
* eine Frischetheke haben, die der Hot Spot Ihres Marktes ist.

Gemeinsam machen wir lhre Frischetheke zum Filetstick lhres Marktes!

www.gunter-harms.de
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@ Manuel hat mithilfe der Unternehmerplattform Linkedin innerhalb von zwei
Jahren kontinuierlich {iber 20.000 seriése Kontakte aus aller Welt aufgebaut

Als einer der weltweit wenig lizenzierten LinkedIn Partner behauptet Manuel:

‘Kontakte sind das Gold der Zukunft!’

Wie Sie schlummernde Potentiale nutzen Erfolge bevorzugt

ompcr_.;.-.hirq Cluh®

Neue Erkenntnisse & Impulse:

Social Selling Power Night

Lerne, wie Du schnell und einfach direkt zum
Entscheidungstrager gelangst,

ohne an der Vorzimmerdame zu scheitern!

* Innerhalb weniger Minuten Deinen idealen Kunden zu finden

* Deine Reichweite kontinuierlich zu steigern

* Spuren zvu hinterlassen die garantiert fur Aufmerksamkeit sorgen
* Profitable Netzwerke aufbauen

* Zielsicher kommunizieren

* Hemmungen Uberwinden

* Dich prdsentierst und positionierst Online sowohl auch Offline

unter anderem mit dem Speakerslot von Titelgesicht Martina Hautau
>Der hochste Social Proof fur Kunden- und Medienrelevanz<

und mit Gastgeber & Initiator Manuel Huber mit dem Impulsvorirag
>Social Selling mit Linkedin - Die neue Verkaufsmethode<

bekannt aus

Erfolge Mzugt“

néjeer

1 KleidergroBe weniger
in nur 2 Tagen

mit Carmen Drebinger
medienbekannte Figurflisterin & Vitality Coach

Die begehrte Carmen Drebinger Methode basie-
rend auf einer Detox-Mindset-Zumba-Kombination
erzielt nachhaltig in kurzer Zeit Abnehmerfolge.

FUr alle, die mit hartndckigen Polstern k&dmpfen, hat
die bodenstdndige Expertin Carmen Drebinger -
bekannt aus TV und Printmedien - ein Konzept ent-
wickelt, das sichtbbar wirkt: Ganz systematisch 1&st sie
eine Spirale von positiven Verdnderungen aus - mit
von ihr entwickelten SpezialUbungen, dem nach-
haltigen Drebinger Figur-Mindset und dem Know-
how als als Vitality Coach nach Dr. F.X. Mayr. Die
Methode wirkt ohne Jo-Jo-Effekt, denn Carmen
Drebinger lehrt mit ihrem Shapingprogramm die
langfristige Anwendung. Dabei ist die einfUhlsame
FigurflUsterin selbst ein Uberzeugendes Role-Model,
denn sie entwickelte ihre Methode zum anwend-
baren Markenprogramm, als ihr zwei Schwanger-
schaften einmal 30 kg und 35 kg zu viel bescherten.
Mit inrer Vorgehensweise verlor sie damals spielend
ihre hartnackigen 25 kg Ubergewicht und halt bis
heute ihr WohlfUGhlgewicht, wie alle ihre begeister-
ten Kundinnen und Kunden.

Alle Drebinger-Fans betonen die angenehmen
Nebeneffekte der Methode, wie den Anstieg ihrer
Vitalitadt und Leistungsfahigkeit, die bessere Konzen-
tration und Klarheit.

: www.bodyforming-beauty.de
www.linkedmasterplan.com 3 fUr nachhaltige Verénderung
—



Sandra Grimm ¢ Premium Coach fur Frauen in Beziehungen Crindra Corirnm
im Interview mit Martina Hautau bei Hamburg TV SQUrara arirr il

www.sandragrimm-coaching.de soul life coaching

Gehen oder bleiben - wie erlangst du eine Entscheidung, die dich starkt und begluckt! Die Zeit
vergeht, manchmal Jahre bis Frauen oder Mdnner eine endgultige Entscheidung treffen. Oft sind
dies die Beziehungsphasen, wo die TUren fUr Affaren, Seitenspringe weit gedffnet sind. Suchende,
UnglUckliche, Verzweifelte sind die Kategorien, in denen sich jemand dann wieder findet.

www.dieter-de-harju.de



Semindl’ deS MOnCIfS Personlichkeitsentwicklung mit Pferden

Sabine Barbara Ungerbick. Weil Wissen erst gepaart mit Selbsterfahrung sein volles Potenzial enthillt,

2tg Kurs

PERSONLICHKEITSANALYSE

Von Reaktionsmuster zu Aktionsbewusstsein

Wien
27.-28.03.2020

1tg Kurs

POSITIONSANALYSE mit PFERDEN

near tu Cne Funmd i_"_-.:_ll_._ LICH

Raum Wien-Graz
15.05.2020

www.barbaraungerboeck.com



nt fur das Anpacken
schwieriger Projekte:
fiert sind individuelle
die Zukunftsfahigkeit
endeten Technologien
Kundenzufriedenheit.
erden schneller und
neffizienter erreicht.

adlia
face-

MISSION POSSIBLE: Fachkrafte
als Problemloser in der digitc

* Business Intelligence
e Customer Intelligence
* Projekt Management
* Data Analytics

e CRM

e Visualisierung

* Loyalty

e Data Mining

e Customer Centric

* Data Warehouse

ferviewpartner

,,Profis at work:
Wir sind am
Puls der Zeit

und kennen

den Bedarf!‘



Podium der Starken Marken
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Uwe Kehlenbeck
KMU-Fachberater-Unternehmensnachfolge®
AUF EINEN BLICK:

e 20 Jahre Erfahrung als Grinder, Geschaftsfuhr
und Vorstand von Transport- und Logistikunter
* seit 2009 Unternehmenscoaching und -beratu
» Schwerpunkte in den Bereichen:
Unternehmensnachfolge / M&A
Personalberatung .
Strategie, Unternehmensentwicklung und Wachstum
» Weitere Qualifikationen: N
KMU - Fachberater Unternehmensnachfolge® '

Moderation / Diskursives Management / Professional bei Metaplan i

e von 2012 bis 2016 Mitinhaber und geschdafisfUuhrender Gesellschafter der
Beratungsgesellschaft omegaconsulting
* seit 2017 Partner bei Dunkel, Vogele & Associates

,,Dank meinem starken Netzwerk
und umfassenden Erfahrungen

stehen keine Schnittstellenverluste.

Uwe Kehlenbeck
Nachfolge und Personal

Kehlenbeck GmbH & Co. KG
Neissestr. 75
D-84036 Landshut

Tel. + 49 (0) 871 9668 2725
u.kehlenbeck@kehlenbeck-
landshut.de

www.logistik-nachfolge.de
www.transportjobs.de
www.birdiematch.de

B
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Thomas Vincon gilt als Kapazitdt in der Entgelt-
opfimierung. Tausende von Kunden vertrauen
seit knapp 19 Jahren seiner Expertise und wer-
den dadurch zum Mitarbeitermagnet. Der ge-
fragte Trainer, Coach und Profi in angewandter
Finanzmathematik ist bAV Experte und einfach
angenehm anders als alle anderen. ,Meine
Kunden kdénnen die Zahlen, die wir gemeinsam
berechnen, nachvollziehen!*.

Themenubergreifende Unternehmens-
betreuung und Finanzmathematik mit

hochster Professionalitat

Wenn Finanzphdnomen Thomas Vincon ge-
winnbringende Ldsungen fUr Unternehmen
und Mitarbeiter erarbeitet, profitiert der Un-
ternehmer durch umfassende Betreuung auf
hohem fachlichem Niveau im Zusammen-
schluss spezidlisierter Gesellschaften. Mit seiner
Expertise gelingt die komplexe EinfGhrung und
Implementierung einer betrieblichen Altersver-
sorgung im Unternehmen, die oft komplizierte
Abschopfung attraktiver staatlicher Férderun-
gen oder die breit angelegte Optimierung der
Lohnnebenkosten.

Mitarbeiterforderung

ist Unternehmensforderung!

Die Rechnung ist einfach: Ein zufriedener Mitar-
beiter ist ein leistungsbereiter Mitarbeiter. Damit
steht und fallt der Erfolg eines Unternehmens.

.kalkulations-
sicher und
Anternehmens-
nah...

4 [

X Firm im
Rérographen-
schungel...

J'.ir-*

»

Mﬁ dem GeldflUsterer bundesweit auf Erfolgskurs als

Mitarbeitermagnet

Viele Faktoren bestimmen die Attraktivitat eines
Arbeitsplatzes. Unbestreitbar spielt jedoch die
Entlohnung eine grol3e Rolle. Werten Sie die Ent-
lohnung auf, erhdhen Sie nicht nur die Atftrak-
tivitat fOr Bewerber, sondern erhdhen zugleich
die Zufriedenheit Ihrer Belegschaft. Das Uberra-
schende dabei: Dafur muss nicht mal viel Geld
in die Hand genommen werden. Stellen Sie sich
vor, Sie bieten lhren Mitarbeitern ein persdnlich
zugeschnittenes Gehalt mit einer wesentlich
hoéheren Wertschdpfung der bisherigen Brutto-
vergutung. Unser Gesetzgeber bietet eine Fllle
an Mdoglichkeiten die Unternehmensattrakfivi-
tat zu erhdhen, die sich gleichzeitig positiv auf
die Lohnnebenkosten auswirken.

Betriebsrente mal ganz anders

Arbeitgeber und Arbeitnehmer beschlieBen
gemeinsam, einen Bruchteil des Bruttolohns ex-
akt 1:1 gegen steuer- und sozialversicherungs-
begUnstigte Entgeltbausteine (z.B. Warengut-
schein, Werbepauschale, ...) auszutauschen.
Dadurch erreicht man beim Arbeithehmer ei-
nen hdheren Nettoeffekt und beim Arbeitge-
ber weniger Lohnnebenkosten. Der Gesamt-
lohnanspruch des Mitarbeiters besteht in voller
Hohe weiter, es sinkt nur der zu versteuernde Tell
des Lohns!

Damit schafft der Geldflisterer Mehrwerte fir
Arbeitnehmer und Unternehmer!

! = Effekten.

=i ;
) ' g1l p

.
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Kompetente Interviewpartner
fUr Medien, Wirtschaft & Veranstaltungen

Anders sein als die Anderen
Besser sein als die Besten

Erleben Sie mit Thomas Vincon das
etwas andere Beratungsgésprach. Ein
vermutlich ziemlich einzigartiges und
positiv anderes Beratungsgesprach. |
Sein erkldrtes Ziel: Immer eine gute
Kundenbetreuung. Als Voraussetzung for
quadlifizierte Weiterempfehlungen. Seine
drei Regeln fUr den bereits Uber viele .
Jahre dokumentierten Erfolg: /1. Kun-
denbetreuung erster Klasse, 2. Weiter
Empfehlungsgeschaft durch Uber-
zeugte Kunden, 3. Finanz-MaBanzug
statt Standardberatung.

Bedarfsermittlung in wenigen Minuten.

Kompetent! Auf den Punkt gébracht!
Sofort umsetzbar!

Mit Thomas Vincon & Partner
lhre Attraktivitat als
Unternehmer steigern!
Umdenken ist gefordert!
»Nicht gefragt haben Sie
schon*

Telefon: 0170 - 577 8 66 0 .
info@vincon-bavberatung.de: “(

,,L.osungen nach
VINCON Art
bedeuten |
sprichwortlich
ZWEI Fliegen
mit einer Klappe
zu schlagen!*

info@vincon+
bavberatung.de
\ ¢



* s -

onellen Einsatz durch
| und Kosmetikstudios
Nellness- und SPA Bereich oder zur
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~ Jutta und Michael Minch

Die Monoluxtherapie ist eine sanfte, effektive und - gemeinsam Uber 60 Jahre

nebenwirkungsfreie Behandlungsform und hat
sich vor allem bei Schmerzen am Bewegungs-
system und bei der Narbenbehandlung sehr
bewdhrt. Sie kann als Ergdnzung oder Alternative
zu Akupunktur an allen bekannten Reflex- und
Akupunktursystemen angewendet werden.
Diese nichtinvasive Behandlungsmethode

ist einfach erlernbar und erweitert ihr
therapeutisches Spektrum. Sie ist sanft,

ohne Nebenwirkungen und kann mit

anderen Therapien gut kombiniert

werden. So kdnnen Sie statt einer

Injektion oder einer Akupunkturnadel

Schmerzen mit Licht, Farbe und

Magnetfeld behandeln.

Erfahrung in naturheilkundlicher
~ Heilpraxis - geben Impulse

IT |
zum Verwendungsspekfrum.

2ol

mie.de

www.muench-akade

|



SCHONE Gesundheit -
GESUNDE Schonheit

Ein neuer innovativer \Weg in der Kosmetik

mit Licht und Farbe

Licht ist das naturlichste Heil- und Schénheitsmittel. Das
Beste, gestindeste und preiswerteste Licht ist das Son-
nenlicht, das bleibt unbestritten. Wer viel in der Natur
ist hat ein gesinderes Aussehen und fuhlt sich auch fit.
Nicht jeder hat taglich diese Mdglichkeit, daher mochten
wir eine neue innovative Maglichkeit mit Licht, Farbe
und pulsierendem Magnetfeld zur Gesundheitspflege vor-
stellen.

Durch Licht werden alle lebenswichtigen Prozesse in der
gesamten Natur gesteuert und unsere Zellen kommuni-
zieren mittels Licht- und Farbschwingungen. Farben be-
einflussen unsere Gefuhle, unser Empfinden - Farben
sind immer prasent, in der Natur, in Rdumen, unserer
Kleidung, Speisen, in der Kosmetik und in jeder Art von
Kommunikation -optisch und sogar in der sprachlichen
Ausdrucksweise.

Jede/r liebt die Farben der Natur, das auf- und abstei-
gende Licht der Sonne oder das Farbenspiel des Regen-
bogens. Der fortwahrende Farbwechsel aller Regen-
bogenfarben wahrend der Behandlung ist es, der den
Einsatz des Monolux Pens so beliebt macht.

Mit einem ovalen Bergkristall, der an die Fingerkuppe er-
innert, wird das Regenbogenfarbspektrum mit sanfter
Berthrung auf die Gesichtshaut appliziert. Farben unter-
stutzen dabei die Zellregulation und das pulsierende
Magnetfeld die Lymphe und Durchblutung. Dabei werden
aufgetragene Pflegeprodukte Uber die Haut besser auf-
genommen, weshalb man nur natiirliche Ole und Haut-
pflegeprodukte verwenden sollte.

Das Gesicht ist der Spiegel unserer

Gesundheit und Persdnlichkeit

Die Haut auch unser Schutz und auch unser groftes
Organ. Manche Hauterscheinungen lassen sich kosme-
tisch behandeln, andere kdnnen Ausdruck organischer
Storungen sein. Um dies zu unterscheiden, bedarf es
einer guten Beobachtung und das Wissen um die Bedeu-
tung der Organzonen. So préasentiert sich das Verdau-
ungssystem rund um den Mund. Eine gesunde Verdau-
ungsfunktion zeigt sich durch ein gleichmafiges Lippen-
rot, feine Ladngsfaltchen und einen scharf abgegrenzten
Lippenrand. Schdnheit und Gesundheit haben die glei-
chen Kriterien. Gesundheit zeigt sich auf der Gesichts-
haut mit gleichmaliger Farbung, gleichmafiger Struktur,
Spannung und Strahlung. Einen gleichmaBigen Teint
empfinden wir als schén und ein geschminkter Mund
sieht gesund, sexy und ansprechend aus. Dies kann man
seit alters her in der Kosmetik mit dem entsprechenden
Make up und Konturen- und Lippenstift erreichen. Das
ist nicht neu - an der Beliebtheit von Farben und Kosme-
tik hat sich seit der Antike nichts verandert. Falten sind
aus Sicht der Gesichtsdiagnose energetische Ver-
brauchszeichen, die sich durch eine Monolux-Behandlung
deutlich verandern kénnen.

Gesichtsdiagnose ist keine Zauberei - es ist Formenaus-
druckskunde bzw. praktische Menschenkenntnis, die in
der Natur des Menschen ihren Ausdruck findet. Neben
der gesundheitlichen Aussage kann man an den Ge-
sichtsformen weit mehr erkennen. So zeigt sich bei-
spielsweise an der Form der Nase die Willensstéarke, am
Kinn die Durchsetzungsenergie und an der Stirn eines
Menschen kann man ablesen mit welchen Interessen
sich jemand am liebsten beschéftigt. Das sei hier nur am
Rande erwahnt.

Gesundheit und Schonheit lassen

sich wunderbar kombinieren

Auf der Gesichtshaut reprasentieren sich alle Organe in
genau abgegrenzten Gesichtsarealen. Veranderungen
der Gesichtshaut in der Farbung, Spannung und Strah-
lung kénnen auf funktionelle und organische Dysfunktio-
nen hinweisen.

Info & Termine: www.muench-akademie.de

Diese pathophysiognomischen Zeichen sind lange
bevor sich ein Symptom meldet bereits auf der Ge-
sichtshaut sichtbar. Organische Schwachen kon-
nen somit frihzeitig erkannt und mit geeigneten
MaBnahmen unterstitzt werden. Wer mehr zu
diesem Thema erfahren méchte, dem empfehlen
wir das 2016 erschienen Buch ,Pathophysiogno-
mik - Von der Gesichtsdiagnose zur Therapie®, aus
dem nebenstehende Grafik entnommen ist.

Mit der Erkenntnis, dass sich im Gesicht alle Or-
gane repasentieren begann die Synthese von zwei
effektiven bewahrten Methoden: Gesichtsdiagnose
und Monoluxtherapie an Gesichtsarealen und
damit auch die Gesichtszonenmassage mit dem
Monolux Pen.

Die Monolux-Gesichtszonenmassage ist eine neue
Méoglichkeit der Gesundheitspflege, eine schon-
heits- und gesundheitsfordernde MafBnahme. Die
Behandlung von 5 bis 10 Minuten ist fur beide
Personen entspannend - beide werden gleicher-
mafBen durch das Regenbogenlicht angenehm
ruhig und entspannt, fihlen sich anschlieBend wa-
cher, frischer und erholt. Man kénnte sogar mit
zwei Pens arbeiten - beidhandig - wie einige Stu-
dios es inzwischen anbieten. Man kann zur eige-
nen Gesundheitspflege morgens und abends seine
Gesichtszonen selbst behandeln - zwei Minuten
zur Vorsorge - ahnlich der téglichen Zahnpflege.

Der Monolux Pen wirkt stimulierend, regulierend
und pflegend Uber die Haut auf unsere Zellen und
Organismus. Der Kérper kann dabei wahlen wel-
che Farben, Frequenzen und Schwingungen er auf-
nimmt. Der Monolux Pen ist kein Laser bzw.
Softlaser. Das sanfte effektive Lumineszenzlicht
bedarf dabei keiner SchutzmaBnahme und kann
bei Schwangeren, Kindern und Menschen jeden Al-
ters angewandt werden.

Wer den Wirkmechanismus dieses Monolux Pens
erfasst hat, kann ihn an allen weiteren Reflexzo-
nen, Energiepunkten und Schmerzen anwenden. Er
hat sich auch zur Narbenbehandlung nach Opera-
tionen oder als erste Hilfe bei Verletzungen oder
Schmerzen im Sport und unterwegs bewahrt. Die-
ser universelle Leuchtstift kann bei Schlaf- und
Konzentrationsstérungen und fur energetische Ar-
beit an Chakren und Meridianen eingesetzt wer-
den - vor allem Kinder lieben diesen ,Zauberstift".
Wer ihn einmal hat, hat ihn gerne bei sich oder in
der Hausapotheke. Er passt in jede Jackentasche
und ist als Hilfe schnell zur Hand.

Es gibt den Monolux Pen in mehreren Variationen:
Der neue Monolux Pen Kristall Oval ist der univer-
sellste fur Kosmetik, Energiearbeit und FuB3reflex-
zonenmassage. Fur die Akupunktur empfehlen wir
den Monolux Pen mit spitz geschliffener Bergkris-
tallspitze und fir Sport und Alltag gentgt oft der
Monolux Pen Rundkopf - je nach Bedarf.

Informationen zur Gesichtsdiagnose, Gesichtszonenmassage,
Schmerz- und Narbenbehandlung an Reflexzonen kénnen Sie
sich kostenlos herunterladen unter www.muench-akademie.de.
Informationen Uber die Monolux Pens unter www.monolux-
shop.de oder besuchen Sie einen Anwenderworkshop, an dem
Sie die Wirkung selbst erfahren kénnen.

Gesichtszonenmassage.
mit dem Monolux P

Jutta Minch ist Heilpraktikerin seit 1992 und systemische
Familientherapeutin. Ausbildungen und Fortbildungen in Psycho-
physiognomik, Pathophysiognomik und Monoluxtherapie.

WWW.MUENCH-AKADEMIE.DE

Literaturliste:

1. Miinch, Michael: Pathophysignomik - Von der Gesichtsdiagnose zur Therapie, 2016, 3. Auflg.

2. Ferronato, Natale: Praxis der Pathophysiognomik. Thieme Verlag, Uitikon Waldegg

3. Popp, Fritz Albert: Biophotonen - Neue Horizonte in der Medizin: Von den Grundlagen zur
Biophotonik. Haug Verlag, 3. Aufl., 2008

4. Schaack, Ernst: Licht und Farbe, Felder und Frequenzen. Fotobiologische Therapie mit
monochromatischem Lumineszenzlicht. CO.med Fachmagazin (2003)



VISIONSTAGE 2020
fr Frauen

BIRGIT WOHL - DIE ZIELPLANERIN

Schluss mit Alltagstrott — ab JETZT gehst
Du den geraden Weg in Dein Traumleben!

d transformieren far

perhote Denkmuster WenTEEETE 1y o arer Zeit LASS LOS, WAS DICH BISHER AUFGEHALTEN HAT &
Projekte in KU
Mehr Proj STARTE IN DEIN LEBEN NACH DEINEN VORSTELLUNGEN.

dentifizieren un

NEU

Handbuch

Simulationen
zu PROJECTS that FLOW

Einzelpreis Handbuch ,Simulationen”: €24,95

Paketpreis inkl. Material-Koffer ,,Projects”: € 255, - ~ . .

Spezialpreis Paketpreis fur Hochschulen: €125,- T, & = s? Sl Uﬂﬂ
g : w ' S eme . /

e Zielplanerin
i R

Bestellen Sie vor: E-Mail an: projectsflow@vistem.eu/oder Name
und E-Mail auf Rickseite des Flyers und beim Orga-Team abgeben. INFO@ZIELPLANERIN.DE | +49 911 95346414



Tag der off___e_llen Tur

Save the Date: 28. Marz 2020
»DO UT DES" - Tag der offenen Tur in der
Clemenssir. 24 in Munchen

Begegnungen und Information

Vorzeigearbeitgeberin Annette MUller wurde im Herbst 2019 nicht
nur mit dem MIND CHANGE AWARD ausgezeichnet, sondern
konnte auch international expandieren. Nach der Erfolgsserie im
Ausland erweitert sich San Esprit auch in der Heimat. Nun hat die
Vollblut-Unternehmerin in bester Lage in Munchen Seminar und
Praxisrdume erdffnet, die nicht nur fUr das San Esprit Team anmiet-
bar sind. Zentral an der MUnchner Freiheit liegt das Zentrum for
Bewusstseins-Evolution wenige Schritte von Bus und U-Bahn ent-
fernt. Nach einer Eroffnungsfeier mit mehr als 80 Gdasten, freuen
sich Annette Mdller, inr Team von San Esprit und die Mieter der
Praxis- und Seminarrdume auf Sie als Besucher.

Auch einige Orhideal-Mitwirkende, sowie Titelgesichter werden
am Samstag den 28 Marz 2020 von 10:00 bis 17:00 Uhr anwesend
sein. Freuen Sie sich auf Film und Diavortrdge, gute Dialoge und
Print-Ausgaben von Orhideal IMAGE und CHEFSACHE.

Mietraume fur Schulungen und Coachings

FOr Einzel- oder Gruppenveranstaltungen kdénnen Sie unsere
wunderschdnen Raume in zentraler Lage (N&he U-Bahn MUnch-
ner Freineit) nutzen. Anfragen bitte an info@san-esprit.de.

Eventkeoperation

) S

Unter Schirmhenschaft von

Alfons Schuhbeck ist die
N neue CHEFSACHE erhdit-
L lich, mit Qualitétsanbietern
und idealen Arbeitgebern,
| wie Annette MUller.
Bei dem Tag der offenen
.~ TUrerhalten Sie Ihr Print-
. exemplar - solange der
Vorrat reicht!

L
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Neben Stauraumlésungen fir alle Bereiche des S .

Wohnens bieten wir unseren Kunden auch die — h h k 3

Entwicklung von Raumkonzepten und deren 3 a e g e r sc ra n

ganzheitliche Realisierung aus einer Hand mit |

allem, was dazu gehort: '

- individuelles Raumkonzept

- Gestaltung von Boden, Wand und Decke

- Moblierung (Betten, Kleiderschranke,
TV-Mobel, Regalwande, Kichen, Tische
und StUhle - genau auf die Kundenwinsche
abgestimmt)

- Lichtkonzept

- Fensterdekoration und Sonnenschut

- Zimmerturen, Treppen, Fenster

Besonderes Augenmerk lege

Nutzen, Qualitat und Nacht

m ""{121 --.wfiﬂ%e!:"&b(ﬂ?fer cwohrinen!

i ol el |
L e i L
| — i
v 1 ]
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icht ohne _ \
___1hr Parkettprofi

Wir bieten eine umfassende Beratung mit fairem Verkauf und
Verlegung von lhrem Parkettboden der von uns zu einem
harmonischem Gesamtbild gestaltet wird.




Die Sandhas Werkstatten
GmbH steht fir Individua-
litat. Wir hinterfragen lhre
Winsche und Vorstellun-

Sall [1 h S gen, um fiir Sie das beste
Ergebnis zu erzielen.

fascinations

styl’)
Sie haben eine Idee, eine
Vision, einen Traum - ge-
meinsam mit lhnen und
unserem top quadlifizierten
Planungsteam definieren
wir die Realisierbarkeit. So
erarbeiten wir ein individu-
elles Raumkonzept, was
auch die raumlichen Ge-
gebenheiten fir lhr neves
Mobel in jeder Hinsicht
beriucksichtigt.

Planung - Ausbau
Objekteinrichtung
Fitness - Wellness - Spa
Lulieferer - Service

| —

Kundennihe, Kreativ
Flexibilitat — grenzenlose Mo glich-
- keiten fur Ihr neues Mobelstuck!“

LY _-illd



Website des Monats

Mit Uber 350 gm Ausstellungsflache hat Art of Fire fur jeden Geschmack das Richtige. Lassen Sie sich von Design, Qualitat
und Harmonie inspirieren. Neben einer grossen Auswahl an Cheminéeofen kénnen wir Ihnen ein vielseitiges Angebot bieten:

* Holz

e Gascheminées

» Kachelofen @ & LZ , ‘ Grinder/Inhaber
* Speicherofen ArtFjre ArtFjre Sélection FIRE \\VC ROSS Stefan Bucher
» Specksteinofen Shop

* Holzkochherde
* Ambiente-Feuerstellen

+Kemiy und Abgescniagen www.arfoffire.ch




Uber eine formvollendete &
begehrte internationale

ektion

Der Name KOLL steht fur ehrliches Design und einzigartige Ideen. Kunstkenner,
Einrichter und Architekten, die das Besondere lieben und schatzen, fGhlen sich zur
KOLL Philosophie magisch hingezogen. Wahrend viele Designs als ,,verblasste Blau-
pause" im Allerlei untergehen, schafft Manfred Koll mit seinen Gedankenschétzen
tatsachlich neue Formen als Originale. So wird jedes KOLL Designobjekt zum Uni-
kat. Liebevoll wird der Designer der ,,runden Formen* auch als niederbayerischer
KOLL-Mani bezeichnet. Auch wenn der Meister der Skizze die Kategorie Mébel
bedient, besitzen seine Entwirfe Kunst-Status. Mit jahrelanger Erfahrung im Design,
Funktion und Konstruktion hat der Ideengigant Koll seine eigene Marke auf den
Markt gebracht und legt Wert auf die Verbreitung durch Geschdaftspartner mit
ebenso hohem asthetischen Anspruch. KOLL ist einfach TOLL! Orhidea Briegel, Heransgeberin

Orhideal IMAGE: KOLL Maoébeldesign
ist bekannt fiir einzigartige, zeitlose For-
men. Ist das Ihr grundlegender Anspruch
an einen neuen, noch nie dagewesenen
Entwurf?

Manfred Koll: Sie haben es erfasst. Bereits
als ich meine ersten Mo6bel entworfen, kon-
struiert und hergestellt habe, war mir wich-
tig, dass alles einzigartig sein muss. Noch nie
dagewesen. Die Bestindigkeit ist ein weiterer
wichtiger Gedanke. Die M6bel werden tiber
mehrere Generationen weitergegeben. Somit
hinterlasse ich im Entwutf einen bleibenden

Eindruck meiner Gefithle bei der Schaffung.
Ich designe nach meinen personlichen Be-
durfnissen an Harmonie und nicht, was den
Menschen gefallen konnte.

Auch wenn Sie nicht designen, um ande-
ren zu gefallen, muss es doch schon sein,
wenn Ihre Ideen so gut ankommen?

Das stimmt allerdings. Es ist fantastisch,
wenn man mit seinen Geflihlen auch andere
Menschen anspricht und erreicht. Die Ohren
héren meist auf die Meinung anderer, aber
die Augen sagen einem die eigene Meinung!

Orhideal-IMAGE.com ¢ Das Businessportrait-Magazin fUr Présentation & Cross-Marketing

Design oder nicht sein! 4 o -
GenieBt hohen Wieder- . '
erkennungswert durch seine
Gedanken-Handschrift:

Formen-Erfinder und
Innovator Manfred Koll, der
niederbayerische KOLL-Mani,
begeistert Qualitatswert-
schatzer auf der ganzen
Welt mit seinem unver-
wechselbaren Stil.

Neben dem Einsatz ed r
Materialien und qualit
hochwertigster Vera g

in Deutschland stelfvor
allem zun&chst die
individuelle und exklusive
LinienfGhrung im
Vordergrund.

mezat [DEAL °

fietia

,,Im Design spiegelt sich |
Seele und Lebenskraft
vom Macher. Von mir.



Mobel oder Kunstwerke JAI

,Horen Sie auf Thre Augen.” ist also nicht blos mein Werbeslogan. Er ist meine Schaffensphi-
losophie. Es geht um den Blick fur die harmonische Form. Bei spitzigen und kantigen Gegen-
stinden kann sich sogar der Blick anstof3en. Darum sind meine Gedanken rund, um den Blick
zu fangen. (Er gwinkert mir 3u)

Einzigartiges zu kreieren ist aber leichter gesagt, als getan, oder?

Ideen zu kopieren oder Dinge zu wiederholen - das Internet

macht das Nachahmen einfach. Wie macht man sich als De-
signer frei, um etwas wirklich Neues zu erschaffen?

Um neue Linien und Formen zu entwerfen, muss bestehendes
Design ignoriert werden. Der wahre Kinstler malt sein Bild
nicht von einem anderen ab, sondern erschafft etwas Neues,
Ungesehenes, AuBlergewohnliches. Der ehrliche Designer ist
kein Jager und Sammler fremder Ideen. Darum nenne ich mein
Design auch »Ehtliches Design«. Warum so viele Inneneinrich-

tungen gleich aussehen, liegt in der bequemen Denkweise: »Erst

mal sehen, was andere machen.« Das wird dann kopiert und ver-

vielfiltigt. Aullergew6hnliches zu schaffen, erfordert auch den Mut

zur Individualitat. Ich bediene keinen Mainstream und arbeite mit
Menschen zusammen, die Qualitit und Einzigartigkeit schitzen.

Gutes Stichwort: eine KOLL-Linie ist unverwechselbar in
der Form. Sie verwenden nur bestes Material?

Richtig. Ich erklire immer: den Preis werden Sie verges-
sen, aber die Qualitit bleibt. Jedes Produkt von KOLL
ist mit einem 3D-Logo in echtem Neusilber versehen.
Aufwendiges, vielfaches Handschleifen mit abschlieen-
dem Polieren der Oberfliche ... auf Wunsch wird diese
Wiedererkennung auch in Materialien wie Gold oder
Platin angefertigt. Wir verwenden ausschlieBlich die
hochwertigsten Zutaten: hochwertige Qualititsstoffe,
exklusives Leder, ausgewihlte Holzer und Furniere,
hochglanzveredelte Oberflichen. Dazu werden
Oberflichen auf Wunsch mit Edelmetallen
wie Silber, Gold, Platin usw. aufgewer-
tet. Die Produkte werden ausschlief3lich
in Bayern hergestellt. Der Wertigkeit ist
nach oben keine Grenze gesetzt. Jedes

KOLL-Produkt ist ein Unikat.

Die Meisten kennen Sie nur als den
»ldeengiganten dahinter“, mit dem
Logo in der Hand.
Gerne kooperiere ich mit erfolgreichen Men-
schen, die mit ihrem Netzwerk dafir sorgen,
dass KOLL Mobel in die richtigen Hinde gelan-

A,
%,

,Fine Anschatfung
von bleibendem Wert:

Den Preis werden

Sle vergessen,
die Qualitat nicht.
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Starke Gedanken als reiche Ressourcen

gen. Ich lebe und liebe meine Arbeit. Dafiir brau-
che ich meine volle Konzentration fir die Idee
und deren Umsetzung, Natiirlich ist Beachtung und
Anerkennung so wichtig wie die Luft zum atmen. Das
wiederum gibt mir neue Freirdume fir weitere Ide-
en. Ich designe meine Mébel fir alle Menschen, die
Schones schitzen. Darunter sind sicher auch welche,
die sich meine Ideen nicht leisten kénnen. Wenn Ex-
perten oder Medien meine Liege ,,die Schleife” oder
den Sessel ,,das Haar* ansehen, wird oft diskutiert,
ob es sich hierbei noch um Design oder sogar Kunst
handelt. Fir Kunst interessieren sich auch viele Leute
mit wenig Geld. Ein KOLL ist also immer auch ein
Anlageobjekt. Ich biete dem Menschen Bestindigkeit.
Eine besondere Brosche, eine Miinzensammlung oder
ein altes Auto wird tber mehrere Generationen wei-
tergegeben. So bleiben auch KOLL Moébel nach der
Anschaftung lange im Familienbesitz.

Sie haben Ihre ganz personliche Hand-
schrift. Man erkennt einen KOLL sofort.
Was sollten Interessenten dartiber hi-
naus uber Sie wissen, die die Marke
KOLL nicht kennen oder denen Sie
als Designer noch nicht person-
lich bekannt sind?

Ich mache nicht nur Skizzen,
entwerfe und konstruiere alles
selbst. Ich betreue zudem die
Herstellung meiner Mobel.
Man kann nur Ideen um-
setzen, wenn man selbst

das Handwerk versteht.

Da ich in jungen Jahren auch das Polsterhandwerk er-
lernt habe, werden die Prototypen von mir selbst be-
polstert und bezogen. Meine Kunden schitzen mein
Design, Konstruktion und Herstellung ohne Schnitt-
stellen, denn so gibt es keine Missverstindnisse! Ideen
haben nur Sinn, wenn sie statisch und konstruktions-
technisch umsetzbar und verwendbar sind. Die Funk-
tion muss mit der Asthetik eins werden.

Produktionsprozesse ohne Schnittstellen - das
ist ein grofler Vorteil. Haben Sie noch weitere
Erfolgsrezepte zu bieten?

Ohne Zwang und Vorgaben den Bleistift freien
Lauf lassen. Vielleicht ist das der Grund, warum
meine Ideen auBlergew6hnlich sind. Ich bleibe mei-
ner Linie immer treu, mochte auf der anderen Seite
aber immer ein Innovator sein. Damit die Men-
schen durch mein Gedankendesign etwas Neues
bekommen. Dazu gehe ich lieber den beschwerli-
cheren Weg, Nach dem Motto: Wenn es einfach ist,
kann es jeder. Und das wiirde mich nicht reizen.

Verraten Sie uns, an welchen Projekte Sie zur
Zeit arbeiten? Sind Sie offen fiir weitere Koope-
rationen?

Natitlich bin ich offen und arbeite zum Beispiel ger-
ne mit Mobelhidndlern, Architekten, Innenausstattern,
Projektentwicklern, Hoteliers und Kunstkennern. Mei-
ne Gedanken sind meine Ressourcen. Und die habe
ich reichlich. Projekte habe ich gentigend. (er lacht) Die
Schitze miissen nur noch geborgen werden. Fiir mich
sind Partnerschaften aller Art interessant, bei denen
witr unsere Markenbotschaft leben kénnen.

Manfred Koll « M&beldesign

Mobil +49 173 3784990
info@designbykoll.de

www.designbykoll.de
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,, Wildes
Denken
basiert auf

Talenten.

Vielbegabung im TV

Das Thema ,,Vielbegabung und Hochsensibilitat” ist bei Katrin Stigge im Beratungs-Fokus.
Damit ist die mediengefragte ,Wild-Denkerin* auf Bihnen aller Art. In der Sendung Leichter
Leben erklart Katrin Stigge, Orhideal Titelgesicht Juli 2019, warum Frauen, ihre Vielbegabung
leben sollten. ,Ich spreche taglich Uber diese Themen, als Moderatorin oder Interviewpartne-
rin, aber so eine sympathisches, familidres Redaktionsteam trifft man nicht oft an!”, so reflek-
fiert Katrin Stigge ihren aktuellen TV Auftritt zusammen. Stehen Sie zu ihrem Talentspekirum
und der Erfolg kommt wie von selbst! www.katrinstigge.com

-;=. %




@tum Profiling im TV

Gehort das Profiling nur in einen Wirtschaftskrimi?

Aus dem Orhideal MEDIA FACE POOL wurde #Orhideal Titelgesicht
Sabine Oberhardt von Kraichgau TV befragt. Der Link zur Sendung:
https://landfunker.de/kraichgau-tv-video-keynote-speakerin-und-profil-
analytikerin-der-extraklasse/

www.sabineoberhardt.com




Jetzt mit eigener Sendung unterwegs:
Wencke Gutreise auf Erfolgskurs

Gleich auf zwei Kanalen bei Titelgesicht Wencke Gutreise reinhoren:

1. Radioshow ,,Steh zu Dir statt neben Dir* auf 86,9 MHz ( )

Mit Themen, die sich rund um Stressmanagement, Gelassenheit und men-

tale wie korperliche Entspannungsmoglichkeiten drehen, jetzt monatlich im Gl . |( .
Campusradio. Das Unileben von heute ist Iangst nicht mehr so, wie das Bild, radioakfiv
das so mancher noch im Kopf hat. Statt schlafen bis in die Puppen und viel

Zeit, um Studien uber das Leben zu tatigen, bleibt den heutigen Studenten namlich mit ihren straf-
fen Stundenplanen und vielen Klausuren nicht mehr. Insgesamt sind die psychischen Erkrankun-
gen auch unter Studenten in den letzten 11 Jahren drastisch gestiegen. Der Fortschritt der Technik
stellt uns als Menschen vor einige Herausforderungen, vor allem vor die, dass wir uns unserer
Menschlichkeit bewusst bleiben und mindestens so pfleglich mit uns umgehen, wie mit unseren
technischen Alltagshelfern. Die Realitat sieht allerdings oft anders aus, sowohl bei Studenten als
auch im Arbeitsleben spater.

Wahrend wir dem Computer zugestehen, dass er langsamer wird, je voller die Festplatte wird und
ihn dann in die Defragmentierungskur schicken, damit er dann wieder flussiger lauft, verwehren
wir uns oft ein paar Atemzuge zwischendurch, wenn etwas langer davert. Teufelskreise, die es
frihzeitig zu durchbrechen gilt, wenn wir gelassen und gesund bleiben wollen. ,Uber Steine, die
Du heute schon aus Deinem Weg raumst, kannst Du morgen nicht mehr fallen.”

2. DU - der Podcast

Anschnallen bitte, die Reise beginnt jetzi! In diesem Podcast ﬁ Zb

berichte ich von Drehmomenten im Leben, die uns Wege in

Richtung Gelassenheit zeigen. GELASSENHEIT UND SELBSTF
Rl Wenedanliatos
Hier gibt es kinftig Impulse dazu, wie wir auch dann gelas- Sk -~
i 5 {

sen bleiben konnen, wenn es hektisch wird, wirksame
AchisamkeitsUbungen und Entspannungstechniken, die
uns helfen, immer wieder zur Ruhe zu kommen. AuB3erdem
habe ich immer wieder Gesprachspartner zu Gast, die
davon berichten, wie sie ihren eignen Weg zur Gelassen-
heit gefunden haben. Wenn Du wissen willst, wie Du trotz
voller To-Do-Listen und gefuhltem Zeitdruck gelassen blei-
ben kannst, statt Dich von Termindruck und Aufgabenfulle
stressen zu lassen, dann werde Teil meiner Reisegruppe zur Gelassenheit und lass Dich inspirieren,
wie Du dir selbst die liebevollste und beste Reisebegleitung durch Dein Leben wirst.

Ich freu mich auf eine gemeinsame gute Reise!

www.wenckegutreise.de == Wencke Gutreise



,, Wir nehmen
uns Zeit fur Sie.
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Unser Ziel 1
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Erbrecht und

www.rahcurder.d-e

FUr alle Falle gewappnet

Mittelstindisch orientiert, vertritt
die Miinchner Anwaltskanzlei

HARDER Ihre Interessen bera-
tend und vor Gericht.

Wir verstehen uns als moderner, kre-
ativer anwaltlicher Dienstleister — mit
Blick fur das Wesentliche und auf
Ihre rechtlichen und wirtschaftlichen
Interessen. Langjahrige Berufserfah-
rung und eine solide Bodenhaftung
zelchnen uns aus.

Unternehmen, Institutionen und
Verbianden geben wir die erforderli-
che rechtliche Unterstiitzung. Bei uns
finden Sie das notwendige kaufman-
nische, unternehmerische, kurz wirt-
schaftliche Denken, das Sie erwarten.

Selbstverstandlich vertreten wir auch
Ihre privaten Interessen.

Ob Vertragsgestaltungen, praventive
Beratung, Erstellung von Rechtsgut-

achten oder Prozessfihrung — unser
Ziel ist Thr Erfolg.

Wir freuen uns, fur Sie arbeiten zu
durfen.

HARDER | ANWALTSKANZLEI
Andreas M. Harder
Rechtsanwalt

Platzl 4 (Orlando Haus)

D-80331 MUnchen

Telefon +49 (0) 89 / 54 84 688 3
Telefax +49 (0) 892 / 54 84 4688 4

E-Mail: mail@raharder.de



Mithegr,
Instandhaltung: Zurick in die Zukunft?! /
consulting MCP D¢
danfkl+partner consulting u
Deutschland sind internatio
Consultingunternebmen mit Sit;
bei Salzburg und Biironied
in Miinchen, Wien und Klag
sind spezialisiert auf die B
Management, Instandhal
ment, TPM und indu.

Management! wmm.

Eventfotos: © photo-baurecht
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Frisch servieri... einfach TOOLISSIMO www.heudert.de
Einzeltelle nach Kundenentwicklung

Neudert - |hr Spezialist fur Dosierteile
Drehschiebertechnologie fur zahe Flussigkeiten

Gerechtigkeit — keiner hat gerne zu wenig im Becher: Hier ist Neudert
der richtige Ansprechpartner. Wenn lhre Dosierung passen soll, dann
ist das Wissen von Neudert gefragt. Und hier ist es egal, ob liquide
oder pasteuse Medien, pulvrige Substanzen oder Hartkorper. Jeder,
der eine Dosierung hat bauen lassen, weiB, dass dies hoch anspruchs-
volle und sensible Teile sind. FUr die Dosierung von z&hen FlUssigkei-
ten funkfionieren Drehschieber (manchmal auch liebevoll KUken
genannt) in einem Gehduse wie ein Ventil und leiten das Medium in
die gewunschte Richtung.

Mehr zu Sonderwunschen erfahren Sie unter:
www.neudert.de/produkie/toolissimo
#Sondermaschinenbau, #Maschinenbau, #Toolissimo

NG Lesen Sie anch die Titelstory
tiber Familie Neudert im

NEUDERT Orhideal IMAGE Oktober 2010
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»ydYehen. Staunen. Erleben. Wir bewegen Menschen: 1
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Nur das Logo?

Fur uns zahlt

das Ges
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.orhideal-
image.com

IMPRESSUM
www.orhideal-image.com

Das Orhideal®-IMAGE Magazin ist ein
Cross-Marketing-Projekt der interna-
tionalen Marke Orhideal und erscheint
monatlich als Gemeinschaftswerbung
der beteiligten Unternehmer.

Bezugsquelle: Printausgalbe monatlich
bei beteiligten Unternehmen, im ABO, bei
Verbreitungspartnern in D, A, CH erhdilt-
lich. PDF Ausgabe zum Download.
Verbreitungspartner auszugsweise unter:
www.image-magazin.com PARTNER
je nach Bedarf und Mdéglichkeiten limi-
fierte Printexemplare, Online-Streuung
unbegrenzt in Zeitraum und Menge,
12.000 Zugriffe im Monat

Koordination/ PR-Konzeption:

Orhidea Briegel * Herausgeberin
Orhideal® International

Erlkamer Str. 68 83607 Holzkirchen
www.orhidea.de * www.orhideal.com
Direkt Leitung: 0177 - 3550 112

E-mail: orhidea@orhideal-image.com

Orhideal-Magazin-Sharing® - sich ein Magazin
teilen und sich gegenseitig bekannt machen !
So wird ein eigenes Kundenmagazin bezahlbar
und optimal verbreitet:

Nach diesem Prinzip verteilen die prdsentierten
& présentierenden Unternehmen das IMAGE
Magazin als schriftiche Referenz aktiv und
ganz persdnlich in ihren Wirkungskreisen, an
ihre Kunden und Geschdftspartner direkt am
Point-of-Sale, durch ihre Vertriebsteames, in ihren
Kursen und Seminarunterlagen, auf ihnren Mes-
sestnden, durch monatlichen Postversand, in
ihren RGumlichkeiten, auf ihren Hotelzimmern,
auf Veranstaltungen u.v.m. Zur Zeit erreichen
wir auf diese persdnliche Weise monatlich Uber
20.000 Unternehmer, Entscheidungstréger und
Top-Verdienerin D, A & CH als Multiplikatoren.

Alle Inhalte basieren auf Angaben der empfoh-
lenen Unternehmen. Das Magazin dient dazu,
auf Persénlichkeiten und deren Leistungen
aufmerksam zu machen. Bedenken Sie: Alle
Leistungen, die im Magazin empfohlen werden,
kdénnen nicht durch die Experten Uberprift
werden. Empfehlungen bleiben Empfehlungen
und sind keine Garantie fUr die Qualitat einzel-
ner Leistungen und Produkte. FUr die Richtigkeit
der Angaben und Folgen aus der Inanspruch-
nahme empfohlener Leistungen haften aus-
schlieBlich die empfohlenen Unternehmen.

Seitens Orhidea Briegel und der Experten

kann keine Haftung Gbernommen werden.
Nachdruck und Kopie - auch auszugsweise -,
Aufnahme in Online-Dienste und Internet, Ver-
vielfaltigung auf Datentréger wie CD-Rom, DVD
usw. nur mit schrifticher Genehmigung von
Orhidea Briegel und der Experten. FUr unver-
langt eingesandte Manuskripte und Fotos keine
Gewdhr. Die fUr sich werbenden Unternehmen
(Experten) tfragen alleine die Verantwortung

fUr den Inhalt und die rechtliche Zul&ssigkeit
der fUr die Insertion zur VerfGgung gestellten
Text- und Bildunterlagen sowie der zugelieferten
Werbemittel. Der Experte stellt Orhidea Briegel
im Rahmen seines Kolumnen-Anzeigenauftrags
von allen AnsprUchen Dritter frei, die wegen
der Verletzung gesetzlicher Bestimmungen
entstehen kénnen.
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