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Orhidea Briegel Herausgeberin und Expertin for ImageDesign présentiert...

wehde objektiv gesehen

Beleidigte Leberwurste

spielen auf dem ,,Speiseplan’ von Ursula Wawrzinek eine groBe Rolle. Die passionierte Kon-
fliktberaterin steht mit ihnrem Wissen seit 15 Jahren der freien Wirtschaft zur VerfGgung und
erfreut darUber hinaus ein breites Publikum mit praktischen Anregungen zur Konfliktvermei-
dung bzw. -I6sung. In Redaktionen ist die Fachfrau beliebt als sympathische und kurzwei-
lige Interviewpartnerin und Speakerin.
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Erinnern Sie sich noch an die Zeiten, als Konflikte nicht salonfihig waren? Konflikte wurden in Unternehmen dementiert: ,,Die gibt’s bei
uns nicht.” Unsere Wirtschaft hat sichetlich Menschen wie Ursula Wawrzinek zu verdanken, dass Konflikt-Themen heute offen diskutiert
und dadurch auch sinnvoll gel6st werden kénnen. Nach 15 Jahren theoretischer Erforschung und praktischer Erfahrung in der Konflikt-
klirung hat die Beziehungsmanagerin ein ganzheitliches Konzept entwickelt, welches verlasslich in der Praxis funktioniert. ,,Mein Ziel ist es,
damit deutlich mehr Menschen die Méglichkeit zu geben, von meinen Erkenntnissen zu profitieren.”, resimiert Ursula Wawrzinek. So hat
die emphatisch Kennerin der ,,Kriegsfelder im Alltag™ ein Buch geschrieben, das sich deutlich von dhnlichen Biichern zu dieser Thematik
abhebt, weil sie hier ihre Gabe der einprigsamen, leicht nachvollziehbaren Bildsprache einbringt. ,,Zur Losung unserer Konflikte brauchen
wir erst einmal Wissen. Doch unser Wissen allein reicht nicht aus. Wir benétigen zudem die Bereitschaft, kritisch tiber uns selbst nachzu-
denken, den Wunsch personlich zu wachsen, den Mut, das Gelernte auszuprobieren und die Bereitschaft, unser Herz zu 6ffnen. Es war
mir wichtig, unsere menschlichen Stirken und Schwiichen so aufzugreifen, dass sich jeder darin erkennen und reflektieren kann, um diese
verschiedenen Facetten im Alltag zur Geltung zu bringen.*

Eigentlich wird doch versdumt, den konstruktiven Umgang mit Konflikten bereits auf der Schulbank zu lernen. Wie erkliren
Sie sich das Phinomen, dass wir tiber Konflikte nur dann nachdenken, wenn sie uns akut betreffen?

Utrsula Wawtzinek: ,,Ich denke, das ist einfach menschlich. Einmal sind Konflikte unbeliebt. Sie kosten Zeit und Kraft und sind unberechenbat.
Die meisten Menschen wollen thnen irgendwie ausweichen. Sind wir in einen Konflikt akut verstrickt, gelingt uns das nicht. Unsere aufgebrach-
ten Gefuhle lassen uns nicht zur Ruhe kommen. Somit zwingen sie uns zur Auseinandersetzung; In unserer Not denken wir dartiber nach,
streiten mit dem Konfliktpartner und sprechen mit Unbeteiligten dartiber. Sobald der emotionale (Hoch-)Druck wegist, ist auch der Druck zur
Auseinandersetzung mit dem unangenehmen Thema weg, Andere wichtige Themen schieben sich wieder in den Vordergrund. Zudem fiihlen
sich die meisten Menschen im Konfliktfall im Recht und sehen die Schuld beim Konfliktpartner. Sie fithlen sich unfreiwillig in den Konflikt
verstrickt. Sie gehen dann davon aus, dass sich der andere dndern misste. Nachdem er das nicht tut, sehen sie keine Moglichkeit, den Konflikt
verniinftig zu I6sen. Da kommt die Idee erst gar nicht auf, dass es etwas bringen kénnte, wenn man selbst konfliktfahiger wiirde.*

Solange uns aufgewUhlte GefUhle steuern, sind wir nicht im Stande, Konflikte zu I6sen. Wir schlagen Porzel-
lan kaputt und TUren zu, unsere Worte verletzen, wir werden zum sturen Esel oder zur beleidigten Leber-
wurst. Wir weisen Schuld von uns und beschuldigen andere, k&mpfen ums Recht und verzweifeln Uber
die mangelnde Einsicht des Anderen. Dreh- und Angelpunkt des Buches, das sich an ein breites Publikum
richtet, ist ein in der Praxis bewd&hrtes Trainingsprogramm, das jeder problemlos selbst anwenden kann.
Mit erstaunlich einfachen Tricks und Techniken gewinnt der Leser im Konfliktfall neue Spielrédume. Nicht
zuletzt macht uns die Autorin bewusst, dass wir Konflikten nicht beikommen k&nnen, wenn wir uns bei der
N O C H (? ' Schuldfrage aufhalten. ZielfUhrender ist es vielmehr, von Feindseligkeiten abzusehen und den Weg der

. geringsten Eskalation zu suchen.

Voo Uagang mit steren Eseln

urd beleifigten Leberawriten

Wie Sie Kanflikts Knaur Taschenbuch 2009 « Broschur, 256 Seiten « € 8,95 (D)  ISBN 978-3-426-79839-3
kreativ losen Informationen zur Autorin: www .konfliktberaterin.de
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In Ihrem Buch schreiben Sie, dass die Zeit reif
sei, unser Konfliktverhalten in der Breite der
Gesellschaft zu kultivieren. Was versprechen Sie
sich davon?

Ursula Wawrzinek: ,,Als ich vor gut 20 Jahren ins
Berufsleben eintrat, waren Konflikte noch nicht
»salonfihig™. In Unternehmen hatte man keine Kon-
flikte. Zumindest wollte sie niemand haben, sie wurden
einfach unter den Teppich gekehrt. Das ist heute voll-
kommen anders. Der Leistungsdruck in den Unter-
nehmen ist heute so massiv; dass man sich ungel6ste
Konflikte nicht mehr leisten kann. In meinen Semina-
ren etlebe ich Menschen, die erkannt haben, dass sich
Konflikte nicht mehr verdringen lassen. Sie wollen
lernen stressfrei und erfolgtreich mit ihnen umzugehen
und sind bereit, ihr eigenes Handeln zu hinterfragen.
Die Teilnehmer begeistern sich im Verlauf eines
Seminats immer mehr fur das Thema. Sie erkennen,
dass Konfliktlosung plétzlich erstaunlich leicht wird,
wenn wir die richtige Sicht darauf haben. Und das ihr
Leben dadurch leichter wird. Sie verlieren die Angst
vor Konflikten und bekommen Lust auf konstruk-
tive Auseinandersetzungen. Andersartigkeit wird nicht
linger als Bedrohung gesehen und bekidmpft sondern
akzeptiert. Wir kultivieren damit unsere Urprogramme
des Hauens und Stechens und vetfeinern die Art und
Weise, wie wir miteinander umgehen. Dem Einzelnen
wird dadurch ein gliicklicheres Leben und fiir unsere
Gesellschaft ein harmonischeres Miteinander még-
lich. Ich winsche mir, dass mein Buch als ein leiden-
schaftliches Pladoyer fiir mehr Frieden im Herzen und
im Umgang miteinander verstanden wird — ein kleiner
Beitrag zu mehr Frieden auf dieser Welt.*

Und ein grofler Beitrag zu mehr Leistungsfihig-
keit in der Gesellschaft, kann ich nur sagen. Denn
wer sich emotional nicht selber im Weg steht, der
kann mehr bewegen und umsetzen. BRAVO !
Orhidea Briege!

www.konfliktberaterin.de

Eine Erste-Hilfe-Empfehlung bei
drohenden Konflikten ...

1. Bemerken Sie moglichst froh,
wenn negative Gefuhle aufkommen.

2. Halten Sie inne. Lassen Sie den Anderen
reden und richten Sie lhre Aufmerksamkeit
nach innen.

3. Achten Sie auf lhren Atem.

4. Hoéren Sie in sich hinein: Was stort mich?e
Welche Gedanken und GefUhle kommen
auf?2 Welches meiner BedUrfnisse ist unerfUllt2

5. Versuchen Sie, die angespannte Situation zu
beenden bzw. zu verschieben.

6. Reflektieren Sie die Situation anschlieBend in
aller Ruhe und stellen Sie sich gedanklich neu
auf.

7. Suchen Sie danach die Fortsetzung des
Gespréches.

Orhideal-IMAGE.com

Anhand von Allfagsbeispie-
len, die uns allen geléufig
sind, lotet die erfahrene Trai-
nerin und Vortragsrednerin
Streitigkeiten differenziert und
psychologisch versiert aus.
Sie tut das ohne erhobenen
Zeigefinger, mit viel Humor
und in ungewohnt leichter
Lesbarkeit, wodurch eine
psychologisch komplexe
Materie allgemeinverstdnad-
lich wird.

, Wirtschaftlicher
Erfolg hingt von
der Beziehungs- und
somit auch Rontlikt-

fahighkeit ab.”

in fUr Prasentations&e
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intferaktiv

lehren

Die Kolumne

Konferenzen und Meetings-
lebendig und interaktiv

Mit der neuen Generation der Kombi-Activ-
boards werden lhre Meetings zu einem
effizienten Erlebnis. Sie prasentieren Ihre
Vorhaben oder Ergebnisse auf der interakfi-
ven Projektionsfiiche und bearbeiten diese
direkt unter Einbeziehung aller Teilnehmer.
Die Darstellungen auf Inrem Board werden
direkt und sofort gespeichert und sind sofort
und spdter jederzeit reproduzierbar, das
Protokoll Ihrer Beratung entsteht sofort. Die
Ergebnisse kdnnen ausgedruckt oder per
Mail versandt werden.

Der Kurzdistanzbeamer gestattet ein blend-
freies Arbeiten, der Moderator steht nicht
mehr im Licht des Projektors. Kein stérender
Schatten behindert Ihre Prasentation.

Die Hohenverstellung erlaubt das Arbeiten
auch Ihrer ,kleinen* Kollegen und macht
lnre Notizen und Anmerkungen fUr alle
uneingeschrénkt sichtbar.

Selbstverstéindlich  kdnnen Sie auch lhre
bisher benutzte Software einsetzen, zum
Beispiel werden Ihre Powerpoint Présentatio-
nen ebenso Uber die Tafel steuerbar wie lhre
bereits vorbereiteten Excel-Tabellen. Univer-
selle Softwareanwendungen gestatten ein
variables Arbeiten, Sie kommentieren mit
dem Stift Ihre Darlegungen auf dem Hinter-
grund Ihrer Daten.

Optionale Flugel ersetzen I|hr Flipchart im
Raum und erlauben ergdnzende Notizen
mit herkdmmlichen Whiteboardmarkern.

Karin Heller
Lehrmittel-Handel
Schulausstattungen
Bildungseinrichtungen
BachstraBe 6 » 86971 Peiting

Mobil: +49 (0)172 8606214

Telefon: +49 (0)8861 254782
Telefax: +49 (0)8861 254783
heller.karin@teleson-mail.de

www.lehrmittel-karin-heller.de
www.conen-gmbh.de
www.tafel-der-zukunft.de

Karin Heller Expertin fUr Lehrmittel-Handel prasentiert ...

Sales Marketin

Die Welt der Werbung*...

Neu und innovativ wie immer

Die seit Jahren etablierte Sales-Markting-
Messe (Kongressmesse fiir Marketing &
Vertrieb) findet zusammen mit der Alwi-
MediA — Die ganze Welt der Werbung -
in Minchen am 23. Mirz 2010 in
der BMW Welt statt. Die Ressourcen
biindeln, sinnvolle Synergien nutzen und
trotz ungunstiger wirtschaftlicher Rah-
menbedingungen Impulse geben.

Die AlwiMediA, die Werbemittel Messe
als Ideenfindungsplattform, zeigt neues-
te Trends rund um das Thema Werbung,
Werbeartikel und Merchandising auf.
Hier werden nicht nur die Sympathietra-
ger ,,Werbeartikel vorgestellt, sondern
Marketingkonzepte entwickelt und die
dazu passenden Werbegeschenke mit
cingebunden. Gleichzeitig zeigen auf
der Sales-Marketing-Messe die Anbieter
aus  Dialogmarketing und Adressma-
nagement ihr Leistungsspektrum und
Thr Know How.

Durch den Zusammenschluss der beiden
Fachmessen ergeben sich Synergien:

Die Besucher der AlwiMediA erhalten freien
Zutritt zum gesamten Vortragsprogramm
der Sales-Marketing-Messe und kénnen sich
aulerdem tber das neueste Angebot im
Dircktmarketingbereich informieren. Um-
gekehrt kénnen sich die Marketing/Werbe-
leiter schnell und kompakt einen Uberblick
uber die interessantesten Werbeartikel und
Giveaways verschaffen. ,,Ein kompaktes
Informationsangebot fiir den Unterneh-
mer, der mit seiner Zeitplanung haushalten
muss, das ist unsere Devise fiir diesen Tag",
so Walter Richter, Koordinator beider Fach-
messen. Unter dem Motto ,,Kunden finden
— Kunden binden — Impulse fiir den Ver-
trieb eroffnet Walter Richter die 7. Sales-
Marketing-Kongressmesse . Themen wie
Suchmaschinen-Werbung,  Suchmanschi-
nen-Optimierung, Adressmarketing, CRM
Programme, Zielgruppen-Definition und
Digitaldruck bewegen den Kongresstag,
Das ausfiihrliche Kongressprogramm
erhalten Sie ab Januar 2010 im Internet.
Ein weiterer Bonuspunkt fiir die Besu-
cher: Freier Zutritt zu den Kongressriu-
men mit der Eintrittskarte.

Orhideal-IMAGE.com ¢ Das Businessportrait-Magazin fUr Présentation & Cross-Marketing
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stark
entwickelt

Die Kolumne

Smart Point Info Terminal
Der Eyecatcher im Foyer

von Firmengebduden, Rathdusemn, Stadf-
hallen, Bichereien, Hotelhallen, von Aus-
stellungen oder Ladengeschdften

Vielerorts ist es doch so, dass ein Besucher
oder Gast sich erst einmal orientieren
muss?2. UnterstUtzen Sie Inren Gast dabei:
BegriBen Sie lhre Besucher und Gdste
mit auffdligen, bewegten Bidern, einem
kleinen Imageflm oder mit akfuellen
Informationen zum Tage oder zur laufen-
den Woche. Bieten Sie Inrem wartenden
Besucher eine Mdglichkeit, sich Uber Inhr
Unternehmen, Uber Ihre Gemeinde oder
Institution Informationen zu verschaffen
durch ein genau auf lhre Bedurfnisse
zugeschnittenes Internet-Surfangebot.

Dieses Informations- und Présentationsan-
gebot schafft umgehend eine besondere
Atmosphdre. Es hebt die sonst diesen
Situationen anhaftende Sterilitat auf. Eine
manchmal erforderiche Wartezeit wird
fUr den Besucher zum sinnvollen Zeitver-
freib. Und durch die mit angebotenen
Kommunikafionsmdglichkeiten — entsteht
sogar ein individueller Zusatznutzen. Jede
Anwendung, jeder Ort erfordert genau
zugeschnittene Losungen. GBN Systems
hat sich darauf spezialisiert, zusammen
mit seinen Kunden die jeweils optimale
Losung zu entwickeln.

Siegfried Forg

GeschdaftsfUhrender Gesellschafter

GBN Systems GmbH
FellnerstraBe 2

D-85656 Buch am Buchrain
Tel.: +49/(0)8124 5310-11
Fax: +49/(0)8124 5310-20
Mobil: +49(0)172 690 33 38
siegfried.foerg@gbn.de
www.gbn.de

SlegfI'IEd FOl'g Experte fUr Mechatronik prasentiert...

und ,,AlwiMediA-

...gehen zusammen

AlwiMediA im Rahmen der Kon-
gressmesse fiir Marketing & Vertrieb

Namhafte Hersteller und Markenartikler
zeigen unter der Federfihrung der Tri-
geragenturen AmedeA Werbeprisente
GmbH (Katlshuld/Ingolstadt) und Al-
fred Wimmer GmbH Novititen des
Jahres 2010 erstmals der Industrie. Der
Zeitpunkt fiir Informationen rund um
den Werbeartikel ist ideal; gleich ob man
noch Lésungen fiir die bauma oder an-
dere Frithjahrsmessen sucht — hier wird
der Besucher findig, Uber 6000 ver-
schiedene Artikel stehen dem Fachbe-
sucher aus Werbung und Marketing zur
Auswahl.

Der Werbeartikel ist ein Medium, welches
bereits 11% aller bundesdeutschen Wer-
beausgaben ausmacht. Die Vielfalt, ihn
verkaufsfordernd und Cl-stlitzend ein-
zusetzen ist enorm — wenn man nur
weill wie er effektiv eingesetzt wird. Fir
all diese Ansitze finden die Besucher auf
der AlwiMediA im Rahmen der Kon-
gressmesse fiir Marketing & Vertrieb die
Losungen.

Weitere Informationen unter:
www.sales-marketing-messe.de
www.AlwiMediA.de

Walter Richter

Veranstalter.

NETCOMM GmbH
Wiesentfelserstr. 1

81249 MUnchen

Tel.: 089/ 88 94 93 70

Fax: 089/ 88 94 93 79
marketing@netcomm-gmbh.de

11 23.Marz 2010

Eine der Initiatoren der AlwiMediA
ist die Familie Kronthaler, Fa. Alfred
Wimmer in Minchen

Werbeartikel wie sie sonst keiner
hat

Marlies Kronthaler, tfreuer und gern
gesehener Gast unserer Orhide-
al-BusinessTreffs, betreibt mit Ihrem
Sohn die Werbemittelagentur Al-
fred Wimmer.

Sie verstehen sich als Kommunikati-
onsberater, die ihre Kunden in allen
Fragen zum Werbeartikel begleiten.
Ihr Team verfUgt Uber mehr als 50-
j@hrige Erfahrung mit groBen und
kleinen Kunden aus den verschie-
densten Branchen.

wWir entwickeln und produzieren fir
Sie Werbeartikel nach lhrem CI - das
trifft den Kern.

Wir konzipieren fUr Sie erfolgreiche
WerbemaBnamen innerhalb lhres
Gesamt-Kommunikations-Mix - das
halt Inren Kopf frei fir andere Dinge.
Wir lagern Ihre Werbeartikel ein

- das spart Lagerkosten.

Wir konfektfionieren und versenden
direkt an Ihre Niederlassungen oder
AuBendienst-Mitarbeiter im In- und
Ausland - das entlastet |hre Werbe-
abteilung, lnhre Disposition und lhren
Versand.

Wir bieten Ihnen ,Full-Service" rund
um den Werbeartikel - das ist es, was
Sie suchen!

Wenn Sie also ein ehrgeiziges
(Werbe)Ziel haben, aber keine Werbe-
mittelagentur. Wenn Sie ein Problem ha-
ben, es aber bisher keiner I6sen konnte.
Oder wenn Sie Werbeartikel einsetzen
wollen, wie sie sonst keiner hat - dann
engagieren Sie uns."

Kontakt

Alfred Wimmer GmbH
Werbemittelagentur
VogesenstraBe 51
D-81827 MUnchen

Telefon: ++49/89/4 30 34 34
Telefax: ++49/89/4 30 34 31
e-Mail: kontakt@AlfredWimmer.de

Orhideal-IMAGE.com ¢ Das Businessportrait-Magazin fUr Prasentation & Cross-Marketing
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DELTA

im Februar und Marz 2010

DELTA OPEN Abend am 22.02.2010

Das DELTA INSTITUT &ffnet fUr heujahr zum ersten Mal seine Pforten und I&dt Sie, mit und
ohne Anhang/ Kollegen/ Partner, zum winterlichen DELTA OPEN JAHRESAUFTAKT 2010 ein!
Nutzen Sie Ihre groBe Chance, sich auf diesem Wege Change Expertise zu holen. Bei wei-
teren Fragen und Problemen stehen wir stets gerne mit Rat und Tat und Lé&sung zur Seite.
Ndhere Informationen und weitere Termine: siehe

www.deltainstitut.de

. M-UI 2010

CHANGE IMAGE - Persénliches CHANGEMANAGEMENT Markiolatz Unt h . - M-UI* J'{
TAG ESIMPU LS Wie verandere ich mich erfolgreich in: Auftritt — Ausstrahlung — Wirkung?@ BAgrOIQCgI;A[‘ T":‘re T’;‘g{g‘“e’.‘{ (-j h mit
Start: ab 19.30 Uhr im DELTA Institut, Grinwald, Ludwig-Ganghofer-Sir.2 . SINAR SICTIET 201D WEIIET CUrC mi
vielen Moglichkeiten fUr Sie - neue Impulse,
taglich zwischen 5.00 und 10.00 Uhr !
Horen Sie mal rein! (100,8 und 105,2) Experten:

neue Kontakte und auch neue Kunden zu
Oder unter: www.radioarabelia.de -> « Ellen Walther, Modeagentur Ellen Walther, Sti-Beratung, MaBanzige ggewmne?. Sie ,;":’dg“h%egel'ls:/\ezes;g}! f'? p
Programm -> Podcast -> Tagesimpuls « Orhidea Briegel, FotoCoaching®, Cross-Marketing-Relationship-Experte foopero |c.>fn rr‘rnllv\ Uelrd l "ef?'_h N - g ’r : . -y
. * Gabi Frisch, Styling- und Image-Beraterin, Farbe & Form it i inm L el atiAlene AeEioe . '
Radlﬂ « Christina Meyer, GF haare & mehr, Unterhaching, Friseur Meisterin

fUr die Teilnehmerinnen. ("tf‘“

»Markte der Vielfalt* sind regionale Ver-

Arabella_

100,8

105,2

Terminankundigung:

Orhideal IMAGE: Was ist der Ausloser fir
Sie einen Unternehmertag in Minchen-
Grinwald am 6. Mdrz zu veranstalten?
Delta: Wir leben heute in Zeiten schnellen
Wandels und groBer Verdnderungen in
all unseren Lebensbereichen. Mit dem
UNTERNEHMERTAG GRUNWALD 2010
wollen wir allen Unternehmern, besonders
den Jungunternehmern und Neugrin-
dern Mut machen, ihren Weg zu gehen,
zU sich, zu ihren Ideen, ihrem Potential zu
stehen und eigene, powervolle Visionen
und Geschdftsideen zu entwickeln und
um zusetzen!

Wir brauchen mehr und neues, werteo-
rientiertes Unternehmertum, mehr Ver-
antwortungsbewuBtsein, mehr ethisches
und nachhaltiges Handeln. Wir sehnen
uns kollektiv . nach Unternehmerpersén-
lichkeiten, die auch wieder Identifikation
bieten und Vorbildfuntion Gbernehmen
kénnen. Der Finanzcrash, der die sog.
aktuelle Wirtschaftskrise ausgeldst hat,
stellt uns alle vor neue Herausforde-
rungen und vollig neue Aufgaben, die
nicht mehr auf dem alfen Weg des BEST
PRACTICE ( Funktionsoptfimierung) son-
dern nur auf einem neuen Weg des NEXT
PRACTICE (Prozessmusterwechsel) geldst
werden kénnen.Hier sehe ich die groBe
Chance fir neue Unternehmen und
Jungunternehmer!

Die Mdrkte haben sich so stark verdndert,
dass wir keine alten Lésungsmuster oder
Antworten des 20.Jhds. haben, die auch
heute noch sicher Gdlltigkeit besitzen.
Neue Produkte, innovative Dienstleistun-
gen, kreative Antworten und infelligente
Lésungen sind gefordert.

Unternehmertag
Grunwald 2010

Der Business-Event im MUnchner SUden

am 06. Mdérz 2010 von 10.00 Uhr bis circa 19.30 Uhr
im Grinwalder Freizeitpark
Sudliche Minchner StraBe 35 ¢, 82031 Grinwald

| A A v f

Zielgruppen: e e

Unternehmer, Jungunternehmer,
Existenzgrinder ’
Organisationsbeitrag:

12,00 Euro inkl. gesetzliche MwSt

Veranstaltungsprogramm

(Anderungen ans aktuellem Anlass miglioh)

« Erfolg-reich sein. Die Bedeutung der Unternehmerpersénlichkeit

 Zuschusse fur Grindercoaching

* Grindungsfinanzierung und Absicherung

* Das Unternehmenskonzept:
die Erfolgsfaktoren Geschdéftsidee und Alleinstellungsmerkmale

« Steuerliche Fragen in der Start- und Expansionsphase

* Rechtsformwahl bei jungen Unternehmen

« Grundlegende Marketingaktivitdten — ein Baustein fir den
Geschdéftserfolg

« Print-Werbemittel eines Unternehmens

* Online-Marketing fir den Unternehmenserfolg

« Die Bedeutung von Netzwerken

* Wie steuere ich meine VertriebsakfivitGtene

 Authentisches Auftreten durch ImagesSti-Coaching

* IT-Grundausstattung eines Unternehmens

* Office Management — was ist wichtig?

« Fitness im BUro

 Talkrunde - Experten beantworten Fragen aus dem Publikum

* Get together: Unternehmer treffen Jungunternehmer

Anmeldung und weitere Informationen unter:

www.deltainstitut.de  www.coaching-direct.info
Tel. 089 / 69 37 94 52 Tel.: 08106 / 35 85 83

Orhideal® IMAGE * Das Businessportrait-Magazin fUr Présentation & Cross-Marketing

kaufs- und Infomarkte for Mann und Frau,
fUr Alt und Jung, fur GroB und Klein. Hier
prasentieren sich selbststGndig tafige
Frauen aus der Region mit ihren Dienst-
leistungen und Produkten. Das Themen-
spekirum dabei ist vielfaltig: Lebens- und
Finanzberatung, Gesundheit, Schdnheit
und Wohlbefinden ebenso wie Feines oder
KUnstlerisches fUr die Sinne.

Jede selbstandig tatige Frau und (Einzel)-
Unternehmerin, die ihre Kunden in Ihrer
Region sucht und gerne bekannter ware,
ist herzlich dazu eingeladen.

Weitere Informationen Uber das Netzwerk
Marktplatz Unternehmerinnen, sowie Uber
die akfuellen und kommenden Veranstal-
tungen und Mdarkte gibt es bei

Christel Forstl, Tel.: 08153 / 98 49 43

oder unter
www.markiplaiz-unternehmerinnen.de

\/

@AY

ON

eute:

e Uber FOMACO
* Neues von M-UI
o AGITANO News

EDIA

Film e Internet TV ¢ WebEvents ¢« Community
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MOVILUTION MEDIA

Film « Internet TV « WebEvents ¢« Community

Oliver Foitzik, GeschdaftsfUhrer,
o.foitzik@movilutionmedia.de
Telefon: +49 821 4550570
Uber MOVILUTION MEDIA

(ab Marz 2010 FOMACO):

Wir setzen Sie richtig in Szene und unterstiitzen Sie dabei
noch bekannter zu werden. Dazu bieten wir Ihnen unter-
schiedliche Formate und Varianten im Bereich Film- und
Videoproduktion an:

Image- und Werbefilme

Lassen Sie das bewegte Bild fur sich und Ihr Unterneh-
men sprechen. Wecken Sie Emotionen. Uberzeugen Sie
durch eine auBergewdhnliche Ansprache lhrer Kunden.

Unternehmensvorstellungen

Stellen Sie Inr Unternehmen, Ihre Mitarboeiter, lhre Produkte . 5 " CD l"IfEl" P
und Services und Ihre Kunden vor. Zeigen Sie Persénlichkeit ' f i

und das personliche Gesicht Ihres Unternehmens. . . 3 Confe 7

Produktvideos ] 1
Présentieren Sie Ihr Produkt. Stellen Sie die Vorzige und - e _ » Medl
den Nutzen gezielt dar. Interessenten werden sich bis zu v

10x haufiger fUr Sie entscheiden als ohne Produkivideo. . . . i g wm N\ ni-\'
Kundenreferenzen E - ww.energie-server.de
Lassen Sie lhre Kunden zu Wort kommen. Nichts ist )

O . 4
authentischer und Gberzeugender als der Bericht eines . e R . a0 S o n 0
durchgefihrten Projektes und die Empfehlung eines Sie mochten Ihre Kernbotschaften einfach, schnell Wir setzen Sie richtig in Szene und unterstutzen Sie dabei, noch bekannter zu werden.

zufriedenen Kunden.

und emotional vermitteln, mit Personlichkeit und

[ ] [ ] [ ]
Lehr-/Weiterbildungs- und Schulungsfilme m m
Stellen Sie komplexe Sachverhalte einfach dar. Erldutern Kompefenz Gberzeugen, sich herausgehoben WWW ° O V I | U -l-l O n e d I O ° d e

Sie unterschiedliche Themen in leicht verstGndlicher und

orerFormn Beveglold prdsentieren und positionieren ? wird ab Mé&rz 2010 ,FOMACO GROUP*

Fach- und Experteninterviews -
Nehmen Sie zu lhren Fachthemen Stellung. Uberzeugen
Sie mit Kompetenz - kurz, knackig, kompetent.

Elevator Pitch (1-Minuten-Statement)

Uberzeugen Sie in nur einer Minute Ihren GegenUber.
Nutzen Sie die Kraft des Elevator Pitches unabhdngig von
Zeit und Ort. Der erste Eindruck entscheidet ... immer.

Messebeitrdge/-filme

Présentieren Sie sich auf der Messe mit Inren Unterneh-
mens- und Produktfimen. Binden Sie die Messebesu-
cher an lhren Stand und faszinieren Sie sie. Machen
Sie lhren Stand zum Multimedia-Erlebnis. Und halten Sie
lhren Messeauftritt — auch fur die Nachberichterstattung
— multimedial fest.

Fachvorirage

Nutzen Sie aktiv die groBe BUhne von Vortrdgen. Lassen
Sie auch andere daran teilhaben und Ubertragen Sie
lhren Vortrag ins Internet — on demand und/oder live.

Impressionen

Nutzen Sie lhren Event zur aktiven Nachberichterstat-
tung. Zeigen Sie wie interessant, spannend und einzigar-
fig lhre Veranstaltung war.

gy A TR

3D-Animationen BOrAnimatieh an Anir
Présentieren und Erkléren Sie Produkte als 3D-Anima-

fion, z.B. Motoren, Hduser / Wohnungen, Anlagen,

Maschinen, technische Produkte. Simulieren Sie einzelne

Abldufe, damit sich der jeweilige Befrachter ein Bild

davon machen kann.

-rMDvu_LITu::N
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Sour Business-Intemet-TV-Ct

www.movilutionmedia.de

Fir weitere Informationen steht lhnen
Oliver Foitzik, Geschdaftsfihrer,
zur Verfigung:

o foitzik@movilutionmedia.de
Telefon: +49 821 4550570

Beiuns erhalten Sie bei Film- und Videoproduktion umfang-
reiche Leistungen, um das beste Ergebnis zu erzielen:

Leistungen im Rahmen der Vorbereitungsarbeiten, v.a.

¢ DurchfUhren der Marketing- und Mediaberatung

* Inhaltliches Durchsprechen des Themas, der Zielsetzung
und der Botschaften des Films

* Konzeption der individuellen, medialen Gestaltung des Films
hinsichtlich Lokation, Hintergrund, Rahmen, Ablauf, Musik,
Untertitel, eingeblendeter Hinweise, zu infegrierender Foto- und/
oder Videosequenzen, Sprecher, etc.

« Erstellen des Drehbuchs und Abstimmung

¢ Entwickeln der Texte fUr den Sprecher und Abstimmung

* Briefing der am Dreh involvierten Personen, Sprecher,
Schauspieler etc.

* Koordinieren des Drehtages, des zu drehenden Films und
der bereitzustellenden Inhalte

* Durchsprechen des finalen Drehbuchs zwischen Auftraggeber
und Produktionsleitung

Leistungen bei der Durchfilhrung der Filmproduktion, u.a.

» Organisation des Film-/Video-Studios oder vor Ort

 Bereitstellen eines professionellen TV-Kamerateams mit
entsprechender Filmtechnik, Studio etc.

¢ Aufnehmen der einzelnen Videos in HD-Qualitat

* Aufbereiten des Flmmaterials (u.a. Schnitt, Vertonung,
Konvertierung) zum Ausstrahlen und weiteren Verwenden
auf unterschiedlichen technischen Plattformen

* Integrieren des Logos und Einspielen einer Bauchbinde mit
Nennung des jeweiligen Protagonisten in den jeweiligen
Videostream

« Ubergeben der produzierten Inhalte auf DVD

Dariber hinaus konnen bei Film- und Videoproduktionen
unterschiedliche Zusatzleistungen gebucht werden:

Fotomodelle, Schauspieler, professionelle Sprecher, Spezialstim-
men (z.B. Bruce Willis, Niki Lauda, ...), Tonsynchronisation, Kamera-
kran vor Ort, Fimdreh an ausgefallenen Lokationen, Studiodreh,
Teleprompter, 3-D-Animationen, individuelle Musikkompositionen,
DVD-Produktion und vieles mehr.

Unternehmensfilme durfen kein Selbstzweck sein, sondern missen
die gleichen Erwartungen wie andere Werbeformen und -mittel erfiil-
len. Daher bieten wir lhnen zusatzlich die notwendige Reichweite in
Ihrer Zielgruppe iber Premium-Prdasentationsplatiformen an, v.a.

TV24Media - Business-Internet-TV mit angeschlossenen Kandlen
=>www.tv24media.com

AGITANO - Business-Netzwerk fur Fach- und FOhrungskréfte -
Themenportal, Community und Marktplatz rund um Wirtschafts-
und Managementthemen => www.agitano.com

WebEvents — Ubertragung von Events und Veranstaltungen unter-
schiedlicher Art live ins Internet

Zugleich platzieren wir Sie auf Drittplatiformen, damit Sie eine
groBtmogliche Reichweite erzielen kénnen.

TV24Media

Dank MOVILUTION MEDIA geht
IMAGE mit Orhideal TV online. Dieser
Sender ist eine von unzihligen Ma3nah-
men, Mittelstindler auf Augenhdhe ins
Gesprich zu bringen, und wird von Orhidea Briegel uber das
IMAGE Magazin vermarktet.

Die ersten Interviews sind bereits online.
www.orhideal.tv

Orhideal-Kolumne auf AGITANO

Auf AGITANO lesen Sie in der wochentlichen Kolumne von
Orhidea Briegel Uber interessante Persdnlichkeiten aus
dem Mittelstand. www.agitano.com (siehe THEMEN):

NURMO Erweiterungen

Die Grundung von NURMO - ,,Netzwerk Unternehmerinnen Region
MUnchner Osten” geht auf die Messe ,,Markt der Vielfalt* zurick
(siehe MOVILUTION-Titelfrau Christel Forstl). Zusatzlich zu den Netz-
werkireffen, die im zwar personlicheren Rahmen aber im doch
eingeschrdankten Umfang schon die Mdglichkeit der Vernetzung
und der Mbglichkeit des Informationsaustauschs bieten, ist die
Absicht von NURMO in noch stérkerem MaBe darauf ausge-
legt, selbststdndige Firmeninhaberinnen der Region noch mehr
zu unterstUtzen. Die von der Leiterin Katrin Riediger seit 2010 neu
eingefUhrte Premium-Mitgliedschaft bietet neben erheblich ver-
guUnstigten Veranstaltungen die Nutzung konkreter Vertriebsak-
fionen und gemeinsamer Pressearbeit. Der ndchste Vortrag am
11. Februar hat zum Thema ,,Mein Unternehmen als Marke - Wie
werde ich mit meinem Unternehmen dauerhaft wahrgenom-
men?e". Am 27. Februar findet ein ganztégiger Aktiviag mit dem
Titel ,,Die richtige strategische Ausrichtung meines Unternehmens
- Wohin fUhrt die Reise" statt. Die JahresUbersicht des Veranstal-
fungsprogramms und die Termine der Netzwerkireffen finden Sie
unter www.nurmo.de

»Net & Prasent" informiert und férdert Kooperationen
Wdarmstens von uns empfohlen: am Mitt- ;

woch, 10. Marz 2010 findet zum zweiten
Mal die Netzwerk-Veranstaltung ,Net &
Prasent* in den gastlichen RGumen des
Brauereigasthofes in Aying bei MUnchen
statt (www.Ayinger.de). Veranstalter sind
Bernhard Dirnberger von der Traunreuter
Chiemsee Consult und Thomas Steger. Die beiden sprechen
mit ihrem Event vor allem Klein- und MittelstGndler, Einperso-
nen-Unternehmer sowie alle Interessierten an, die hier Kon-
takte knUpfen, sich Uber
Geschdftsangebote in
der Region informieren
sowie an Vorfradgen und
Seminaren teilnehmen
konnen. Infos unter
www.netundpraesent.de
www.ChiemseeConsult.de

Wir freuen uns auf lhren
Besuch an unserem
Orhideal-IMAGE Stand
bei net & prasent

am 10.Marz 2010
www.Ayinger.de
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Schokolade als Mitbringsel oder Kun-
denaufmerksamkeit ist immer ein gute
ldee. Egal in welcher Form, ob als edles
Pralinenprésent oder kleine Schokolo-
dentafel mit Logoaufdruck, mit Kakao
in hochwertigster Form kann man nichts
falsch machen, so Stefan Habeck. Der
gut vernetzte Veririebsprofi arbeitet Infer-
essenten in inre Kamiere als unabhdngiger
Handelspartner mit Cacaomundo ein:
nebenberuflich, berufsbegleitend, haupt-
berufich oder auch als siBe Ergénzung
zu lhrem derzeitigen Business, z.B. inha-
bergefihrte Geschdfte wie Bdckereien,
Konditoreien, Cafes, Bars, Hofels. Das
einzigartiges Kamieresystem ermdglicht
schon vom Start als Handelspartner her-
voragende Verdienste, egal ob neben-
oder hauptberuflich.

Cacaomundo GmbH ist die ausgetuff-
felte Idee des Konditormeisters Ludwig
Klein, der Schokolade und Pralinen ohne
Zwischenhandel  vermarkten  waollte.
Durch den vielfach ausgesprochene
Kundenwunsch nach personalisierten
Kleinstserien von Schokolade und Pralinen
wurde das Konzept zundchst als interne
Handelsorganisation  ,,Cacaomundo*
der seit 1991 erfalreich tatigen Naschwerk
GmbH umgesetzt, aus der sich dann die
Cacaomundo GmbH entwickelte.

Wenn Sie also noch eine Uberraschung
fUr lhre Kunden suchen oder als Veririebs-
partner einsteigen wollen, wenden Sie
sich an Stefan Habeck, Cacaomundo
Manager.

Habeck Stefan
Cacaomundo

Starnbergerstr. 30

82343 Pocking

08157 - 925 43 42
haste-markefing@gmx.de
www.haste-marketing.de

Stefan Habeck Experte fUr hochwertige Schokolade présentiert...

Network Marketing

In Sachen Network Marketing méchte
ich Thnen einen Spezialisten, Coach und
Unternehmensberater Martin Gubo, vor-
stellen, der sich mit der Dynamik dieses
Vertriebsweges eingehend beschiftig und
Unternehmen hilft, sich damit effektiv auf-
zustellen. Network Marketing bietet einen
einfachen Einstieg in eine nebenberufliche
bzw. hauptberufliche Beschiftigung, Sie
kénnen Martin Gubo und mich auf den
Orhideal-BusinessTreffen kennen lernen.

Was ist Network Marketing?
Es ist eine spezielle, moderne Art des
Direktvertriebs. Die Produkte gelangen
vom Hersteller tber selbstindige Ver-
triebspartner direkt zum Kunden. In
dieser modernen Vertriebsform findet eine
gerechte Art der Entlohnung, namlich der
Leistung nach, statt. Network Marketing
beruht auf der Einsicht, dass zuftiedene
Kunden anderen Menschen gerne gute
Produkte weiterempfehlen. Der Vertrieb
im Network Marketing baut sich aus selb-
stindigen Vertriebspartnern auf. Es gibt in
der Regel keine Vorgaben fiir Umsatz vom
Networkunternehmen selbst und damit
keinen Verkauf- oder Leistungsdruck. Jeder
bestimmt selbst wie viel Zeit und Einsatz
er aufwendet. Es zihlen nicht die Jahre der
Betriebszugehérigkeit, die Ausbildung und
auch nicht das Alter.
Die Hauptaufgaben der selbstindi-
gen Vertriebspartner sind:
* die Produkte kennen (selbst benutzen)
und weiterempfehlen
* die Geschiftsidee weiterempfehlen
* Betreuung der Vertriebspartner

Warum habe ich mich fiir
Cacaomundo entschieden?
Cacaomundo bietet als eine von weni-
gen Direktvertriebsunternehmen  die
Moglichkeit, inhabergefihrte Geschifte
(z.B. Bickereien, Konditoreien, Dorfld-
den, Hotels, ...) als Handelspartner zu
gewinnen, die die Produkte in ihr Ange-
bot aufnehmen. Cacaomundo ist ein
brandneues, ecinzigartiges und konkur-
renzloses Konzept: der erste Schokola-
den-Direktvertrieb, mit dynamischer
Umsatzbeteiligung!

Zudem handel es sich um ein Produkt,
das von tber 90% der Bundesbiirger lei-
denschaftlich verspeist wird und NICHT
erst erklirt werden muss. Sie kennen
bestimmt auch jemanden, der Sisses
mag, nicht waht?

Cacaomundo bietet seinen Handelspart-
nern und dessen Kunden hervorragende
Premium-Produkte. Ausgesuchte Rohstoffe
aus belgischer Schokolade werden zu hoch-
wertigen Pralinen, Triffeln und anderen
Koéstlichkeiten verarbeitet. Es ist fir jeden
Geschmack etwas dabei. Leckereien lassen
sich im ,,Do-it-yourself“ - Verfahren in
Kleinstsetien, ab 500 St. von Cacaomundo
zu schokoladigen Visitenkarten, in Grul3-
botschaften und mehr wandeln. Probieren
Sie es aus! Thre Kunden, Partner, Freunde
werden begeistert sein. Cacaomundo stellt
Thnen als Vertriebspartner Thren eigenen
Internetshop, kostenlos zur Verfiigung
und tbernimmt die Bestellabwicklung,

GUBO Consulting
www.coaching-mg.de

Nach 20jahriger
Unternehmertdatigkeit
im Bereich Automotive
habe ich mich
enfschlossen meinen
Betrielb mit 20 Mitarbeitern
zu verkaufen, um meine
Erfahrungen an andere
Menschen weiter zu geben
aber auch gleichzeitig
mittelstGndischen
Betrieben neue Wege,
neue Denkstrukturen
aufzuzeigen, damit
diese in der
momentanen Krise
gestarkt werden.

Martin Gubo

Inhaber "_751
GUBO Consulting
Andechser Str.114
82319 Starnberg
Deutschland

work +49-8151-13217
cell +49-174-2027225

Orhideal-IMAGE.com ¢ Das Businessportrait-Magazin fUr Présentation & Cross-Marketing
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personlich

entfaltet

Die Kolumne
Philosophie

Alles flieBt und veréndert sich. Die
Systeme verlieren zunehmend an Sta-
bilitédt und mit ihnen kommen wir als
einzelner Mensch oder Unternehmung
vermehrt in die Unsicherheit. Eine Flut
von Informationen prasselt taglich auf
uns ein. Das sorgt fUr weitere Verunsiche-
rung. Die Komplexitat unseres Allfags
wdachst laufend. Da verwundert es mich
nicht, dass immer mehr Menschen und
Firmen den Uberblick verlieren.

Habe ich keinen Uberblick mehr, féllt es
mir schwer, mich auszurichten, meinen
Weg zu gehen und damit erfolgreich zu
sein.

Es geht also oft darum, seinen Fokus zu
finden, wieder zu entdecken und sich
neu auszurichten. Das ist die Basis fUr Ihre
persdnliche oder unternehmerische Ent-
faltung.

Genau dieser Aufgabe habe ich mich
mit Focus Your Life — Ganzheitlich leben
und arbeiten, verschrieben. In fUnf Schrit-
fen begleite ich Sie zur vollen Entfaltung
lhrer (Unternehmens-)Personlichkeit.

* Selbst-Reflexion = Hinschauen

* Selbst-Erkenntnis = Annehmen

* Selbst-Entwicklung = Aufbauen

* Selbst-Uberwindung = Sein lassen

* Selbst-Entfaltung = Wachsen

Lassen Sie uns gemeinsam einen Blick
auf Sie oder Ihr Unternehmen werfen.
Schaffen wir gemeinsam Klarheit. Entfal-
ten wir Inre Persdnlichkeit zu einer neuen,
erfolgreichen Présenz.

Johannes Markus Christopeit
Focus Your Life -

Ganzheitlich leben und arbeiten
Birkenstrasse 32

D-86920 Denklingen

Tel: +49-8243-99 34 08

Fax: +49-8243-99 34 09
mc@focusyourlife.de

www .focusyourlife.de

J. M. Chrisfopeii Experte fUr Personality-Entfaltung présentiert...

AuUs der Resignation zum

Aufbruch ins Leben

Abgewandt vom Tonfeld und der Thera-
peutin mit Trinen der Trauer und Wut in
den Augen sitzt Karin (Name gindert) am
Tonfeld.

,»-1ch will hier weg, keiner mag mich, fiir alles
bin ich zu dumm.” meint das 15-jihrige
Midchen. Funf Schulwechsel und verschie-
dene Tests liegen hinter ihr. Gesamtergeb-
nis: Beschulung kaum méglich.

Uber die Arbeit am Tonfeld hat Karin zu
sich gefunden. Vertrauen in sich und das
Leben aufgebaut. Sie macht ihren Haupt-
schulabschluss mit guten Chancen, ist eine
richtige Leseratte geworden, hat Freundin-
nen gefunden, geht in die Tanzschule. Kurz,
sie ist heute ein frohlicher Teenager. Sie kann
sogar ihre eigenen Verhaltensweisen reflek-
tieren. So gibt es inzwischen eine Reihe von
Beispielen wo die Barbos-Stiftung von Bat-
bara Osterwald in Miinchen und Umgebung
wertvolle Hilfe bieten konnte.

"4 So konnen Sie helfen:

Barbos-Stiftung
“Kontonr. 53-117 230
StadtsparkasseMiinchen
&~ BLZ 701500 00

Die Barbos-Stiftung zur kreativen Ent-
wicklungsférderung  von Kindern und
Jugendlichen wurde im Herbst 2007 als
gemeinnitzige und mildtitige Stifung von
Barbara Osterwald gegriindet.

Frau Osterwald grindete die Stiftung aus
ihrer personlichen Betroffenheit tber die
seelische Desorientierung, Vereinsamung
und Verwahtlosung vieler heutiger Kinder
und Jugendlicher, in die sie in ihrer kunst-
therapeutischen Praxis konkrete und bewe-
gende Einblicke erhilt, getreu dem Motto
des Erfinders der Arbeit am Tonfeld Heinz
Deuser: ,,Die Arbeit am Tonfeld ist sinnge-
leitet!* Hier arbeitet Barbara Osterwald seit
tiber 20 Jahren mit Kindern und Erwachse-
nen in dieser besonderen Form der Kunst-
therapie.

Unter Einsatz etheblicher personlicher Res-
sourcen und mit Hilfe von Spenden ist es
der Stiftung bisher gelungen tber 20 Kinder
gezielt zu f6rdern. Bis zu 30 Stunden, also ein
knappes Jaht, dauert eine solche Betreuung;
Getreu dem Zweck der Barbos-Stiftung wird
Kindern und Jugendlichen aus sozial- oder
finanzschwachen Familien, die in Schule, Kin-
dergarten oder einer anderen sozialen Einrich-
tung als verhaltensauffillig, destruktiv oder
selbst-destruktiv - wahrgenommen werden,
eine nachhaltige und von den Wurzeln her
autbauende emotionale Férderung in Form
von Therapiestunden finanziert.

Die FordermaBnahmen erfolgen insbeson-
dere durch die Atbeit am Tonfeld, um die
betroffenen Kinder oder Jugendlichen in
ihrem schopferischen Potential, threr Vitali-
tit und Leiblichkeit und in ihten individuel-
len Ausdrucks- und Selbstformungskriften
anzusprechen.

Helfen auch Sie mit, dass diese wertvolle
Arbeit weitethin Kindern und Jugendli-
chen helfen kann. Wir freuen uns iiber jedes
Angebot, das unsere sozial-therapeutischen
Ziele unterstiitzt und somit einen Beitrag
zur besseren sozialen Integration und zum
gréfieren Wohlbefinden eines Kindes oder
Jugendlichen leistet.

e

Barbos-Stiftung
Barbara Osterwald
Stifterin

Giselherstr. 16
80804 MUnchen

WiC

Kindern und Juger

Tel. 089 / 300 35 25
Fax 089 / 44 45 48 18

Email barbara.osterwald@gmx.de
www.barbos-stiftung.de

Orhideal-IMAGE.com ¢ Das Businessportrait-Magazin fUr Prasentation & Cross-Marketing
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Christina Meyer
haare & mehr

Oftobrunner StraBe 37
82008 Unterhaching
Telefon 089 - 615 34 337
Telefax: 089 - 615 34 338
info@haare-und-mehr.de
www.haare-und-mehr.de

Christina Meyer Expertin fUr Haare, Kosmetik & Wellness informiert...

Extras fur
OrhidealPIMAGE-Leser

Haare und Haut sind in der kalten Jahres-
zeit besonders pflegebedurftig. Christina
Meyer und ihre LA BIOSTHETIQUE® ,,Haar
& Beauty Experten” haben aus ihrem
umfangreichen Friseur- und Kosmetikan-
gebot spezielle Winter-MenUs zusam-
mengestellt.

Die Angebote sind fr Damen und
Herren und gelten bis 31. Mdrz 2010.

Winter-GenieBBer-Meni ,,Haare*
eSchnitt & Frisur

3 MenU-Preis J—
Kopfmassage 70 min. 65-€ Damen@i
* Augenmassage 80 min. 80,-€ Damen

*Schénheitspflege 50 min. 45,-€ Hemen

Winter-GenieBBer-Meni ,,Gesicht*
*Gesichfsbehandlung mit

Lymphdrainage
i : i Mend-Preis
eSchnitt & Frisur inkl. 120 i 120 < D o
Kopfmassage 135 min. 135 € Damen
eEntschlackungstee 105 min. 100,- € Hermen

Winter-GenieBer-Meni ,,FuBpflege*
*FuBpflege mit FuBbad
sFuBreflexzonenmassage  MenU-Preis
*Wellnesstee 70 min. 70-€

Klangschalenmassage mit

Aromakomplexe —
*Ganzkérperbehandlung Yensfres
eals Therapie

5x75min. 290,- € !

Edelsteinmassage mit

Meridian Tonpunktur Meni-Preis
*Gesicht & Dekollete 60 min. 54,-€
90 min. 81,-€

*Ganzkorperbeh.

Ayurveda Verwohnprogramm
*Sauna/Peeling

* Ayurvedische Ganzkdrpermassage
* Ayurvedischer Tee

* Ayurvedischer Test Mend-Preis
o Frisur 180 min. 150, €

Orhideal-IMAGE.com ¢ Das Businessportrait-Magazin fUr Présentation & Cross-Marketing



Faktor
Mensch

Die Kolumne

Coaching - ein Wegbegleiter
zur Erreichung lhrer Ziele

Technische Erfindungen haben Firmen
geprégt. Die multimediale Welt hat in
unserer Kommunikation Einzug gehal-
ten: schneller, besser, kirzer.... — Doch
inzwischen steht der Faktor Mensch und
die soziale Kompetenz wieder im Forder-
grund. Um so mehr gewinnt das Thema
Coaching wieder an Bedeutung.

Beim Coaching fur Persdnlichkeitsent-
wicklung unterstUtzt ConSales inre Kunden
im technischen Bereich ganz individuell in
den Kernbereichen ,,Bewusste Wahrneh-
mung - Kommunikation und Verhaltens-
mechanismen* sowie bei der Entfaltung
der jeweils vorhandenen Fahigkeiten.

Unabhdngig davon ob es sich um Fih-
rungskrafte, um Mitarbeiter aus dem
Vertrieb, dem HR, der Technik oder
anderen Bereichen handelt, sind Sie bei
mir in den besten Handen, wenn es um
Themenbereiche, wie z.B.
* FUhrungsverantwortung und
Potentialentwicklung
* Macht der nonverbalen
Kommunikation im Vertrieb
* Teamverhalten
(Management, Abteilung efc.)
* Konflikt- und Kritikfahigkeit
* Zeit- und Stressmanagement
* Steigerung der Arbeitsqualitat
* Sozialverhalten
und emotionale Inteligenz
* spezielle Anforderungen u.a. geht.

Marion Probst

ConSales
Consulting-Sales & Project

Bergsir. 15b

82041 Oberhaching

Tel 089 / 62819 - 100
www probst-consales.de

Marion Probst Expertin fUr Persdnlichkeitsentwicklung & Sales présentiert...

Relations nach Mafl3

Vor einigen Jahren war ich auf der
Suche nach einem CRM-System,
welches meine sperziellen Anforde-
rungen bezUglich der Kategorisierung,
Verwaltung und Selektion von Eigen-
und Fremdadressen, Uber 3 Ebenen
hinweg, erfullt. Besonders wichtig war
mir dabei auch ein einfaches Hand-
ling mit einer entsprechend ganzheit-
lichen Historienverwaltung sowie einer
komplett integrierten Serienbrieffunk-
fionalit&t. Wé&hrend dem Evaluierungs-
verfahren lernte ich ®HAPRO von der
BOHRER GmbH auf einer Messe ken-
nen. Uber die vielen Méglichkeiten der
Anwendung bis hin zur gelungenen
Oberflachengestaltung sowie der Ar-
beit im Offine-Modus war ich mehr
als begeistert. Inzwischen nutze ich als
Selbsténdige ®HAPRO SALES schon seit
einigen Jahren mit vollster Zufrieden-
heit und fUhle mich auch in Service-
fragen kompetent und zeitnah unter-
stUtzt. Gerade wenn es um individuelle
Anforderungen geht, kann ich BOHRER
ganz besonders empfehlen.

Marion Probst

Bohrer Software

Seit 1996 gehdrt die BOHRER GmbH
mit der ®(HAPRO Produktpalette zu den
fOhrenden CRM-Anbietern mit einem
ganzheitlichem Ansatz. Langjdhrige
Mitarbeiter mit  unterschiedlichem
Branchenfokus stehen fUr eine fun-
dierte und kompetente Beratung zur
Verfugung. Starken sind, von den zahl-
reichen und nuUtzlichen Features ein-
mal abgesehen, vor allem die enorm
schnelle  Implementierungsfahigkeit
der Software. ,Der Kundenfokus liegt
auf dem Mittelstand, aber auch Klein-
stunternehmen und Konzerne durfen
wir zu unseren zufriedenen Kunden
z&hlen, wie z.B. Bosch Rexroth, die
Treppenmeister-Gruppe oder auch
Jobware, um nur einige zu nennen*,
so Manfred Weber, Leiter Vertrieb und
Marketing.

Die BOHRER GmbH bietet mit ®HAPRO
eine umfangreiche und brachenunab-
hdangige Produktfamilie rund um das
Thema CRM an. Es werden alle klas-
sischen CRM-Prozesse, vom operativen
CRM bis hin zum analytischen CRM,
durchgé@ngig unterstitzt. Alle Module
von ®HAPRO k&énnen sowohl Online als
auch Offline eingesetzt werden.

®HAPRO ist jedoch mehr als eine rei-
ne CRM-L&sung, vielmehr eine DSM-
L&sung, welche alle Prozesse auf der
Demand-Seite unterstUtzt und mit den
Modulen ®HAPRO SALES und ®HAPRO

ERP gekonnt die BrUcke zwischen De-
mand- und Supplier-Seite schlagt. Da-
bei werden alle Anforderungen eines
Unternehmens ganzheitlich abgebildet.

Aufgrund der vorkonfigurierten Ge-
schaftsprozesse, durchgdngig Uber
alle Module hinweg, kann mit mini-
malem  Implementierungsaufwand,
hinsichtlich Dauer und Kosten, ein
schneller ROI erzielt werden. Selbst-
versténdlich gehdren Schnittstellen zu
allen géngigen Fremdsystemen sowie
die 100%ige Integration in die Micro-
soft Office Welt zum Standard der
®HAPRO-Software.

Besonderheiten:
* Ganzheitlicher CRM-Ansatz
¢ Vorhandene Branchentemplates
* Kurze Implementierungszeiten
Nach dem Motto:
»Start small - think big!”

CRM (Kundenbeziehungsmanage-
ment) ist durchaus keine Erfindung der
Neuzeit, sondern wird bereits seit Be-
ginn der Menschengeschichte gelebt.
Denn CRM beginnt immer dann, so-
bald eine Adresse oder ein Ansprech-
partnerins Spiel kommt. Schneller, bes-
ser, kirzer - diese Schlagworte stehen
auch bei ®HAPRO der ganzheitlichen
CRM-Lésung aus dem Hause BOHRER
Software im Vordergrund. CRM mit
®HAPRO erméglicht einem Unterneh-
men seine Kundenbeziehungen noch
transparenter und effektiver (besser)
zu leben um zeitnah (schneller) die
Bedurfnisse seiner Kunden zu erkennen
und mit gezielten MaBnahmen umge-
hend (kirzer) darauf zu reagieren.

Vor einigen Jahren sprach man noch
von CAS (ComputergestUtztes Ver-
kaufen), SFA (Sales Force Automation)
oder auch von VIS (Vertriebsinformati-
onssystem) - doch CRM mit ®HAPRO ist
viel mehr! ®HAPRO bildet ganzheitlich
alle Kundenbeziehungen, Uber alle
Vertriebs- und Kommunikationskandle
(Brief, Telefon, Telefax, E-Mail, Internet,
Skype,...) als eine umfassende CIS
(Customer Interaction Software) ab.

Orhideal-IMAGE.com ¢ Das Businessportrait-Magazin fUr Prasentation & Cross-Marketing

Was bedeutet ganzheitliches
Kundenbeziehungsmanagement?

Auch vor- und nachgelagerte Pro-
zesse werden vollends mit einbezogen
um somit ein ganzheitliches Bild von
einem Kunden erstellen zu kbnnen und
dadurch eine gréBtmagliche Kunden-
orientierung zu erreichen. Dies beginnt
auf Lieferantenebene und erstreckt
sich bis zum abgeschlossenen Ver-
friebsprozess. Dabei sind natUrlich opfi-
mal aufeinander abgestimmte Modu-
le aus Marketing, Vertrieb und Einkauf
von hochster Wichtigkeit und bilden
die Basis von ®HAPRO. Aber auch
Module wie ERP (Enferprise Resour-
ce Planning) bzw. WWS (Warenwirt-
schaft), BDE (Betriebsdatenerfassung),
PZE (Personalzeiterfassung), Bl (Busi-
ness Inteligence), sowie die Integra-
tfion in die Microsoft Office Welt, sind
ein integraler Bestandteil von ®HAPRO.
Angrenzende Themen wie die Anbin-
dung an die eigene Homepage, den
Webshop oder auch die Integration
von Fremddaten bzw. Fremdmodulen
gehdren natirlich zum ganzheitlichen
CRM-Ansatz, denn ®HAPRO bietet sich
mit seiner offenen Datenbankstruktur
(ORACLE) und der flexiblen Schnittstel-
lenarchitektur ideal als Ubergreifende
und zentrale Portallbsung an.

CRM mit ®HAPRO bedeutet CRM von A
(wie ,,Adressmanagement”) bis Z (wie
»Leiterfassung"), denn ®HAPRO ist eine
branchenunabhdngige, ganzheitliche
und modular aufgebaute CRM-Soft-
ware-Suite, welche sich einfach und
schnell auf die Anforderungen und
Bedurfnisse seiner Kunden konfigurie-
ren / erweitern lasst. Die durchschnitt-
lichen Implementierungszeiten liegen
im Tagesbereich und nicht bei Mona-
ten oder Jahren.

Bei die Entwicklung der ®HAPRO-Module
stand der Anwender im Vordergrund -
auch heute noch! So wird ®HAPRO, un-
ter Beachtung der Anforderungen und
Arbeitsweisen von Kunden und Anwen-
dern, kontinuierlich weiterentwickelt.

Eine hohe Akzeptanz durch die An-
wender ist unerl@sslich fur ein erfolg-
reiches CRM-Projekt. ®HAPRO ist im
Standard in der deutschen, eng-
lischen und franzdsischen Sprach-
version erhdltlich und kann mit Hilfe
vorhandener Tools in kUrzester Zeit in
beliebige weitere Sprachen Ubersetzt
werden.

"HAPRO

damit Sie wissen was Sie tun ...

Rexroth
Bosch Group

MErsTER

Das Original

Job

e L e e

ConSales

Consulting - Sales & Project

BOHRER GmbH
= Heidelberger StraBe 52a
» 74746 Hopfingen

Tel.: 06283 / 2230-34
BAHRER Fox: 06283 / 2230-30
SOFTWARE Mail: weber@boehrer.de

www.software-boehrer.de

IHRE VORTEILE & NUTZEN

Seit 1996 vertrauen weltweit Kunden
und Anwender aus den Bereichen
Industrie, Produktion, Handel, Hand-
werk, Dienstleistung und Beratung
auf die Starken von ®HAPRO.

Das bedeutet ein hohe Investitions-

sicherheit fir Sie, denn:

* Kinderkrankheiten sind somit
ausgeschlossen

* ®HAPRO wird unter stéindiger
Beachtung von Kundenanfor-
derungen weiterentwickelt

* Bestehende Module werden
permanent den Marktanforder-un-
gen angepasst

* Neue Module kommen hinzu

* ®HAPRO basiert auf aktuellsten
Technologiestandards

¢ Kompetente Mitarbeiter mit jahre-
langer Software- und Branchener-
fahrung stehen Innen zur Verfigung

* In den letzten Jahren sind etliche
namhafte CRM-Anbieter vom Markt
verschwunden, die BOHRER GmbH
konnte sich mit® HAPRO weiter
etablieren und wachsen

Stetiges, kontinuierliches Wachstum

bei der BOHRER GmbH:

¢ 2007 - Umzug in neues,
eigenes Firmengebdude

* 2007 - Erweiterung des Vertriebs-
teams

¢ 2008 - Grindung einer
Niederlassung in der Pfalz

¢ 2008 - Grindung von weiteren Soft-
ware- und Hardwarepartneschaften

* 2009 - Weiterer Ausbau des Support-
und Entwicklungsteams

¢ 2009 - Grindung von Vertriebs-
partnerschaften (u. a. auchin
Osterreich und Osteuropa)

Manfred Weber,
Leiter Vertrieh und Marketing

I
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Paul Borgetto

redspider networks gmbh
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durch das

Intertainment mit

erz und Verstand.”

Orhidea Briegel Herausgeberin und Expertin for ImageDesign présentiert...

objektiv gesehen
grenzenlos fernsehen

Die redspider networks gmbh denkt und produziert von MUnchen und Kéln aus fir grenzenloses Fernsehen
und im Infernet TV von heute und morgen. Als Manager und Medienmacher steht Paul Borgetto selber im
Hintergrund und sorgt daflr, dass Ideen und Informationen das passende Podium und den technologischen
Rahmen erhalten. Zeit den klugen Kopf mit dieser Titelstory ins Rampenlicht zu holen: denn redspider net-
works biefet dem Mittelstand interessanten Mediendienstleistungen.

Orhidea Briegel: ,,Herr Borgetto, Sie sind schon seit 1987 in den verschieden-
sten Bereichen der Medienbranche titige*

Paul Borgetto: ,,Neben meinen festen Engagements bei namhaften TV-Sen-
dern und Produktionsfirmen grindete ich im Jahre 1989 die Nassau Film, heute
borgetto.tv. Mein Unternehmen bewihrt sich seit nahezu zwei Jahrzehnten
im extrem dynamischen Marktumfeld der Film- und TV Industrie und gehort
damit zu den erfolgreichsten Anbietern im deutschen TV- und Medienmarkt.

0O.B.: ,,Es sind doch nur wenige Unternchmen die iiber einen vergleichbaren
Erfahrungsschatz im internationalen Sport- und Live-Broadcasting, sowie in der
Konzeption, Planung und Realisierung von innovativen und interaktiven TV-
Konzepten und den damit zusammenhingenden TV-Produktionen verfiigen?*
PB.: ,,Der nachhaltige Vorsprung an redaktionellem und technischem Know
how basiert sowohl auf unserer umfangreichen Erfahrung aus nahezu zwanzig
Jahren TV-Geschift sowie auf der anhaltenden Kraft zur Innovation und fort-
wihrenden technologischen Weiterentwicklung,*

0O.B.: ,,Soviel mir bekannt ist, stellt Borgetto.tv mit seinem etablierten Netzwerk
die jeweils benétigten Kapazititen aus dem konzeptionellen, redaktionellen und
technologischen Bereich fiir den Kunden bereit und ibernimmt hierbei die zen-
trale Planungs- und Koordinationsfunktion?*

PB.: ,,Das ist richtig. Damit erhalten Sie nicht nur die professionelle Planung
und Abwicklung Ihres jeweiligen Projektes, sondern auch die dafiir erforderli-
chen Ideen, Konzepte und Detailldsungen aus einer Hand.*

0O.B.: ,,Dieses aulergewShnliche Portfolio aus redaktionellen und technologi-
schen Dienstleistungen, verkniipft mit dem umfassenden know how im Bereich
von zukunftsweisenden und nachweislich erfolgreichen TV Konzepten begriin-
det seine Sonderstellung im Umfeld der hetkémmlichen TV-Produktions- und
Medien-Beratungsgesellschaften, nicht war>*

PB.: ,,So ist es. Unser Leistungsportfolio, aus Entwicklung und Umsetzung
innovativer Formate mit dem Schwerpunkt Interaktion, Beratung und Kon-
zeption fiir Telekommunikationsdienstleistungen flir Interaktions- und Trans-
aktionsformate im TV und Internet, Kalkulation von GroBprojekten wie z.B.
neuen Sendern oder Sendeformaten, Strategie- und Programmkonzepte fiir
Spartenkanile, Strategische Beratung fiir Medienunternehmen, medientechni-
sche Beratung, Licensing, Projekt- und Produktionsleitung im Medienbereich,
macht uns stark.*

O.B.: ,,Sie haben das TV-Handwerk von der Picke auf gelernt?*

P.B.: ,,Genau, und ich startete meine Karriere bereits 1983 als Produktions-
hilfskraft beim ZDE Weitere Stationen waten die ARD und der WDR. Als
freier Produktionsleiter realisierte ich dann bis 1993 und in den kommenden
Jahren eine Reihe viel beachteter Projekte fiir die Sender wie Satl, arte, ZDF
und ARD.

ImageFotos & Titel : © www.orhideal-image.com

0.B.: , Kinoerfahrung sammelten Sie u.a. bei den Produktionen ,,Keep on Run-
ning” und ,,Happy Birthday Ttrke.

P.B.: ,,In den Jahren 1993 bis 2000 machte ich mir einen Namen in der Sport-
produktion und -Ubertragung: Bei Plazamedia und Deutsches Spoft Fernsehen
(DSF) war ich verantwortlich fiir simtliche Auflenaufnahmen und —ibertragun-
gen. Spiter ibernahm ich dann die Leitung der Produktion und hatte @iise bis
1998 inne.* =

O.B.: ,,Hier zeichneten Sie den AuBlenaufnahmen fur DSF und DF1 (digitales
pay-TV) auch fiir die Werbeproduktion verantwortlich.

P.B.: ,,Als Leiter des Bereichs AuB3enproduktion war ich bis 2001 verantwortlich
fiir simtliche AuB3eniibertragungen fiir DSE, Premiere und Sat.1. Im Rahmen
dessen wurden wochentlich bis zu 180 Stunden Live-Sportberichterstattung
tbertragen (1. und 2. Bundesliga, Formel 1, Hockey, etc.) Hinzu kamen diverse
Veranstaltungen, Messen und Konzerte. Neben der technischen Umsetzung
war ich auch fiir die Kalkulation der Produktionskosten und fiir Vorkalkulatio-
nen im Zusammenhang mit dem Erwerb von Sportrechten innerhalb der Kirch
Gruppe betraut.”

0.B.: ,,Als Know-how Triger wurden Sie 2000 vom Miinchner Medientechno-
logiedienstleister MEDIA! AG als Director fiir den Geschiftsbereich Production
& Licensing verpflichtet und bis Ende 2001 bauten Sie fiir das Unternehmen u.a.
die neue Division Broadcast Services auf, welche Sie erfolgreich als Full-Service-
Provider bei der EUVIA Media AG etablieren konnten. So war das doch?*

PB.: ,Ja, aufgrund des groBen Erfolges wechselte ich bald selbst zur Euvia
Media AG, wo ich als Ditrector of Production & Technical Affairs den Sender
“Neun Live” als ersten deutschen Interaktionskanal technisch aufbaute und
durch innovative Sparkonzepte half, schnell die Gewinnzone zu erreichen.

O.B.: ,,Ende 2004 wurden Sie von WIGE Television GmbH als Managing
Director mit einem Re-engineering Projekt betraut.

P.B.: ,Ja und Anfang 2005 grindete ich die RedSpiderNetworks GmbH. Red-
SpiderNetworks entwickelt, produziert und vermarktet digitale TV-Kanile und
TV-Formate, mit dem Schwerpunkt Interaktion, das heif3t, der Méglichkeit,
den Zuschauer live in das TV-Geschehen einzubinden. AuBlerdem haben wir
uns in der Zwischenzeit ein sehr groes know how bei Internet Applikationen
erworben. Besonders bei Webdesign, WebTV, Video on Demand und Custo-
mer Management und Abrechnungssystemen. Bereiche, die grofle Teile des
deutschen Mittelstands striflich vernachlissigen. Aber dazu werde ich anlisslich
unseres gemeinsamen BusinessTreffs auch kurz referieren.

O.B.: ,,Als Full-Service-Dienstleister unterstiitzt RedSpiderNetworks Fernseh-
sender bei der Planung, Entwicklung und Einfithrung, sowie dem technischen
und redaktionellen Bettieb von interaktiven TV- und Internet Formaten, die tiber
eine Multichannel-/ Multiplattform-Strategie etfolgreich Mehrwert genetieren
und die Zuschauerbindung erhéhen. Von 2005 bis 2006 betrieb die RedSpider
Networks unter anderem PremiereWin, den Transaktions- und Wettkanal von
Premiere Deutschland.*

P.B.: ,So ist es, Frau Briegel. Ein Kanal geprigt von Innovation und hochster
Flexibilitit mit dem Ziel der Heranfithrung von passiven Fernsehzuschauern hin
zur Interaktion und Transaktion bei Wett- und Gewinnspicelen. Ganz nach dem
meinem Geschmack.” Lacht der Produzent.

O.B.: ,,Neben diversen Programmen fiir DSE, Das4. und RTL produziert die
RedSpider Networks heute die LIVE - Sendung ,,Neues aus der Anstalt™ fiir
das ZDF die 2007 den deutschen Fernsehpreis gewinnen konnte.” Lache ich ibm
entgegen.

P.B.: ,Sie sind im Bilde, Frau Briegel, simmt exakt und ich bin stolz darauf.
0O.B.: ,,Wir freuen uns schon, Ihr Studio und Ihr Portfolio bei unserem
BusinessTreff am 24.Februar live zu erleben.*

e s pider

Einladung zum BusinessTreff in
den redspider-Studios

am 24.Februar 2010
Weitere Informationen in der
Magazinmitte.

www.orhideal-image.com/termine

redspider networks gmbh
TUrkenstrasse 95

D-80799 MUnchen
www.redspidernet.de
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Hans Bregler =
Korper Exklusiv GmbH

Geschdiftsmann des Monats :
ladt ein zum BusinessTreff

Heidi Neururer
Snow Board Weltmeisterin

” Vordenker im
Gesundheits-
management

/
mit Sepp Maie

Hans Bregler, Initiator etnes revolutiondren T’ hink-
“ Torwart-Legende

Tanks und offizieller Ausriister der russischen
Skisprung Nationalmannschaft
iiber Stressbewdltigung und Leistungssteigerung
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Korper .
xklusiv

Die Kolumne

Die Kérper Exklusiv Anwendungen redu-
zieren Stress und fUhren |lhren Korper in
eine tiefe Entspannung und Regenerati-
on. Hierbei kommen 3 patentierte Basis-
grundlagen individuell zum Einsatz.

1. Quint Micellen-Technologie aus der
Schweiz. Das solubilisierte Q10 bewirkt
eine verstarkte sofortige EnergiezufUh-
rung fUr zellulé@re Vorgénge und verbes-
sert damit die Gesundheit erheblich.

2. Basische Mineralstoffe und Spurene-
lemente ermdglichen physische Fitness,
geistige Klarheit und kérperliches Wohl-
befinden. Bitter macht Fitter !

3. Acitve Air Kombinations-Therapie
verbessert nachweisbar grundlegende
Steuerungs- und Regulationsprozesse
des vegetativen Nervensystems :
Inhalationstherapie  durch  aktivierte
Atemluft — ein neuartiges Verfahren mit
dem patentierten Activ Air Katalysator.
Der Luftsauerstoff wird energetisiert.
Farbtherapie. Das komplette Farbspek-
tfrum wird komplettiert durch ,weiBes
Licht* .

Aromatherapie. 18 verschiedene 100%
naturreine atherischen Slmixturen, ab-
gestimmt auf unterschiedliche Erkran-
kungen.

Mit den vorgenannten patentierten
Technologien steht eine nebenwirkungs-
und schmerzfreie Therapie zur VerfU-
gung, die bei allen chronischen und
stressbedingten Erkrankungen sowie fur
die Prévention zum Einsatz kommit.

Hans Bregler
Kérper Exklusiv GmbH

Drosslingerstr. 1 « 82346 Andechs
Tel. +49 8152 8066

Fax +49 8152 5244
www.koerper-exklusiv.com

Hans Bregler Experte fUrs Wohlbefinden, Vitalitat- und Leistungssteigerung

Das beeindruckende who-is-who in Hans Breglers Wirkungskreis hat mich bewogen,
den renommierten Ausstatter fir den Sportbereich und authentischen Know-how-Trager
in Sachen Leistungssteigerung auch fiir unsere Businesszielgruppe als Ansprechpartner
zu gewinnen. Ein essentieller Bestandteil seiner Marketing und Vertriebsaktivitaten ist die
Zusammenarbeit und die Entwicklung mit Spitzensportlern. Kontakte und Geschdftsver-
bindungen (seit 20 Jahren Partner im Sport) zu Nationalmannschaften, Profisportler, medi-
zinischen Gremien und VIP's wurden auf seiner Gesundheitsplatiform zusammengefihrt.

Mit Kontakten und Referenzen seiner etablierten Gesundheitsplattform GECKOLINE und
einem soliden Business-Konzept Kérper Exklusiv mit schneller Armortisation lassen sich die
starren Strukturen der Gesundheitsbranche aufbrechen, obwohl dieser Bereich stark
reglementiert ist. Zudem besteht in diesem Segment ein groBes Wachstumspotenzial.
Alles was die Partner seines soliden und effizienten Lizenz- bzw. Franchise Systemen bend-
figen, sind die RGumlichkeiten bzw. Areas fUr seine Shop-in-Shop-Systeme. Lesen Sie hier

mehr. Orbidea Briegel, Heransgeberin

Leistungen steigern

Orhidea Briegel: ,,Was verbirgt sich hinter
Korper Exklusiv 2%, frage ich neugierig.
Hans Bregler: ,,Menschen suchen Erholung
vom Alltagsstress und den hohen Leistungs-
anforderungen im Beruf. Der Wunsch nach
mehr Freizeit und gutem Korpergefiihl ist
heute gréBer denn je, nicht war?

Das Kérper Exklusiv Konzept greift diesen
Trend auf. Die Aesthetic Lounges vereinen
innovative Behandlungsmethoden zur ge-
zielten Figurformung und dauerhaften Haar-
entfernung mit einer individuellen Rundum-
Betreuung in exklusiven Raumlichkeiten.

0O.B. ,,Wo liegt Ihr Schwerpunkt?“

H.B. ,,Marktforschungen haben ergeben,
dass heute nicht mehr der Wohlstand, sondern
Schonheit & Wellness das grofite Bediirfnis
des Menschen darstellt. Die Wellnessbranche
wird laut Prognosen alles ibertreffen, was
wit bisher gesechen haben. Menschen suchen
Erholung vom Alltagsstress und den ho-
hen Leistungsanforderungen im Beruf. Der
Wunsch nach mehr Freizeit und gutem Koér-
pergefiihl ist heute groer denn je.

O.B. ,,Kénnen Sie den Begriff Wellness
fiir uns definieren“?

H.B. ,,Ich definiere ,,Wellness* als Geld, das
ausgegeben wird, damit man sich gestinder
fuhlt, besser aussicht, leistungsstirker wird.
Damit Sie das bekimpfen, was wir die Sym-
ptome des Alterns nennen.

0O.B.: ,,Sie betonen, Privatsphire, schnel-
le und lang anhaltende Resultate verbun-
den mit mehr Vitalitat und Schénheit von
Innen, stehen beim Experten Team von
Korper Exklusiv an erster Stelle. Das Ein-
zigartige am Korper Exklusiv-Konzept ist die
Kombination von High Tec Geriten, kom-

biniert mit vitaler Zellversorgung, Aber was
bringt eigentlich die Vitale Zellversorgung?®,
lasse ich nicht locker.

H.B.: ,In jeder Sekunde unseres Lebens wer-
den 10 Millionen neue Zellen gebildet und 10
Millionen alte Zellen abgebaut bzw. recycelt
- diese Intelligenz sollte genutzt werden!*

0.B.: ,,Unwahrscheinlich!*, staune ich.
H.B.: , Alterungsprozesse sind natiitlich und
Bestandteil unseres tiglichen Lebens. Ernih-
rungs- und Trinkgewohnheiten, kérpetliche
Bewegung, Denkweisen, Medikamentenein-
nahme und andere Faktoren sind letztendlich
daftir verantwortlich, ob unsere Alterungs-
prozesse im Kérper normal oder beschleu-
nigt ablaufen. Die vorgenannten Faktoren
und Umstinde wirken sich letztendlich auf
die Funktion und Leistungsfahigkeit unserer
Zellen aus. Ob Haut, Herz, Lunge, Leber,
Gehirn, Hypophyse oder andere Organsy-
steme, alle diese bestehen aus Zellen, unseren
kleinsten lebendigen Einheiten.

Diese verschiedensten Zellen miissen ihre ei-
gene Energie produzieren, ihren spezifischen
Aufgaben und Funktionen nachkommen,
wie zB. Hormone produzieren und freiset-
zen, sich schiitzen, sich selbst reparieren und
alte Stoffwechselabfallprodukte ausscheiden.
Eine Stérung der Energie- und Stoffwech-
selfunktionen (wie z.B. oxidativer Stress) fiihrt
wechselseitig letztlich zu vermehrter Bildung
aggressiver Sauerstoff-Radikale auch Freie
Radikale genannt. Diese zerstoren und scha-
digen unsere Zellen und auch unsere Erbsub-
stanz DNA.“

O.B.: ,,Ich habe gehoért, die Weltgesund-
heitsorganisation hat chronischen Stress
zur grofiten Gesundheitsgefahr unseres

Orhideal-IMAGE.com ¢ Das Businessportrait-Magazin fUr Prasentation & Cross-Marketing

psychischen, kérpetrlichen und mentalen
Stress bedeutet Belastung, Stérung und
Gefihrdung des Organismus. Mit Kor-
per Exklusiv férdern Sie Entspannung
und Stressabau?*

H.B.: , So ist es. Vitalisierende Pausen wih-
rend des Arbeitstages, Regenerierung nach
dem Sport oder Erholung vom Alltagsstress.
Unsere Fokus: Regeneration - Leistungsstei-
gerung - Vitales Wohlbefinden.*

O.B.: ,,Dann ist es die richtige Methode fiir
unsere, Uber die Maf3e, gestresste Geschifts-
fithrer, aufzubauen und mit neuen Kriften
an die neue Aufgaben heran zu gehen?*
H.B.: ,Die dann auch viel besser erledigt
werden®, lacht der sympatische Botschafter
der Vitalitit.

0.B.: ,,Dann miisste ich als nachste Patientin
zu Euch, denn Stress habe ich genug!®,
lache ich herzhaft zurtck.

Danke fiir das interessante Gesprich !

KorpEREXKLUSIV

—— - I

PARTNERKONZEPT

Aesthetic Lounges
-> Existenzgrinder
-> Lizenzpartner

Aesthetic Areas

-> gehobene Gastronomie
-> Tagungshotels

-> Wellness-Center

Relax Areas
-> Firmen- Businessbereiche

Vitality Golf Lounge
-> Golf-Veranstaltungen,
-> Vital Events

Vital Tankstelle

-> Autobahnraststatten
-> Flughdafen

-> Bahnhofe

Clean Out Point

-> Digtgeschadigte
-> Erndhungsberater
-> Heilpraktiker

Clean Out Points

Mit unseren ,,Clean Out Points* konnen Sie neue Kunden
akquirieren und daverhaft an Ihr Unternehmen binden.

Wir bieten eine zukunfts- und kundenorientierte Wellnesskonzeption.
Kérper Exklusiv bietet Ihnen ein genau abgestimmtes Konzept um
die optimale Leistungsfahigkeit abzurufen und zu erhalten. Dabei
werden innovative Technologien und langjdhrige Erfahrungen
miteinander gewinnbringend fir den Anwender verbunden.
Im Rahmen der verschiedenen Korper Exklusiv-Anwendungen
kénnen lhre Gaste in erster Linie Anti-Stress- und WohlfUhlpro-
gramme nutzen. Sie entfiehen so der Hektik des Allfags und
bringen Ruhe in Kérper und Geist. Strahlende Gesundheit und
Schénheit, gepaart mit innerer Ruhe und Gelassenheit, gehdren
zu den Wachstumsmarkten der nédchsten Jahrzehnte. Das Ergeb-
nis ist: reiner Kérper - reiner Geist - reine Lebensfreude.

Energiegewinnung im menschlichen Kérper

Coenzym Q10 ist eine kérpereigene Substanz, die in allen mensch-
lichen Zellen vorkommt und fUr den Menschen lebensnotwendig
ist. Q10 ist verantwortlich fUr die Energieversorgung des Korpers
und spielt eine wichtige Rolle beim Zellschutz. Es wird zum Teil Gber
die Nahrung aufgenommen, aber auch im Koérper selbst produ-
ziert. Uber die Nahrung nehmen wir téglich lediglich etwa 3 bis
5 Milligramm des Coenzyms auf. FUr einen Erwachsenen betragt
die von den meisten Wissenschaftlern empfohlene Dosis von Q10
als Nahrungsergénzung jedoch 30 bis 200 Milligramm pro Tag!!!

In jeder menschlichen Zelle wird die Energie aus der Nahrung in
korpereigene Energie (ATP) umgewandelt. Aber Achtung: diese
kérpereigene Funktion ist nur bis zum 30. Lebensjahr voll funktions-
tUchtig. Nur ein Bruchteil kann der Kérper bzw. die Zelle verwer-
ten. Bis zu 90% werden ungenutzt ausgeschieden. Es sei denn, sie
verwenden solubilisiertes Q10.

Das patentierte Micellierungsverfahren von SOLMIC™ erlaubt es,
diese Wirkstoffe in eine wasserldsliche Form zu Uberfuhren. Damit
steigern wir die Bioverfugbarkeit (sofortige Aufnahmefdahigkeit bis
zu 100%) und Stabilitét der wertvollen Stoffe signifikant und errei-
chen eine optimale Wirkung im Kérper! Quint Energy Q10 enthalt
zusatzlich verschiedene Vitamine, die die Wirkung von Q10 unter-
stUtzen. So ist das Vitamin E zusammen mit Q10 ein sehr wirksa-
mes Anfioxidans und wirkt bspw. EntzUndungen entgegen. Die
Vitamine des B-Komplexes unterstUtzen die Regeneration und
Leistungsfahigkeit des Organismus.

Stress als Risikofaktor Nr .1

Bei kérperlichem, psychischem Stress (oxidafiver Stress), durch
Umweltgifte, Umweltbelastung (Strahlung) und Krankheiten wird
Q10 im erhohten MaBe verbraucht.

Oxidativer Stress fUhrt letztlich dazu, dass Zellen mehr Energie auf-
wenden mussen, um ihr Membranpotenzial zu stabilisieren. Die
Zahl der freien Radikalen steigt und die mitochondriale Atmung
wird vermindert. Diese Vorgdnge werden mitverantwortlich for
den Alterungsprozess gemacht. Im Alter kbnnen die Zellen kaum
noch mit Nahrstoffen versorgt werden.



80,6 % aller Todesursachen in Deutschland gelten als indirekte
Stressfolgen. Dazu gehdren Herzinfarkt, Schlaganfall, Krebs, Arte-
riosklerose, Diabetes u. a. (Bundesministerium fur Gesundheit). Die
WHO bezeichnet Stress in ihrem Gesundheitsreport 2006 als groBte
Epidemie dieses Jahrhunderts.

Clean Out statt Burn out

Stress macht mehr als Dreiviertel der Ubers&uerung aus! Wir
kédnnen uns Uber die Erndhrung noch so sehr anstrengen basisch
zu werden, wenn wir uns tagtdglich stressen. Wir bleiben sauer
und darum ist es auch nahezu unmoglich, einen Ubersduerten
Koérper nur mit der Erndhrung allein wieder auszugleichen.

Gesundheit hat etwas mit Gleichgewicht zu tun. Eine entschei-
dende Rolle spielt dabei das Gleichgewicht zwischen den sauren
und den basischen Anteilen im Kérper. Chronische Gesundheits-
probleme gehen immer mit schwerer Entgleisung des séure Base-
Gleichgewichts einher. Mangelnde Bewegung insbesondere an
der ,frischen Luft" fOhrt zu einer verminderten Durchblutung und
Sauerstoffversorgung im Gewebe, wohingegen zuviel Bewegung
(z.B. Leistungssport) ebenfalls zu lokaler Uberséuerung durch das
Laktat (Milchsaure) fohrt. Es kommt also wie immer im Leben auf
das rechte MalB an.

Tierisches Eiweiss, SUssigkeiten, Kaffee oder kdrperlicher und ins-
besondere psychischer Stress zahlen zu unseren Sdurelieferanten.
Wenn mehr Sduren anfallen als ausgeschieden werden, Ubersdu-
ert das Bindegewebe. Es kommt langsam zu einer Anh&ufung von
Sduren. Die zurUckbleibenden sauren Valenzen bleiben im Binde-
gewebe ,geparkt”. Das Bindegewebe ,quillt* férmlich auf und
wird durch die folgende mangelhafte N&hr- und Sauerstoffver-
sorgung sowie durch die immer stdrker weiter zunehmende Ver-
schlackung mehr und mehr geschadigt. Wenn das ,,Milieu* der
Zellen nicht mehr stimmt, mUssen wir uns bei Entgleisungen des
Systems nicht wundern. In diesem Fall sind Krankheiten nur Symptome
fUr diesen Zustand der Uberséuerung.

Clean Out Kuren - das Gesundheitserlebnis mit Energiegewinn
* Essen Sie sich schlank:
Genussvoll entsduern, entschlacken fUr eine schlanke Linie/
wohl geformten Korper/asthetischen Korper
* Essen Sie sich fit und vital:
Hilfe bei allergischen, rheumatischen und Darm-Problemen

Basenkuren sind die mildeste Form des Fastens. Basenfasten ist
prinzipiell fir jeden Menschen geeignet. Basenfasten kann als
reine Steigerung des persdnlichen Wohlbefindens durchgefUhrt
werden. Der Vorteil des CleanOut-Basenfastens ist, dass auch
schwer belastete, schwache Menschen eine psychische und
physische Erleichterung erreichen kénnen. Sie erhalten wahrend
der CleanOut-Kurwoche genugend Nahr-und Vitalstoffe, so dass
der entgleiste Stoffwechsel wieder in die richtige Spur kommt.

Unser Fokus: Leistungssteigerung —
Regeneration - Vitales Wohlbefinden

www.koerper-exklusiv.com

ORHIDEAL®
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Immobilien-Profis Rund um Revitalisierung und Service

Auf der Orhideal IMAGE Plattform begegnen sich erfolgreiche
Unternehmer, die mit dem IMAGE Magazin ihren Wirkungskreis
effektiv erweitern. Unsere zahlreichen BusinessTreff-Besucher in
den letzten 6 Jahren sind immer Beftirworter der kurzen Wege ge-
wesen. Einer davon ist Andreas Gsinn, Geschiftsfithrer. Der
Fachmann fiir biologische Mauertrockenlegung, Raumhar-
monisierung, Feuchtigkeitsmessung, Mauerwerksanaly-
se, Sanierungsberatung und Denkmalschutz ist stets offen,
neuen Trends zu begegnen. Er findet und sucht Erginzung mit
Geschiftskontakten zu Handwerkern, Architekten, Baufirmen,
Hausbesitzern, Sanier Firmen, Imobilien-Verwaltungen, Haus-Ver-
waltungen.

Mit Andreas Gsinn und den folgenden Geschiftskontakten aus der
Immobilienbranche und dem Handwerk gebe ich Ihnen eine kurze
Vorschau, wem Sie beispielsweise auf unserem BusinessTreff
begegnen. Natiirlich bringen wir gerne Passendes zusammen.
Bleibt zu betonen, dass unsere Veranstaltungen immer
branchentibergreifen stattfinden, um durch die interessante
Mischung der Wirkungskreise einen Mehrwert zu bieten.

www.biologische-mavuertrockenlegung.de

Kontakt:

Andreas Gsinn
Hallberger Allee 9
82327 Tutzing

Tel. 08158/2119

Fax 08158/7022

Mobil 0171/4670740
info@gsinn-energie.de

Fordern Sie kostenlos
und unverbindlich
Informationsmaterial an.
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Wir, die Firma Asenkerschibaumer,
stellen in unserer modern eingerich-
teten Schreinerei mit ca. 15 Fach-
arbeitern und Meistern volmassive
Einrichtungen fur qualitGfsorientierte
Kunden her. Unser groBtes Augen-
merk richten wir dabei auf den
Umwelischutz und die Gesundheit
unserer Kunden.

Unser oberstes Ziel ist es, Innen die
Qualitat zu liefert, die Sie von uns
erwarten. Darum kUmmern wir uns
von der ersten BerafungUber die
CAD-Planung bis zur Ferfigstellung
um alle Schritte persdnlich - auch
bei Arbeiten, die Sie nicht von einem
Schreiner erwarten. Bei uns haben
Sie nur einen Ansprechpartner und
eine Rechnung.

GenieBen Sie in Ruhe bei einer
Tasse Kaffee die Behaglichkeit
unserer Einrichtung. Holen Sie sich
Anregungen fUr lhre eigenen vier
Wdénde, sefzen Sie sich in lhren
Lieblingssessel oder eine unserer
tollen Alcantara-Couchen.

Gerald Asenkerschibaumer

Gerald Asenkerschbaumer
ihr schreiner asenkerschbaumer

WaldstraBe 2

84529 Tittmoning-Asten
Tel.: 08683 898820

Fax.: 08683 898825

www.asenkerschbaumer.de

Gerald Asenkerschbaumer Experte fUr MaBmobel prasentiert...

Revitalisierung im Bau

Mit dem ,,blauen Diamanten® bekommen die Kun-
den unserer Schreinerei ein Zertifikat Uber das erst-
klassige Design und die perfekte Umsetzung, Es
beinhaltet die Aspekte: Qualitit, Umwelt, Gesund-
heit, Zuvetldssigkeit, Design, Sicherheit, Schutz der
heimischen Arbeits- und Ausbildungsplitze, Infor-
mation, Fachkompetenz und nicht zuletzt auch den
Komfort. Wir sind zertifiziert vom Fachverband
Schreinerhandwerk Bayern (Reg.-Nr.: EM-B01066)
in der Qualititsgemeinschaft ,,Entspannt Moderni-
sieren®, in der wir uns qualifizierten, bei Moderni-
sierungsmalBnahmen alle beteiligten Gewerke zeit-

lich, qualitativ sowie kostenmafig zu koordinieren Heute stelle iC|;1 Ihnen

Thomas Boekhoff vor:
Inhaber der Firma
www.enertherm.de

und als alleiniger Ansprechpartner gegeniiber dem
Bauherrn aufzutreten. Alles aus einer Hand mit nur
einem Ansprechpartner zum Fixpreis piinktlich
zum vereinbarten Termin! Gerald Asenkschbaumer

Flurmodernisierung: alt wird neu

Dammrevolution:
Das Dammhuilsenverfahren

Wie kann ein Passivhausstandard nach der
EnEV 2009 kostenginstig im Bestehenden
Gebdude hergestellt werden?2

Durch das neue ,D&dmmhulsenverfahren®.
Einbauhdhen von 38cm mit einem Wdarme-
durchgangswiederstandes von 0,1 W/m? K
sind mit einem Materialaufwand von unter 20
Euro zu erstellen. Kein kostenintensiver Trans-
port der Materidlien in die Dachgeschosse.
Mittels Einblasmaschinen ist die Foérderung
Uber Schlauchsysteme kostengUnstiger mdg-
lich. In der Regel ist die ,,Begehbarkeit” der
DAmmung der obersten Geschossdecke nicht
erforderlich. Haufig jedoch wird sie aus unter-
schiedlichen Grinden gewinscht. Bislang
kamen dort nur teure D&mmplatten zum Ein-
satz. Nicht nur die D&mmplatten waren teuer,
sondern auch die Verarbeitung auf einen gm
zu ddmmenden Fiéche. In den meisten Fallen
musste auch auf den Styropor- oder Mineral-
faserplatten eine Verlegeplatte (Span-, OSB-,
Holzfaserweichplatte) aufgebracht werden.
Mit der Neuartigen ,,D&mmhulsenkonstruk-
tion" ist eine Planungs- und Kostenredlisie-
rung im Bereich des Passivhausstandards fUr
Gebdude im Bestand mdglicher geworden.
Vereinbaren Sie einen Beratungstermin.

Nachtriagliche Wirmedammung:
Dach- und Gebiudedammung

Wirmedimmung von Dichern und
Gebiudeteile im Bestand

Wie entkomme ich den stetig steigenden
Heizkosten? Warum ist es im Dachge-
schoss im Winter so schnell kalt, und
im Sommer so hei3? Wieso habe ich das
Gefiihl, dass in der Dachgeschosswoh-
nung kithle Winde wehen? Weshalb fiihle
ich mich zu gewissen Jahreszeiten in
meiner Dachgeschosswohnung unwohl?
Was kann ich fiir den Klimaschutz und
somit fiir einen geringeren CO? Ausstof3
tun?

Wenn Sie sich diese Fragen stellen, dann
sind Sie mit einer Fachberatung des Iso-
floc-Fachbetriebes Enertherm aus Miin-
chen an der richtigen Stelle.

Firma Enertherm ist der Isolierfachbe-
trieb fiir die nachtrigliche Wirmedim-
mung von Gebiudeteilen im Bestand.
Schlecht gedimmte Dicher sind schon
mit dem bloen Auge zu erkennen: Wenn
es leicht geschneit hat oder der Frost
seinen Raureif auf die Dacheindeckung
gelegt hat, zeigen die rasch abgetauten
Stellen, dass hier eine Menge Geld zum
Dach hinaus geheizt wird.

Der Firmeninhaber Thomas Boekhoff
deckt durch seine langjihrige Berufs-
erfahrung die unisolierten Bauteile des
Gebaudes auf, und fuhrt mit seinen
eigenen Mitarbeitern die kostenglinstige
nachtrigliche Dachdimmung aus.

Ein Beispiel: Eine klassische Dachkon-
struktion (Wohnhausdach) Baujahr Mitte
50er Jahre, ungedimmt. Die Sparrenkon-
struktion wird unter der Berticksichti-
gung der notwendigen bauphysikalischen
Gegebenheiten mit einem Zellulose-
dimmstoff von Isofloc ausgeblasen.
DachauBBenfliche und
miussen nicht einmal entfernt werden.
Die Arbeiten werden in der Regel vom

Innenausbau

Spitzboden aus an nur einem Tag, ganz
ohne Lirm und Schmutz, ausgefiihrt.

Somit konnen 35% der Heizkosten
allein durch eine Isolierung der Dachfla-
che gespart werden, und die Investition

amortisiert sich in Kirze. Die Herstel-
lung von Zellulose hat den geringsten
Primirenergiebedarf von allen Dimm-
stoffen, was sich auch in einem positiven
Ergebnis des geforderten Energiepasses
zeigt. Herkdmmliche Dachdimmsysteme
in der nachhaltigen energetischen Sanie-
rung von Gebiduden im Bestand sind
tuberholt. Durch das Einblasverfahren
sind die Kosten fiir das Einbringen der
notwendigen Dachdimmung ca. 70%
glinstiger im Vergleich zu einer klassi-
schen Dachdimmung durch Entfernen
von Dachhaut, Dachuberstinden usw.

Enertherm berit Sie gerne vor Ort und
macht Thnen ein kostenloses Angebot
fir ein angenechmes Wohnraumklima mit
gewinschter Heizkosteneinsparung,

EnerTherm Minchen

TumblingerstraBe 44 ¢ 80337 MUnchen
Telefon 089 / 78 79 02 14

Mobil 0173 /7 11 62 10
info@enertherm.de

Schnitt isofloc Dammhilsensystem

Bewigied Ddmmung auf Betendede (plerste Geschobdedhes]

& Unrerkorms i keon g  Gehibelag {Narkard, Durpaniel}

4 ; geddmmte

1 innengule vimmbiilse

I ! Betondecie 3 {isofloc Warmedammung

E - Evertualpas. Damplbremse
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Herzlich Willkommen bei UNICO:

Professionell arbeiten heiBt nicht hohe
Provisionen zu ergattern, sondern Sie
als Kunden zu unserem Fan zu machen.
Unsere Marke unilco bedeutet wértlich
Ubersetzt Unikat. Unsere Kunden, unsere
Projekte sind Unikate und die werden
auch so von uns behandelt und
bedient. Verschaffen Sie sich mit unse-
rem Know How einen Uberblick Gber Ihr
Vorhaben. Wir sorgen fur die erfolgrei-
che Vermittlung. UND...wir Uberraschen
Sie mit neuen Ansdéitzen.

* Fundierte und redlistische
Bewertung von Immobilien

* Verkauf und Vermietung
von exklusiven Immobilien

« fachlich kompetente Beratung
bei der Erstellung von Kauf- und
Mietvertrégen

* Befreuung vor, wéhrend und
nach der Abwicklung von Auftradgen

* UnterstUtzung und Berafung in
Bau-/WEG-/Mietfragen

* Mitwirkung bei der Realisierung
neuer Bauvorhaben

Ein Team von langjéhrig, ausgebilde-
ten Immobilienkaufleuten (Rechts-
anwalt, Steuerberater, Bauingenieur,
Hausverwalter u.v.m.) greift auf fun-
dierte undrealistische Marktkenntnisse
aus jahrzehntelanger, erfolgreicher
Maklertatigkeit zurlck und setzt dies
bei der Objektvermittlung zur absolu-
ten Kundenzufriedenheit um.

Julian Gordon Schetters

GeschdaftsfGhrer

UNICO® DEFINITION RAUM
Sophie-Scholl-StraBe 16
D-82377 Penzberg

Telefon:+49 8856 - 802320
Mobil:+49 176 - 182 431 90
info@unico-definition-raum.de
www.unico-definition-raum.de

Julian Gordon Schetters Experte fUr Edel-immobilien prasentiert...

Lebensqualitat pur

Mein Haus, mein Swimmingpool, mein Oldtimer:
Was wire das Leben ohne die angenechmen Dinge?

Mit der Herausgeberin Orhidea Briegel treffen Sie mich
bei der Rail & Road am IMAGE Stand. Wieder einmal
fahren Oldtimergruppen mit den Ziigen im Wettbewerb
an das Ziel zur groBen Show im Bahnpark Augsburg.
Die Bahnpark-GrofBveranstaltung 2009 wurde von weit
tber 5.000 begeisterten Gisten aus der ganzen Republik

besucht. Wir freuen uns deshalb wieder, auf ein gelun-
genes Event und wunschen allen Ralley-Teilnehmern
viel SpaB dabei. Julian Schetters

€ Rail~Road

Prédsentiert von:

Klassik I[
radio

KLASSIK

24.07.2010

www.railandroad.de

: © www.orhideal-image.com
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Die Bravereikunst

Das bayerische Herrscher- und
Kénigshaus der Wittelsbacher
ist eng mit der Geschichte
und Pflege der Bierbraukunst
verbunden. Es war der Wittels-
bacher Herzog Wilhelm IV., der
im Jahre 1516 das bis heute
gulltige Reinheitsgebot fur Bier
erlieB.

Er legte damit den Grundstock
fUr die anerkannt hohe Quali-
tat des bayerischen Bieres.
Auch das Brauen von Weiss-
bier wurde von den Wittelsba-
chern gepragt und gepflegt.
Uber 200 Jahre besaBen sie
das  Weissbier-Monopol in
Bayern.

Heute sefzen wir diese kdnig-
liche Tradition der Bierbrau-
kunst fort. Im Internet erfahren
Sie auch, wo Sie ein gepfleg-
tes Bier aus unserem Hause im
In- und Ausland finden, wo wir
gemeinsam feiern oder Sport
freiben, und - nicht zuletzt -
nutzen Sie unsere vielen Uber-
raschenden Angebote im
Shop, zum Herunterladen und
zum Spiel.

Mit freundlichen GriBen

Luitpold Prinz von Bayern

www.koenig-ludwig.com

Luitpold Prinz von Bayern informiert die Region:

Premium Service

HGM ist eine junge, moderne Hausmeiste-
rei aus Minchen. Unter Leitung von Reik
Pinnow betreut die Firma HGM Wohn- und
Geschiiftshauser fur Hausverwaltungen und
Privatkunden. ,,Im Mirz 2010 startet unser
HGM Premium Service., erklart Immobili-
enfachmann Reik Pinnow voller Tatendrang,
HGM spricht mit dem Premium Service als
Highlight in der Immobilienpflege, die Kun-
dengruppe der Bautriger, Einzeleigentiimer
und Eigentiimergemeinschaften an. Ein Ser-
vice der die umfassende Pflege der Immobilie
und des Grundstlicks zum Inhalt hat.

,,Unser Ziel ist, dass die Kunden mit einem
Licheln auf den Lippen durch das Treppen-
haus gehen. Die Arbeitsweisen von HGM
Premium stammen in Teilen aus dem Kli-
nikbereich. Wir haben unsere Arbeit mit
einem Qualititsmanagement (QM) erginzt.
QM ist ein bestimmender Faktor fiir unsere
gleichbleibende Qualitit, die wit auch garan-
tieren. Was hier einfach klingt, erfordert in
der Umsetzung, durch die stindig wechseln-
den Herausforderungen im Tagesgeschift,
Arbeiten auf den Punkt. Zukinftig wird es
fur den Kunden méglich sein, ein Protokoll
der geleisteten Arbeiten in Echtzeit per E-
Mail zu ethalten. Eine Neuerung, die den
Kunden einfach und schnell tiber die Atbei-
ten informiert, die wir an dem Tag geleistet
haben. Die Erfahrungen der letzten Jahre
haben gezeigt, qualitativ hochwertig ausge-
fuhrter Service ist selten. Fir die Kunden, die
ein wenig mehr wollen, hat die Firma HGM
dieses Produkt mit garantierter Leistungs-
erbringung  geschaffen. Unsere Kunden
wohnen in der Stadt oder in ausgesuchten
Gegenden mit hohem Einfamilienhausanteil.
Auf unser Homepage wwwhaus-grundset-
vice-miinchende haben wir auszugsweise
zusammengefasst, wie unsere Firma tickt.”
HGM startet also mit einem Highlight
ins Jahr 2010!

Kontakt

Reik Pinnow GeschdftsfUhrer
Tel./Fax: +49 (0)89 127 390 17
Mobil: +49 (0)160 700 5742
Info@Haus-Grundservice-

Muenchen.de

Hilblestr 36 A

80636 MUnchen |_| G M
us- & Grundservice MUnchel

Orhideal-IMAGE.com ¢ Das Businessportrait-Magazin fUr Présentation & Cross-Marketing

HGM - Haus-& Grundservice Miinchen
bietet - neben dem ab Marz 2010
mit dem Premium Service erweiter-
ten Porffolio - folgende Leistungen
und Standards.

Hausbetreuung:
Treppenhausreinigung im Vorle-
gewischsystem

Reinigung von Wirtschaftsrumen
im Vorlegewischsystem

Pflege der AuBen-/Gartenanlage
Schdnheitsreparaturen
Tiefgaragenreinigung  nass/trok-
ken

Uberprifung der technischen Ein-
richtungen und Ger&te im Haus
Terminabwicklung von Dienstlei-
stungen fUr den Hauseigentimer

Einzelleistungen:

Reinigung von Gartenanlagen
Baumverschnitt als Pllege
Unkrautentfernung
Kleinreparaturen

—

#;Sie relaxen -
./ wir ptlegen

\ist unser Crecfo.“

Reik Pinnow

<




dichten &
kleben

Die Kolumne

slch kleb” Ihnen eine...

...Fassade!"* Wenn Walter Hallschmid
das ausspricht, bekommen Projeki-
entwickler und Architekten glanzende
Augen. Denn bei dieser Technik werden
kreative Herausforderungen mit brillan-
ten Ergebnissen belohnt. Sein Gespur
fUr Material und dessen Verhalten ist fir
Projektpartner dabei erforderlich. Seit
mittlerweile 10 Jahren handelt Walter
Hallschmid im Rahmen seiner GmbH
und Co. KG mit hochwertigen Kleb-und
Dichtstoffen fUr das Baugewerbe.

Der Anwendungsschwerpunkt liegt hier
bei den AuBenfassaden von Gewer-
beimmobilien und Wohngebduden.
Sowohl bei Neubauprojekten als auch
bei RevitalisierungsmaBnahmen  sind
die dekorativen Verkleidungen der
Gebdude eine wirtschaftlich hochin-
teressante Ldsung, die sich im Laufe
der Jahre am Markt durchgesetzt hat.
Neben den Klebestoffen werden auch
diverse Dichtstoffe fUr unzahlige Anwen-
dungsgebiete angeboten. Das
Unternehmen sieht sich als Partner von
Architekten und Planern.

Der Erfolg gibt ihm Recht. Bei der WM
in SUdafrika kdnnen wir sein aktuelles
Projekt sicher auch bei Berichterstatfun-
gen im TV bewundern: die regensicher
abgedichtete Fassade des Johannes-
burg-Stadions.

Walter Hallschmid

GeschaftsfUhrer
Walter Hallschmid GmbH & Co.KG
Wiesenstrasse 1 ¢ 94424 Arnstorf

Tel: +49 8723 96 121
Fax: +49 8723 96 127
info@dichten-und-kleben.de

www.sedling-and-bonding.com

Walter Hallschmid Experte fUr Fassadenverklebung présentiert...

Neue Fassade...
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www.richtungspfeil.de

und neue Beschilderung

Effektive Leitsysteme fiir Besucher und Mitarbeiter: Unser modernes Leben ist geprigt von raumlicher Mobilitit. Ob auf StraBen, Plitzen
oder in Gebduden — Personen, Giiter und Nachrichten benétigen eindeutige Routen. Die Firma richtungspfeil ermdglicht eine frithzeitige
Orientierung fur alle Beteiligten. Bei richtungspfeil finden Menschen, Unternehmen und Behoérden tiber 15 Jahre Erfahrung in der Beratung,
Konzeption und Realisierung von intuitiven Orientierungssystemen mit anspruchsvollem Design.

~Mein Name ist Alain Wohlfarth, Firma richtungspfeil. Wir sind fir Sie da.  FUrunsere Kunden entwickeln wirmoderne
Heute, morgen und wann immer Sie Unterstitzung bei Ihrem Orientie-  digitale - Konferenz- und  Tagungsraum
rungssystem bendtigen. Meine Berufung habe ich gefunden und mein ~ Buchungssysteme und  Infotainment  fGr

Handwerk ,,von der Pike auf* gelemnt. Wartebereiche, genauso wie klassische,
langjdhrig erprobte Orientierungsbeschil-

derungen. Auf Wunsch auch individuelle
Massanfertigungen. Dabei setzen wir den
Fokus auf die systematische Planung des
optfimalen Weges fUr Kunden, Patienten,
Besucher und Mitarbeiter.

Orientieren in komplexen Umfeldern

Feste Bezugspunkte erleichtern das Leben
des Einzelnen und der Gesellschaft. Orientie-
rungssysteme schaffen in komplexen Umfel-
dern die Befriedigung dieser BedUrfnisse
(wie z.B. gerade in Kliniken, Krankenhd&usern,
Hotels und Betriebsgebduden). Wir bieten

gute LOS : il B oy I intuive Lésungen.

Alain e Ollf&rt ‘ , . Prasentieren mit Corporate Identity

: Das Ganze ist mehr als die Summe der ein-
zelnen Teile. IdentitGt entsteht, wenn ein
hoher Wiedererkennungswert erzielt wird.
Im Internet, auf dem Firmenbriefpapier, auf
Visitenkarten und auch in den RGumen lhres
Unternehmens. Eine konsequente Umset-
zung der Selbstdarstellung im Sinne einer
Corporate Identity préagt das Erscheinungs-
bild.

Informieren in Konferenz- & Wartebereichen
Informationen sind ein wichtiges Gut. In
unserer Wissensgesellschaft sind sie so wert-
voll wie bares Geld. In Wartebereichen
haben Sie die Mdglichkeit, Informationen
zielgerichtet zu platzieren.

Was kdnnen Sie lnrem Kunden anbieten?
Welche Starken hat lhr Unternehmen?

Was unterscheidet Sie im Wettbewerb?
Kennt Ihr Kunde all lhre Dienstleistungen
oder Produkte?

Die richtige Informationen zur richtigen Zeit
zu kommunizieren, ist eine Herausforderung.
Mitarbeiter, aber auch Kunden und
Geschdaftspartner missen die fUr sie bestimm-
ten Informationen punkigenau erhalten.
Digitale Lésungen sind dabei vielseitig und
flexibel.

Alain Wohlfarth ¢ richtungspfeil
Harrisfeldweg 11 ¢ 80939 MUnchen
Telefon +49 (89) 31 86 87 81

Telefax +49 (89) 31 86 87 85
image@richtungspfeil.de
www.richtungspfeil.de
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Orhideal-Magazin-Sharing® - sich ein Magazin
teilen und sich gegenseitig bekannt machen !
So wird ein eigenes Kundenmagazin bezahlbar
und optimal verbreitet:

Nach diesem Prinzip verteilen die prdsentierten
& présentierenden Unternehmen das IMAGE
Magazin als schriffiche Referenz aktiv und
ganz persdnlich in ihren Wirkungskreisen, an
ihre Kunden und Geschdftspartner direkt am
Point-of-Sale, durch ihre Vertriebsteams, in ihren
Kursen und Seminarunterlagen, auf inren Mes-
sest@inden, durch monatlichen Postversand, in
ihren RGumlichkeiten, auf inren Hotelzimmern,
auf Veranstaltungen u.v.m. Zur Zeit erreichen
wir auf diese persdnliche Weise monatlich Gber
20.000 Unternehmer, Entscheidungstréger und
Top-Verdiener in D, A & CH als Multiplikatoren.

Alle Inhalte basieren auf Angaben der empfoh-
lenen Unternehmen. Das Magazin dient dazu,
auf Persdnlichkeiten und deren Leistungen
aufmerksam zu machen. Bedenken Sie: Alle
Leistungen, die im Magazin empfohlen werden,
kdnnen nicht durch die Experten GberprUft
werden. Empfehlungen bleiben Empfehlungen
und sind keine Garantie fUr die Qualitat einzel-
ner Leistungen und Produkte. FUr die Richtigkeit
der Angaben und Folgen aus der Inanspruch-
nahme empfohlener Leistungen haften aus-
schlieBlich die empfohlenen Unternehmen.

Seitens Orhidea Briegel und der Experten

kann keine Haftung Ubernommen werden.
Nachdruck und Kopie - auch auszugsweise

-, Aufnahme in Online-Dienste und Internet,
Vervielfaltigung auf Datentr&ger wie CD-Rom,
DVD usw. nur mit schrifficher Genehmigung
von Orhidea Briegel und der Experten. FOr
unverlangt eingesandte Manuskripte und Fotos
keine Gewdhr.

Die fUr sich werbenden Unfernehmen (Exper-
ten) tfragen alleine die Verantwortung fUr den
Inhalt und die rechtliche Zul&ssigkeit der fUr die
Insertion zur VerfGgung gestellten Text- und Bild-

unterlagen sowie der zugelieferten Werbemittel.

Der Experte stellt Orhidea Briegel im Rahmen
seines Kolumnen-Anzeigenauftrags von allen
AnsprUchen Dritter frei, die wegen der Verlet-
zung gesetzlicher Bestimmungen entstehen
kdnnen.

Orhidea Briegel, Int. Orhideal®-Fotocoach, Dipl.- Public
Relations Fachwirtin (BAW), ist Mitglied der Deutschen
Public Relations Gesellschaft (DPRG e.V.), Member of
Board of Excellence und Veranstalterin der Kunst-
foto-Ausstellung Orhideal®,,Business-Profile’ mit den
Business-Treffs.

Videoimpressionen zum Ablauf
vom Orhideal-BusinessTreff:

Unsere Doku von der
Orhideal-Jubildums GALA
sehen Sie auf
orhideal-imdge Com/ Red Carpet For Your Business
magazin \

MAGL ¢l
Vorschau

ORHIDEAL“‘.

BusinessTreft

Februar 2010

Mi. 24.Februar
16-20.30 Uhr

in den ARRI STUDIOS
Muinchen und der Kulisse
,Neues aus der Anstalt*

Wir laden Sie zur unterhaltsamen
»Kurztherapie" ein, um sich von den
VerrUcktheiten des Businessalltags
zuU erholen. Endlich wieder ein paar
normalen Menschen treffen und
sich auf Augenhéhe austauschen.

Ablauf, as usual. BiUhne frei fir Vordenker

& Umsetzer, Etablierte &

Einlass: ab 16 =19 Uhr Grinder aus dem Mittel-
. stand: Wir freuen uns, Sie
weitere Infos ab 1.2.2010 mit Ihrer STARKEN MARKE
auf www.orhideal-image.com/ auch online in unserer XING-

termine (max. 300 Gdste) Gruppe zu begriBen.

ANMELDUNG:

Ihre Anfrage zur Aufnahme auf die Gasteliste senden Sie mit lhren vollstandi-
gen Kontakidaten + Branche (I!! auch von den Begleitpersonen !!!) an:
orhidea@web.de

Bei Aufnahme auf die Gésteliste erhalten Sie eine RUckbesté&tigung, sofern Ihre
Branche im Gdastemix nicht bereits Gbemreprdsentiert ist.
Bitte beachten Sie auch die Teilnahmeregeln online.

Sie mochten Ihr Business prasentieren? Sprechen Sie mich an.

Wie Sie IMAGE nutzen kd&nnen, lesen Sie auf
www.orhideal-image.com unter Magazin siehe PARTNER
Orhidea Briegel, Plattforminitatorin Tel: 0177 3550 112

Ihre Gastgeber sind: www.image-magazin.com

Orhideal-IMAGE.com ¢ Das Businessportrait-Magazin fUr Prasentation & Cross-Marketing



