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Bozidar Miksa
edel aufgelegt®
Geschdiftsmann des Monats
ladt ein zum BusinessTreff
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Ganz, ungekiinstelt und ehrlich:
Bozidar Miksa und sein  Veran-
staltungskonzept fiir Anspruchsvolle

Orhidea Briegel Herausgeberin und Expertin fir ImageDesign présentiert...

wehdes objektiv gesehen

Fast jeder hat diese Situation beim Ausgehen
schon etlebt. Die Musik in der Club-Disko ist
laut, die Atmosphire anonym, jeder mustert
den anderen. Man steht an der Tanzfliche und
wartet, dass was passiett....aber es passiert
nichts. Ausserdem drohnt der Bass so stark,
dass man sich sowieso nicht verniinftig unter-
halten konnte. Ein lockeres Kennenlernen ist
unter diesen Bedingungen nahezu unméglich.
Das geht auch anders.

Den Beweis liefert edel aufgelegt. Das Label
steht fiir exklusive Veranstaltungskonzepte und
das perfekte Arrangement auBlergewohnlicher
Events. Die Veranstaltungen der Minchner
Eventagentur zeichnen sich aus durch stilvol-
les Ambiente, gekonnt aufgelegte Musik und
eine gelungene Auswahl der Giste. Die per-
sonliche Note des Gastgebers Bozidar Miksa
ist dabei Markenzeichen der Events. Er orga-
nisiert Afterwork-Feiern fiir eine Zielgruppe ab
30 Jahren mit gehobenen Anspriichen an ihre
Abendgestaltung, edel aufgelegt bictet die
perfekte Plattform fiir persénliche Begegnun-
gen und interessante Gespriche in gemitlicher
Atmosphite. Selbst genau in dieser Zielgruppe,
hat Edel-D] Bozidar Miksa niveauvolle Ver-
anstaltungen solcher Art in Miinchen stets
vermisst. Deshalb hat er im November 2007
die Agentur edel aufgelegt gegriindet, um in
Miinchen eine Szene flir exklusive Events zu
etablieren.

Afterwork mit Niveau

Bei edel aufgelegt finden die Besucher im
Alter zwischen 30 und 55 einen edlen Rahmen,
in dem sie ihre Kontakte pflegen und inter-
essante Menschen kennenlernen kénnen. In
regelmilBligen Abstinden findet ,,edel aufge-
legt Business Afterwork™ statt. Die Veran-
staltungsreihe richtet sich an Unternehmer,
Fiahrungskrifte, Angestellte, Macher, Kreative,
Visionire, Charakterképfe und Querdenker,
die gerne in entspannter Umgebung Musik
hoéren, tanzen, networken und sich wohlfiih-
len moéchten. Nambhafte Miinchner DJs legen
zunichst ruhige Hintergrund-, spiter Partymu-
sik von den 70ern, 80ern tber Soul, Salsa bis
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*/4 Nur fur Anspruchsvolle

hin zu aktuellen Hits auf. Gute Drinks und ein
exquisites Buffet sorgen fiir das leibliche Wohl der
Besucher.

Die Giste werden tber exklusive Einladungslisten
eingeladen, auf www.edel-aufgelegt.de kénnen sie
sich dann verbindlich fur das Event anmelden.

Seit ihrer Einfihrung haben sich die Veranstal-
tungen von edel aufgelegt schnell in der Miinch-
ner Szene etabliert. Erste gut besuchte Feiern
im Miinchner Hotel Vier Jahreszeiten Kempin-
ski und im Park Café Miinchen bestitigen, dass
Grunder Bozidar Miksa mit dem Konzept von
edel aufgelegt das Interesse und Bediirfnis der
Zielgruppe getroffen hat. Mit seiner umfassenden
Musik- und Eventkompetenz hat der Diplom-
Kaufmann und Geschaftsfihrer einer Miinchner
DJ-Agentur fir niveauvolle Gesellschaftsfeiern
edel aufgelegt schnell als angesehenen Partner fiir
exklusive Feiern etabliert. Zu den Kunden und
Partnern von edel aufgelegt gehéren namhafte
Hiuser wie das Hotel Vier Jahreszeiten Kempin-
ski, DeSede AG, neu.de, The Chatles Hotel sowie
Barnert & Company. edel aufgelegt, Nummer
eins Adresse fiir stilvolle Veranstaltungen — bald
auch tiber die Grenzen Miinchens hinaus in ande-
ren deutschen Metropolen. Dabei bleiben die
Feiern stets exklusiv und die Gisteliste handver-
lesen. So wird IMAGE auch hier ede/ ausgeteilt. Viel
Spass beim Tanzen wunscht Orbidea Briege!

edel aufgelegt Lid. * Bozidar Miksa
Franz-Wolter-Str. 21 « 81925 MUnchen
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An der Tanzfldche stehen und sich
gegenseitig mustern - mit solchen
Veranstaltungen kann

Bogidar Mifksa nichts anfangen.
Personliche Begegnungen und
interessante Gespréche fordern,
damit punktet der Gastgeber nnd
Edel-D] bei seiner Zielgruppe.

» \Was 1ch an Ausgeh-

moglichkeiten vermisst
habe, konnte 1ich mit

edel aufgelegt Ins Leben

rufen.”




EMS-by-EMS

Einrichten mit Stil by
Eva-Maria Strohmeier
Johann-Neumaier-Sir. 1
82223 Eichenau

Tel: +49 - (0)8141 - 5271 888

Fax: +49 - (0)8141 - 5271 890
Mabil: 0176 -640 51 114

www.emsbyen

de

Einrichten mit Stil

by Eva-Maria Stronmeier - ohne Versuch-&-mtum-Prinzip

Unseren Geschaftsmann des Monats Bozidar Miksa hat uns Eva-Maria
Strohmeier empfohlen. Sie hat ,,edel aufgelegt* besucht und freute
sich Uber die stilvolle Gelegenheit, das Tanzbein zu schwingen.

»Sehr angenehm, dass man sich ungezwungen zuldcheln kann!*

IMAGE: Der Trend zum Einzigartigen ist in den letzten
Jahren immer starker geworden. Woran liegt das?

EMSbyEMS: Auftraggeber suchen immer weniger ein-
zelne Produkte sondern Gesamtlésungen. Das beste
Beispiel dafur sind die immer haufiger ausgestrahlten
TV-Sendungen Uber ,,Komplett-Makeover* von Woh-
nungen und Hdausern. Es sind zunehmend Genera-
listen gefragt, die von der Idee bis zur vollendeten
Ausfuhrung der Partner des Kunden sind. Genau hier
setzt EMSbyEMS an!

IMAGE: Bei Hotels und Arztpraxen sind Sie als Spezia-
listin besonders begehrt. Dennoch bieten Sie Hilfe fir
den Privathaushalt. Hier arbeiten Sie mit dem ,Typ-
Living-Konzept“. Wie funktioniert so eine Beratung?

EMSbyEMS: Mir ist es wichtig, den Kunden als Person
mit seiner Persdnlichkeit und seinen Lebensanforde-
rungen als Ausgangspunkt fUr die Beratung zu sehen.
Mit einem individuellen Farb- und Stilkonzept stérke
ich seine Identitdt und das Wohlbefinden in seiner
»dritten Haut"; alles wird individuell auf seine Winsche
und Bedurfnisse albgestimmt.Terminvereinbarungen
sind auch abends und am Wochenende mdglich.
Die Kundschaft spart Zeit, sich sellbst um Materialien
und Design Gedanken machen zu mussen. Meine
Netzwerkkontakte stehen zur VerfGgung und alle
Materialvorschidge werden zu den Kunden nach
Hause gebracht bzw. reduzieren sich auf wenige
gezielte Besuche in Fachgeschaften. Das Projekt wird
komplett aus einer Hand betreut und beinhaltet die
Koordination der Firmen und Handwerker . Das spart
Zeit und Geld.

Mit dem Wohntest werden in einem Kundeninterview
der persdnliche Wohnstil des Kunden und seine Anfor-
derungen an den Wohnraum erarbeitet. Anhand der
Farbharmonie der vier Jahreszeiten nach Johannes
Itten und den psychologischen Farbwirkungen im
Raum nach Prof. Harald Braem wird ein Farbkonzept
entwickelt.

Dann folgt die Beratung: Vor Ort werden nach der
Analyse der vorhandenen Farben und dem ermit-
telten Jahreszeiten-Farbkonzept, Basisfarben und
Kombinationsfarben erarbeitet und demonstriert. Die
Einrichtung wird entsprechend des ermittelten Stils
sortiertf und eventuell ergénzt oder erneuert. Die Bera-
tung wird durch Skizzen oder Bilder veranschaulicht.
Zuletzt die Redlisierung: FUr die Umsetzung des erar-
beiteten Konzeptes wird Hilfestellung beim Einkauf
und Vermitteln des Netzwerkes von Kompetenzen
aller notwendigen Fachleute fur die Umgestaltung
sowie die Organisation angeboten.

ImageFoto: © www.orhidea.de
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Heute prisentieren wir Ihnen

anlidsslich der Weiterbildungsmesse
ein SPECIAL gemil3 dem
Messemotto ,,L.ebenslanges Lernen*:

GruBwort von Christina Marzin
Projektleitung Weiterbildung Miinchen 2009
zum Business Treff Mirz 2009:

,Erfolg ist machbar!‘ ist ein oft zitierter Spruch. Doch was ver-
birgt sich hinter ,Erfolg? Entscheidend fir die Wahrnehmung
als erfolgreicher Mitarbeiter ist das personliche Auftreten und
das cigene Personlichkeitsprofil. Auf das Unternehmen iber-
tragen spiegelt sich Erfolg im Image wieder. Das Beispiel
,Employer Branding® zeigt, dass Arbeitgeber als Marke wahrge-
nommen werden, die fiir bestimmte Werte steht. In Zeiten des
Fachkriftemangels und im ,Kampf um die Talente® ist daher
das Image cines Unternehmens von besonderer Bedeutung.

- to change
“Tbesomt NEU in 2009*

IMAGE Magazin unterstiitzt seit vielen Jahren Persénlichkeiten
aus der Wirtschaft bei der Imagebildung und Imagepflege. Dariiber

or CH ANGE- hinaus sorgen regelmiflige BusinessTreffs fiir den Austausch von
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Wolfgang Ficzko

DIE renommierte Adresse fiir Individual-
programme und diskretes Private Coaching;
Er verbindet die Welt des Business und der
Gesellschaft mit gliicklichem Leben und
gesundem Golfen.

IMAGE im Profilinterview mit dem
Experten:

Sie sind ein renommierter Private Coach.
Fiir was steht Ihr Private Coaching?

Es steht fur die individuelle Unterstiitzung
von anspruchsvollen Personlichkeiten die
in geschiftlichen, betuflichen, privaten und
personlichen Angelegenheiten als Privatier
zu mir kommen. Als Private Coach bin ich
auch Vertrauter, Reflektions- und Gesprichs-
partner, Berater und Impulsgeber.

Um was geht es beim Private
Coaching?

Im Kern geht es darum, den eigenen Weg zu
finden und kraftvoll zu gehen. Um Gliick,
Erfillung, Gesundheit, um Schonheit, Aus-
strahlung, Wohlfiihlen und Erfolg, Um eine
positive Lebensgestaltung und einen beja-
henswerten Lebensstil in jedem Alter.

Das wiinschen wir uns ja alle. Welche
Leistungen bieten Sie auf Unterneh-
mensebene?

Im Prinzip die gleichen wie im Private
Coaching, Dabei sehe ich meine Leistungen
als Erginzung zu den Klassischen Manage-
ment-Methoden.

Open your mind - live your best Life.

Es ist mein Anliegen, Menschen dabei zu
unterstitzen, etwas zu erreichen, was sie
bisher aufgrund ihrer Denkweise und inne-
ren Einstellungen fir unméglich gehalten
haben. Wie sie innere Verdnderungspro-
zesse besser meistern und ihr Selbstbild, ihre
Selbstsicherheit, stirken. Wie sie ihrer inne-
ren Krifte gewahr werden, diese biindeln
und fur ihr Business nutzen. Und wie sie
wieder den Blick fur das Ganze schirfen, fiir
die Kunst des Lebens. Zum Coaching biete
ich Vortrige, Moderationen, Kurse und spe-
zielle Leistungen fiir Familienunternehmen
und Start Up’s.

Was ist Ihr fachlicher Hintergrund?
Woher haben Sie Ihre Profession?
Letztendlich durch meinen Lebensweg;
Nach meinem Studium der Wirtschafts-
wissenschaften machte ich mehrjihrige
Managementerfahrung in einem internatio-
nal aufgestellten Familienunternehmen der
Markenindustrie und als Berater, Gesell-
schafter Geschiftsfiihrer im internationalen
Management Consulting, Das psychologi-
sche Fundament bildet meine mehrjihrige
Ausbildung in NLP, einem Zweig der modet-
nen Psychologie und die kontinuierliche Wei-
terentwicklung,

Sie sind Institutsleiter der “Ficzko hrc
coaching®, Mindness Lounge NLP” und
der Experte fiir Mindness. Was genau ist
Mindness?

Mindness steht fir die Pflege eines schénen
Geistes. Es ist die Qualitit der Geisteshaltung,
mit der jeder seine Lebensumstinde, seine
Lebensfreude, sein Gliick, seinen Exfolg, seine
Ausstrahlung, Gesundheit, seinen “Schwung”
im Business, L.eben und beim Golfen selbst
bestimmt. Denn, wie Innen so Aussen.

Mindness auch fiir mehr Gliick, Gesund-
heit und Schénheit?

Ja genau. Gliick, Gesundheit, Schonheit, ist
etwas, das zu allererst im Innen des Men-
schen zu finden ist. Stellen Sie sich vor, wie
ein inneres Strahlen neue Kraft bekommt
und auf ein attraktives Ausseres trifft! Wie Sie
Kraft Thres “Mind”, der Qualitit Threr Gei-
steshaltung, Thre Gesundheit, Ihre Schénheit
und Thr Glick ethalten und erreichen. Mind-
ness setzt innere Prozesse in Bewegung die
sich nachweislich positiv auf uns selbst und
unser ganzes Leben auswirken.

Minoness

Sie unterstiitzen auch Golfer mit Ihrem
mindnessGOLF bei der Optimierung
des Inner-Handicap fiir ein besseres
und genussvolleres Spiel. Als Spezialitit
bieten Sie auch Managementprogramme
auf der Golfrunde. Welche Synergie
bietet Golf fiirs Business und Leben?
Golf ist der Sport, der dem Leben und Busi-
ness sehr nahe kommt. Wie im Leben und
im Business zeigt das Verhalten beim Golfen
wie man mit unterschiedlichen Situationen,
mit Menschen und insbesondere mit sich
selbst umgeht und durch die innere Aus-
richtung das Ergebnis selbst bestimmt. Mit
mindnessGOLF lege ich den Fokus auf
die mentalen Aspekte des Golfens. Auf der
Profi-Tour kénnen alle Spieler den Ball gut
schlagen. Der mentale Aspekt entscheidet
hier zu 90% tber Sieg und Niederlage. Doch
losgel6st von Prozentsitzen - bei Spielern
aller Leistungsstirken werden die Handicaps
niedriger sein, je positiver der Spieler denkt.
So ist es auch tibertragen im Business, Sport
generell und im privaten Leben.

Wie sieht Ihr typischer Kunde aus? Und
wer sind Ihre Kunden?

Meine Kunden sind sehr individuell und
anspruchsvoll: ~ Selbstindige,  Vorstinde,
Fuhrungskrifte, Verkdufer, Moderatoren,
Models, Kinstler, Schauspieler, Sportler,
Golfer, Privatiers, Prominente.

Die Menschen sind immer mobiler und
internationaler. Wie stellen Sie sich auf
diesen Trend ein?

Das ist richtig, Viele meiner Kunden haben
Auslandsdomizile, leben ganz odet teils im
Ausland oder reisen sehr viel und nutzen
ihren Aufenthalt im Ausland, ihren Utlaub,
fiir thr Coaching, Auch ich verstehe mich als
Kosmopolit.

ficzko hrc coaching®
Die Mindness Lounge NLP
fur Lebenskunst und Minddesign

NelkenstraBe 73

D - 85716 UnterschleiBheim
Telefon: +49 (0)89 — 141 05 70
ficzko@hrc-coaching.com

www.hrc-coaching.com

MUNCHEN MALLORCA

Lebenslanges Lernen - ein SPECIAL zur Weiterbildungsmesse MUnchen
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Die Kolumne

KOCHSCHULE

»SpaB am Kochen und Genuss
beim Essen, das ist es, was ich mit
meiner Kochschule vermitteln will.*
Alfons Schubbeck

Ein Kurs in Schuhbecks Koch-
schule ist immer ein unvergessli-
ches Geschenk. FUr diesen Zweck
halten wir Gutscheine in hochwer-
tiger Ausstattung bereit.

Die PlatzZlgassen sind auch der
ideale Ort fUr individuelle private
Feste und Feiern. Im historischen
Herzen der Stadt kocht das Koch-
schul-Team fUr Sie und lhre Gaste
vor lhren Augen, was Sie winschen
und wie Sie es winschen - fragen
Sie uns nach Einzelheiten.
Schuhbecks Kochschule am Platzl
ist eine eigene Erlebniswelt auf zwei
Etagen und ist vom GaultMillau zur
,Kochschule des Jahres 2008" aus-
gezeichnet worden.

Hier gibt das Team von Alfons
Schuhbeck sein  konzentriertes
Wissen und Koénnen weiter. Das
breit gefdcherte Kursangebot
reicht von klassischer bayerischer
KUche bis zum Weinseminar.

INFO-Telefon:
+49 (0) 89 21 66 90-26

Alfons Schuhbeck
Schuhbecks am Platzl GmbH

Platzl 6+8
80331 MUnchen

Tel: 089 —216690-0

Fax: 089 — 21 66 90 - 25
Email: info@schuhbeck.de
www.schuhbeck.de

Alfons Schuhbeck Experte und TV-Koch (Gourmet) informiert...

Schon WeGebAUt ¢

Forderung mittelst@ndischer Betriebe

Seit tber 20 Jahren fihrt die Private
ptm-Akademie GmbH als leistungsstar-
kes tberregionales Weiterbildungs- und
Beratungsunternechmen Seminare im
Informatik- und Managementbereich,
sowie Mafnahmen zur beruflichen Wei-
terbildung durch.

Zielgruppen sind je nach Mafinahme
Personen, die in die Software-Entwick-
lung, Administration, System- und Netz-
werktechnik  oder Datenbanktechnik
einsteigen mochten aber auch Personen
mit kaufméinnischer Ausbildung, die Thr
Know-how-Profil durch Kenntnisse in
der Arbeit mit einer marktrelevanten
Standardsoftwate anreichern wollen.

Forderung WeGebAU

Derzeit werden auflerdem kleine und
mittlere Unternehmen bei der berufli-
chen Qualifizierung ihrer Mitarbeite-
rinnen und Mitarbeiter intensiv von der
Bundesagentur fiir Arbeit geférdert.
Mit dem Programm ,,Weiterbildung
Geringqualifizierter und beschiftigter
alterer Arbeitnehmer in Unternehmen®
(WeGebAU) besteht die Moglichkeit der
vollen Kosteniibernahme durch die Bun-
desagentur fiir Arbeit:

Wer und was wird gefordert?

Erstens: Personen jeden Alters ohne
Berufsabschluss oder auch mit Berufs-
ausbildung, wenn sie iber mehrere Jahre
berufsfremd titig sind.

Gefordert werden Berufsabschlisse,
aber auch Teilqualifikationen. Die Bun-
desagentur fir Arbeit Gbernimmt die
Weiterbildungskosten. Auflerdem wird
ein Zuschuss gewihrt (Arbeitsentgeltzu-
schuss) unter der Voraussetzung, dass der
Arbeitnehmer fur die Zeit der Weiterbil-
dung tberwiegend freigestellt wird und
weiterhin Lohn erhilt.

Zweitens: Altere Arbeitnehmerinnen
und Arbeitnehmer tber 45 Jahre mit
Berufsabschluss, die zur Sicherung des
Arbeitsplatzes eine Zusatzqualifizierung
bendtigen.

Gefordert werden Zusatzqualifikationen.
Hier darf Ihre Firma nicht mehr als
250 Beschiftigte haben. Die Mitarbeiter
missen fir die Dauer der Qualifizierung
freigestellt werden. Die Bundesagentur
fur Arbeit Ubernimmt fiir diese Perso-
nengruppe die  Weiterbildungskosten,
jedoch keinen Arbeitsentgeltzuschuss.

Welche Qualifizierungen werden
gefordert?

EDV-Weiterbildungen
Business English
Softskills
Sicherheitszertifikate
und vieles meht!

Ausfuhrliche Informationen zum Son-
derprogramm WeGebAU erhalten Sie
von der fur Thr Unternehmen zustandi-
gen Arbeitsagentur.

Ausfiihrliche Informationen zu freige-
gebenen Qualifizierungen und Semina-
ren erhalten Sie von:

Private ptm-Akademie

Gesellschaft fUr Informatik, Training
und Kommunikationstechnologie mbH
Albert-Schweitzer-StraBe 62

81735 MUnchen
Tel. 089/54 41 21 0

\/ www.ptm.de

Harald Wagner
GeschdaftsfUhrer

www.weiterbildung-muenchen.de
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marktplatz der

vielfalt

Die Kolumne

Gemeinsam geht es leichter
zum Geschdftserfolg!

»Mdarkte der Vielfalt" sind regio-
nale Verkaufs- und Infomdarkte.
Hier prasentieren sich selbst-
sténdig tatige Frauen mit inren
Dienstleistungen und Angebo-
ten aus allen Branchen.

Fair und gradlinig macht Christel
Forstl es nicht nur renommierten
Unternehmen, sondern auch den
,, One-Woman-Shows" moglich,
zuU einem erschwinglichen Preis-
Leistungs-Verhdaltnis in Kontakt mit
potentiellen Kunden zu treten.

Ndchste Termine:

09/10.Mai 09
BUrgerhaus Grafelfing

20./21 Juni 09
BUrgerhaus Haar

11./12. Juli in Backnang
26./27. September in Winnenden

17./18. Okt. 09
Veranstaltungsforum FUrstenfeld

weitere Markte in Planung:
Bad Worishofen, Peiting,
PeiBenberg und Kaufbeuren

Christel Forstl GF

Marktplatz Unternehmerinnen

Fichtenstr. 19

D - 82237 Worthsee
Telefon: 08153 - 98 49 43
Telefax: 08153 - 98 49 41
E-Mail: c.foersti@m-ui.de

www.m-ui.de

Christel Forstl

Expertin fUr Endverbrauchermessen

Wie Sie sich
regional
bekannt machen
konnen...

Telefonate fuhren, zahlreiche Versucher
der Pressearbeit versuchen, Tage der
offenen Tur veranstalten, inserieren, Ver-
binden beitreten, in der Nachbarschaft
,,hausieren” Und alles kostet, kostet,
kostet.

Sicher haben Sie schon selbst festgestellt,
so leicht ist es nicht alleine vorzudringen
und im regionalen Umfeld das eigene
Geschiftsangebot zu platzieren. Mit
dem Marktplatz der Unternechmerinnen
konnen Sie diese Hurde meistern.

Neben den zahlreichen Messeterminen
kénnen Sie sich bei den regionalen Netz-
werken wunderbar einbringen.

»Marktplatz Unternehmerinnen® und
mein regionales Netzwerk in Pfaffen-
hofen an der Ilm haben mir auf unkom-
plizierte Weise vielfiltige Verbindungen
ermoglicht.  Innerhalb  kirzester Zeit
und fast wie von selbst entstanden Pro-
jekte wie unser Buch ,,Einfach machen®,
gemeinsame Workshops und Trainings
sowie die Kooperation mit anderen
Fachrichtungen in meinen neu gestalte-
ten Beratungsriumen in Scheyern.
Marianne 1 oit

Lebenslanges Lernen - ein SPECIAL zur Weiterbildungsmesse Munchen

Schone Aussichten!
Mit Supervision und Coaching

»Wer Erfolg haben will, muss auf die Star-
ken der Menschen bauen!* Vor allem unter
diesem Motto steht meine Arbeit als Coach
und Supervisorin. Ich mag es, Menschen mit
inren Talenten, Fahigkeiten und Ressourcen
in Verbindung zu bringen. Nichts motiviert
mich in meiner Tatigkeit mehr, als Men-
schen, die mit groBer Lust, mit genigend
Luft und mit kreativen Losungen gestarkt
an ihre Arbeit gehen!

Regionale Ansprechpartnerin fir das M-UI

Netzwerk Pfaffenhofen/ Ingolstadt

Marianne Voit

Tel: 08443-917935
Wiesengrund 39
86558 Hohenwart
info@mariannevoit.de

Marianne Voit

Die erfahrene Supervisorin engagiert sich neben Coaching, Seminaren und Moderation als regionale Ansprech-
partnerin von M-Ul und Grinderin der Stiftung ,,Frauen Hand in Hand".

Machen Sie Ihre Arbeit zum Vergniigen!

Beim Netzwerken begegenen mir viele selbststindige Frauen, die fach-
lich hervorragend aufgestellt sind. Sie verfiigen auf ihrem Gebiet tber
schr viel Kompetenz und Know-how: Ich selbst bin eine neugietige
und interessierte Frau — und hore gern, was andere so an Produkten
und Dienstleistungen zu bieten haben. Dabsei stelle ich oft fest, dass
Frauen sich schwer tun, iht Konnen und ihr Produkt klat, sicher und
gekonnt an die Kunden und Kundinnen zu bringen. Manchmal blockie-
ren einfach nur anerzogene Sitze oder Haltungen, ein anderes Mal kime es
ausschlielich auf ein bisschen mehr soziale Kompetenz an.
Dazu gehort es zum Beispiel:
* Die eigene Arbeit immer wieder gekonnt zu reflektieren,
um auf Dauer wirksam bleiben zu kénnen
» sich in Vortrigen, Workshops und auf Messen professionell
zu prisentieren,
* dabei gelungen zu kommunizieren
* packende Worte zu finden, ohne fordernd zu wirken
e die eigene Leistung offen und stolz zu zeigen,
ohne aufdringlich zu wirken
* den Bedarf und die Bediirfnisse meiner KundInnnen
zu erfragen
* und angemessen darauf zu reagieren
* Phantasie fiir innovative Serviceideen aufzubringen
* fiir sich selbst eine gelungene Balance zwischen
lebendiger Arbeit und arbeitsfreiem Leben zu halten
* durch den Einsatz von Kérpersprache, Stimme und Outfit
einzigartig, aber immer auch authentisch aufzutreten

Im Einzelcoaching fiir Solo-Unternehmerinnen kénnen die per-
sonenspezifischen Themen direkt und mafBgeschneidert bearbeitet
werden. Dies kann wahlweise im Face-to-Face-Coaching, Telefon-
oder Onlinecoaching geschehen. Griinderinnen und Griinder bis zum
fiinften Jahr nach der Griindung erhalten dafiir sogar einen Zuschuss
von 50 %.

Viele Fragen und Herausforderungen stellen sich andere Selbst-
stindige genauso wie ich — das merken die Unternehmerinnen sehr
schnell, wenn sie sich zum Gruppencoaching treffen. Dieses bietet
die Chance, mit anderen zusammen neue Ideen zu entwickeln oder
alternative Impulse zu ethalten. Eigene Ressourcen werden sichtbar,
Losungen entwickeln sich und manche Einstellungen verindert sich
durch gemeinsame Reflexion von beruflichen Situationen.

Natiirlich biete ich auch berufsspezifische Trainings an, in denen frau
ihre soziale Kompetenzen erweitern kann. Manche sagen dann: Ach, da
kann ich doch ein Buch dazu lesen, das ist nicht so teuer und ich muss
auch nicht mehr aus dem Haus. Ein Buch istimmer ein toller Einstieg in
eine Thematik, weil ich manche Tipps bekomme und diese oft sofortin
die Praxis umsetzen kann. Allerdings bin ich auch der Meinung: Erkla-
rung ersetzt keine Erfahrung, Deshalb haben wir unsere Seminare so
ausgelegt, dass nur so viel theoretischer Input wie nétig gegeben wird.
Der Schwerpunkt liegt immer auf dem praktischen Tun!

www.weiterbildung-muenchen.de

Nehmen wir mal gleich unseren nichsten Kurs:

Prisentieren Sie sich professionell!

Im ersten Teil erarbeiten Sie tber einen Tag hinweg einen Kurzvortrag
—und wenn Sie dann jeden Schritt selbst erleben, kénnen Sie Thre Fragen
auch sofort in die Gruppe einbringen und fiir sich kliren. AuBerdem
bekommen Sie kompetentes und konstruktives Feedback von ande-
ren Mitstreiterinnen, was im Berufsleben in dieser Art oft nicht gege-
ben wird. So etleben Sie authentische Reaktionen auf Ihr Handeln und
erfahren dabei, was und vor allem wie etwas bei anderen ankommt. Das
ist eine grofle Herausforderung, aber in meinen Augen immer noch der
beste und effektivste Lernweg, den es geben kann.

Am zweiten Trainingstag geht es um die Stimme, die ja unser einzigart-
ges Prisentationsinstrument darstellt. Durch verschiedene Ubungen erwei-
tern Sie Ihre Atemtechnik, eflernen Sie eine unterstiitzende Kérperhaltung,
und bekommen Tipps zu stimmschonendem Sprechen und Textvortrag,
aber auch zum Stimmeinsatz in verschiedenen Sprechsituationen.
Anregend und voller Impulse wird es auch im dritten Teil, wenn es
um die Kérpersprache und das Auftreten geht. Hier kann man erfahren,
was beim ersten Eindruck wichtig ist, wie man einen eigenen Stil entwik-
kelt oder den Vortrag lebendig und ausdrucksstark durch Kérpersprache
unterstreicht.

Ich m6chte mit meinen Seminaren und in der Kooperation mit kompe-
tenten Trainerinnen gern einen lebendigen, vergniigten und entspannten
Experimentier-Raum eréffnen, in dem ausprobiert, getibt und gehan-
delt werden kann, ohne dass es gleich ernsthafte Konsequenzen fiir das
eigene Geschift zur Folge hat.

Meine Lieblingsthemen haben immer mit Kommunikation zu tun und
das ist aulerst vielfiltig: zum einen gehort dazu, meine Produkte und
Dienstleistungen zu prisentieren, mitinnovativen Serviceideen zu punk-
ten, in Konfliktsituationen sicher und gekonnt zu agieren, mit Mitar-
beitern und Lieferanten positiv und eindeutig im Gesprich zu sein, ein
eigenes stimmiges Geschiftskonzept zu vermitteln — zusammengefasst
kann man sagen: das eigene Unternehmen verbunden mit meiner Person
positiv aufleuchten zu lassen.

Kommunikation ist allerdings nicht einfach nur eine Technik, die man
schnell mal erlernen kann, oder ein Trick, mit dem man andere manipu-
lieren kann. Es geht dabei um Authentizitit, die Thr Handeln prigt: Echt-
heit und Glaubwiirdigkeit sind tragende Werte, die darin enthalten sind.
Coaching erméglicht es, diese Werte zu entfalten und fiir professionelles
Unternehmertum wirksam werden zu lassen

www.mariannevoit.de

Die Stiftung ,,Frauen Hand in Hand*

(Griinder: Regine Rossler und Marianne Voit)

hilft selbststindigen Frauen, die thren Lebenspartner oder ein
Kind durch Tod vetloren haben.

Weitere Infos gibt es unter www.frauen-hand-in-hand.de



IMAGE Magazine bekommen
Sie beispielsweise bei:

coaching-fraining-schaefer.de
Birgit Schafer GF
Coaching & Training

eibercom.de

Heike Eiber GF
Communications & Congress
Management

haak-architektur.de
Katrin Haak
Yacht-Design

kanzlei-kistler.de

Caroline Kistler Fachanwdltin
fUr Familienrecht, Scheidun-
gen, Ehevertrage, Erbrecht

re-link.de

Christian Thoma GF
Daten- & Kommunikations-
systeme

wohlbefinden_cb@yahoo.de
Claudia Berger
Heilpraktikerin » Kosmetikerin
Cranio Sakrale Therapie
Massagen

carsten-jebens.de
Carsten Jebens GF
Grinwald
PC-Service-Handel
Home Entertainment

deltainstitut.de

GF Gabriele Kowalski M.A.
Grinwald e Institut fOr
Changemanagement &
Persdnlichkeitsentwicklung

agape-lifestyle.de

Sabine Kraus GF « Starnberg
Coaching, Feng Fhui,
systemische Familienaufstellung
NLP

einfachmachen.info

C. Forstl Herausgeberin
Worthsee - Einfach machen
Praxishandbuch fUr die Frau
als Unternehmerin

wellidenty.de

Lieselotte BUchler GF
Sindelsdorf

Alles fUr Ihr Wellnesshome

gesundlteitspraxis-adams.de
Barbara A. Adams

Baldham

Praxis fUr Psychotherapie

malte-fischer-team.de

Malte Fischer GF
Baden-Baden

Fischer Unternehmensgruppe
Verwaltungsgesellschaft mbH

Walter Richter « NETCOMM GmbH

Experte fUr Fachmessen prasentiert...

6. Sales-Marketing-Messe MUNCHEN
am 17. Februar 2009

Am 21. Februar 2008 werden unter der Moderation von
Gerda von Radetzky (Optimierung.Net) neun Top-Refe-
renten Tipps und Tricks zu den Themen Online-Marketing
und Vertrieb verraten. Die Kongressmesse hat sich als Platt-
form fUr innovative Marketing-Strategien etabliert. Unter
dem Motto ,,Kunden finden, Kunden binden - Impulse fir
den Vertrieb * treffen sich Marketing- und Vertriebsmana-
ger von Konzernen und mittelstGndischen Unternehmen.
Die Messeschwerpunkte bilden die Bereiche:

Online Marketing * Direktmarketing ¢ CRM

Benutzen Sie fUr lhre Anmeldung das Kontakiformular
unter www.sales-marketing-messe.de.

Die Tageskarte berechtigt zu allen Vorirdgen.

Die Messe ist von 09:00 Uhr bis 17:00 Uhr gedffnet.

Top-Referenten fir Online Marketing und Vertrieb

09:45 - 10:00 BegriBung und EinfUhrung

Dipl.-Kfm. Walter Richter, Geschd&ftsfUhrer NETCOMM GmbH

Gerda von Radetzky, Moderatorin, Suchmaschinen-Optimierung, -Marketing und -
Schulung fUr Unternehmer, Optimierung.Net, MUnchen

10:00-10:30
Neukundengewinnung 2.0 mit Google: So werden Sie gefunden!
Thomas Kaiser, GeschdftsfUhrer, cyberpromote GmbH

10:30-11:00
Wege zum Verkaufserfolg durch professionelle Akquise
Dr. Daniel Langhans, GeschéftsfUhrer, Profiakquise Dr.Langhans GmbH

11:00-11:30
Kafeepause und Messebesuch

11:30-12:00

Erfolgsfaktor: Kundendatenbank

- Wie Sie die Effizienz Ihrer Vertriebs- und Marketingaktivitéiten steigern -
Michael Férbinger, Regionalvertriebsleiter SUd, bedirect GmbH & Co.KG

12:00-12:30
Warum ist Suchmaschinenoptimierung Top Management Aufgabe?
Alexander Holl, GeschdftsfUhrer 121 WATT, MUnchen

12:30 - 13:30 Mittagspause und Messebesuch

13:30 - 14:00
Chefsache: Ist Inre Website fit fir Sucher und Suchmaschinen?
Gerda von Radetzky, GeschdftsfUhrerin Optimierung.Net, Minchen

14:00-14:30
CRM verbunden mit ERP durch hochintegrierte Schnittstelle
Dipl.-Inf. Reinhard Dietrich, Geschdftsfhrer DatelTup GmioH, Augsburg

14:30-15:00

print marketing goes richmedia - (r)evolution “augmented reality”.
Martin Schéffler, Inhaber mehr:wert und Klaus Weismor, Projektmanager,
VINX - Virtual Imaging Network for X-Media

15:00-15:30
Zentrale deutsche E-Mail Marketing Whitelist
Sascha Wilms, Projektmanager, eco - Verband der deutschen Internetwirtschaft e.V.

15:30-16:00
Strategisches Internetmarketing fUr die Mdarkte von morgen
Sanjay Sauldie, Preistrager des ,,Golden Web Awards*

16:00-16:30
Beratung als Trend in Online-Shops
Thomas Kestler, GeschdaftsfUhrer, Capalogic GmibH

Orhideal® IMAGE ¢ Das Businessinfo-Magazin fir Présentation & Cross-Marketing
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Sales - Marketing

Besuchen Sie uns
an unserem Stand

Informationen Uber IMAGE
MAGAIIN, Training vor der
Kamera und DAS Komplett-
paket IMAGE Design erhal-
ten Sie an unserem Stand.

Anhand von dem Beispiel
Smart Point Info Terminals
von GBN Systems GmbH,
Siegfried Forg (Titelsrory
Oktober 2008) prdsentieren
wir lhnen, wie Sie IMAGE
als Kundenmagazin und
Cross-Marketing-Instru-
ment nutzen kénnen

Smart PointInfo Terminalermdg-
licht, in allen ,,Public Areas"
Informationen zu prasentieren,
Internet- und Email-Kommu-
nikation zu ermdglichen oder
Gdasten und Besuchern den
Weg durch eine Ausstellung
oder durch ein Gebdude zu
weisen. Auch am Messestand
leistet Smart Point Info Terminal
wertvolle Dienste.

Die Optik ist auf das Corporate
Design des Kunden absfimm-
bar. Die technischen Mbg-
lichkeiten sind schier endlos:
flexible, weil applikationsbezo-
gene technische Ausstattung
wie beispielsweise der einge-
baute Rechner mit Linux- oder
Windows-Betriebssystem, Flash-
Speicher oder Festplatte, Netz-
werk- und Infernetverbindung
Uber Kabel, WLAN oder UMTS,
nur Display oder interakfiver
Touchscreen mit integrierter
virtueller Tastatur, optionales
Soundsystem mit Headset, Tele-
fonhérer oder Lautsprechern
und eingebautem Mikrofon
setzt der Anwendungsvielfalt
kaum Grenzen. Sie winschen
einen WLAN-Hot-Spot in lhrem
Foyer, in Inrem Lokal oder War-
tebereich?2 Kein Problem.

Aktuelles iiber GBN Systems gibt’s iibrigens

imt Internet.

www.gbn.de
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Stilsicher und renommutert:

haare & mehr by Christina Meyer
gehirt Zu dem kleinen ansgewiblten
Kreis der LA BIOSTHETIQUE
International Flagship Salons*

Orhidea Briegel Herausgeberin und Expertin fir ImageDesign présentiert...

durch das

objektiv gesehen

AUf hochstem Niveau

Bei der Salongriindung von ,,haare & meht* im
Januar 2004 hatte Christina Meyer vor allem ein
Ziel: handwerkliche Qualitit, professionellen
Setvice, Leidenschaft und spontane Herzlich-
keit bei der Kundenbetreuung auf héchstem
Niveau zu vereinen.

Dazu gehort auch immer die kontinuierliche
Weiterentwicklung der eigenen Person. So
nahm Christina Meyer als Friseurmeisterin
schon in den Neunzigerjahren an zahlreichen
Weiterbildungen im In- und Ausland teil. Sie
stand damals unter anderem bei namhaften
Showveranstaltungen in Paris selbst auf der
Biihne.

Thre Kunden profitieren heute von ihren
umfangreichen Erfahrungen und ihren Fertig-
keiten, wie beispielsweise bei kreativen Hoch-
steckfrisuren fur festliche Anlasse. Thr Wissen
und all die Inspirationen, Trends und Neuig-
keiten fiir die ideale Typ-Verinderung gibt sie

gerne an ihr Team weiter.

In dem exklusiven, stilvoll eingetichteten und
wunderschonen Ambiente in der Ottobrunner
Str. 37 in Unterhaching bieten das freundliche
und professionelle Friseur- und Kosmetik-
team fir Damen und Herren ein vielfiltiges
Angebot an hochwertigen Friseur- und Kos-
metikbehandlungen, Massagen, Dampf- und
Aromabidern, Whitlpool, Sauna und vieles
mehr. ,,Die Kombination aus Friseur, Kos-
metik und Wellness unter einem Dach ist in
ganz Miinchen und Umgebung einzigartig®,
schwirmt Christina Meyer begeistert. ,,Es gibt
viele Griinde, warum ich meinen Beruf so
liebe. Einer davon ist, dass ich zusammen mit

meinem Team jeden Tag die Chance habe Men-
schen zu verwohnen und zu begeistern, in Thnen
die Individualitit zu entdecken und durch volle
Entfaltung zu etwas Besonderem zu machen.*

,haare & meht* ist der ideale Ort, wo man sich
nach oder wihrend einem atbeitsreichen Tag
verschonern und verwohnen lassen kann. So
freundlich und einladend, dass die Anstrengun-
gen des Tages sofort vergessen sind. Der Kunde
fuhlt sich fast wie zu Hause: Gemutliche Leder-
sessel statt klassische Frisierstiihle, klare Formen
und harmonische Farben, Klangerlebnisse und
Sternenhimmel, die zum Trdumen vetleiten. Die
personliche Beratung und Betreuung wird grof3
geschtieben - man nimmt sich gerne viel Zeit fiir
den Kunden.

Im Wellness-Salon, dem ,,Highlight™ von ,haate
& meht®, konnen alle Kosmetik- und Wellness-
Behandlungen in zwei sehr exklusiv gestalteten
Riumen oder in zwei groBziigicen Paar-Suiten
gebucht werden: So kann man eine Behandlung
alleine, mit dem Partner oder guten Freunden in
ganz privater Atmosphire im Whitlpool, unter
der Dampfdusche mit Ganzkorperpeeling oder
in der Aroma-Sauna mit anschlieBender Ganzkor-
pet- oder Teilkorpermassage genielen. Das Ganze
kombiniert mit ausgesuchten Kosmetik-Behand-
lungen und gekrént von einem perfekten Make-up
und Haar-Styling. Der aulergewohnliche Service
und die hohe Qualitit der Leistungen werden stets
zu fairen Preisen angeboten. Die Kunden finden
auBerdem bequem einen Parkplatz direkt vor dem
Haus. Alles auf héchstem Niveau.

Orhidea Briegel

www.haare-und-mehr.de

Orhideal® IMAGE * Das Businessinfo-Magazin fUr Présentation & Cross-Marketing

Titel & ImageFotos: © www.orhidea.de, Foto: haare&mehr
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intelligent

gebaut

Die Kolumne

SOL-Thermiewand

Die Kombination aus Vollwar-
meschutz und Solarthermie als
Asthetische  Fassadengestal-
tung und Energiegewinnung
an Neubauten und Bestands-
bauten. Wohnbehaglich mit
regenerativer Energiequelle.
Im Winter warm -

im Sommer kuhl.

Jetzt neu:

mit Erdwdrmesystemanlage
zur Energiegewinnung an Neu-
bauten und Bestandsbauten.

Dr. Adalbert Sauter
Geschaftsfuhrer « Fachautor

SOL-Century GmbH
Spottingerstr. 2 b

86899 Landsberg/Lech
Tel. +49-(0)8191 - 9857483
Fax. +49(0)8191 - 9857484
sauter@sol-century.eu

Foto: © TiSun GmbH

Dr. Adalbert Sauter experte fur Energiegewinnung prdsentiert...

Innovative Fassadentechnik

in Kombination mit Erdwdrmesystemanlage

Heizen Sie noch verschwenderisch mit Heizol
und Erdgas oder nutzen Sie die regenerative
Energie von der Sonne bzw. die Erdwarme ?
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Ihre Unabhingigkeit von Heizol
und Erdgas ist unsere Aufgabe

Nach der Analyse Thres Hauses (bedatfs-
orientierter Energieausweis und Wirme-
bilduntersuchung) erstellen wir Ihnen
Systeml6sungen  zur  Steigerung  der
Energieeffizienz. Welche Systemlosung
fir Thr Neubau oder Bestandsbau am
Besten ist, besprechen wir mit Thnen.

SOL-Century ist ein innovatives Unter-
nehmen, das im Fassadenbereich Voll-
wirmeschutz ~ mit  Solartechnologie
vereint. Sonnenschutz und zusitzliche
solare Kiihlung lasst sich auch an Biiro-
gebiuden und anderen Gewerbebauten
realisieren. Die klassische Wirmepumpe
passt hervorragend zu Solarthermie und
eignet sich deshalb ganz besonders bei

Bestandsbauten.

Mit einem Partner fiir Erdwirmesystem-
anlage kommt bei Bestandsbauten eine
Variante zur herkémmlichen Wirme-
pumpe (Luft-, Grundwasser, Flichenkol-
lektor) hinzu, die hervorragend genutzt
werden kann. Eine Bohrung bis ca. 100
m Tiefe wirmt das Gebiude im Winter
und kiihlt es im Sommer. Aus % Umwel-
tenergic und Y4 Antriebsenergie wird
100% Behaglichkeit im Gebdude,

Im Winter warm, im Sommer kiihl.

Zur Umsetzung dieses Konzeptes
bieten wir die Moglichkeit, damit
sein Einkommen zu erzielen mit
Dynamic Level Marketing.

Dynamic Level Marketing

 Zukunftssichere Produkte fUr den
gesamten Energiesektor (Warme-
pumpen & Co, Solarthermie,
Photovoltaik, Vollwdrmeschutz und
Fassadentechnik)

* starke Partnerunternehmen fur
Beratung, Planung, Finanzierung,
Bau und Inbetriebnahme

* Neue Kunden und Kundenanfrage
werden dem Vertriebpartner auf
Wunsch nach PLZ-Gebiete zuge-
ordnet.

¢ Kunde-wirbt-Kunde Programm
verschafft neue Absatzmdglichkeiten

¢ hohe Kundenzufriedenheit
garantiert Kundenbindung zukunfts-
sicheres Arbeitsfeld mit Perspektive
und alles bei freier Zeiteinteilung

Deutschlandweit
Vertriebspartner gesucht!

Brennt auch in Thnen ein Feuer?
Haben Sie Potenziale, die noch nicht
witkungsvoll geférdert wurden?
Fur unsere verschiedenen Bereiche
suchen wir Einsteiger, Umsteiger
und Profis. Werden Sie Fachbera-
ter im Energiesektor!

Homecenter-Systems

Twachtmannshof 6 ¢ 29229 Celle
Tel. 05141 - 349 14 83
Mobil: 0177 - 888 98 83
info@homecenter-systems.de

www.homecenter-systems.de

Schreinerei Asenkerschbaumer
WaldstraBe 2 ¢ 84529 Tittmoning-Asten
Telefon: +49 (8683) 89 88 20
Telefax: +49 (8683) 89 88 25
service@asenkerschbaumer.de
www.asenkerschbaumer.de
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News
Im Februar 2009
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Umwelt-Vorbild 2009

Seit etwa einem Jahr befasse ich mich mit
ihrer Schreinerei* und bin immer wieder aufs
Neue erstaunt, mit welcher Hingabe seit 84
Jahren an diesem Unternechmen gefeilt wird,
zum Wohle der Kunden und der Mitarbeiter.
Hier stellt man sich der Mitverantwortung fiir
| unsere Natur und Umwelt und versucht durch
wirtschaftliches Handeln méglichst wenig in
den Naturkreislauf einzugreifen. Daher hat
sich ,,ihr schreiner* einem so genannten Oko-
Audit angeschlossen. Ich briuchte ein ganzes
IMAGE Magazin, um Ihnen die Leitlinien,
Ideen und MaBnahmen aufzuzihlen.

Das Audit fingt mit den Rohstoffen an...
(sihr  schreiner  verwendet — mdglichst
einheimische  Holzarten. Die  Oberfli-
chen werden mit biologischen Olen und
Wachsen  renommierter  Hersteller — teil-
weise maschinell behandelt.  Tackober-
flichen werden mit ausdunstungsfreien PUR-
TLacken erstellt. Schidliche, handelstubliche
NC-Lacke werden nicht verarbeitet.), befasst
sich seitenlang mit den technischen Neue-
rungen im Sinne des Umweltschutzes und
Energiesparens. Und endet nach 17 Seiten
mit dem 16blichen Einsatz von Mitarbei-
tern, die Fahrgemeinschaften bilden, um auch
noch den den Energieaufwand fir den Arbeits-
weg zu minimieren. Nichts ist zu unwichtig,
nichts zu aufwendig, um es nicht zu versuchen.
Dieses Verantwortungsbewultsein — wirkt
sich nachhaltig auch auf die Kundenbindung
aus: Mit dieser Verlasslichkeit werden Neuk-
unden zu Stammkunden und Stammkun-
den zu Empfehlern. Die Auszeichnungen
in den Bereichen Umweltfreundlichkeit und
Qualitit lesen sich wie die Oskarvetleihung:
EMAS Oko-Audst, Faszination Handwerk - 5
Schlesfen, Unnweltschutzleistungen am Unnyeltpatket
Bayern
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...dahinter steht ein
starkes Team. Da kannen Sie
ihrem schreine

" Weitere Woh

WWW.casenkeTSC"“""U

ihr schreiner

asenkerschbaumer®

www.sol-century.eu
Orhideal® IMAGE ¢ Das Businessinfo-Magazin fUr Prasentation & Cross-Marketing




Peter Elter experte fur Tennis « Profisport « Freizeitwelt préisentiert... Bernd Paetzelt experte fir sitzergonomie & ,DER RUCKENAUsterer* présentiert...

Arbeitsplatzcoaching

Die wirkungsvolle Unterstitzung, seine persdnlichen Ressourcen freizulegen
und effizienter und reibungsloser fUr sich und im Team zu arbeiten. Und um
im Unternehmen einen kontinuierlichen Verbesserungsprozess einzuleiten.

Innovative Technologie
zur Stoffwechseloptimierung
fur Anwender und Franchisenehmer

Ein gesunder Stoffwechsel gilt als Grund- Am Anfangund Ende eines Behandlungs-
voraussetzung fir eine robuste Gesundheit —intervalls steht immer die nichtinvasive
und nachhaltiges Wohlbefinden. Wissen-  Stoffwechselanalyse mittels CRS-Sree-
schaftliche Studien belegen jedoch, dass der  ning. Sie liefert verldssliche Aussagen zum
Stoffwechsel bei den meisten Menschen — Gesundheitszustand bzw.  Behandlungser-
nicht optimal funktioniert und ein sauer folg und ist Grundlage fiir eine individuell
eingestellter Korper die Hauptursache fiir  abgestimmte Therapie. Diese kombiniert
eine Vielzahl (It. WHO rund 80 Prozentl) eine besonders wirkungsvolle Entschlackung

Wir bringen die
Swopper direkt zu
Thnen ins Biro.

Arbeitsplatz Beratung ist eine neue, ganz
praktische Artder Organisationsberatung.
Es setzt genau dort an, wo der Klient im
Arbeitsalltag Erleichterung braucht.
Bernd Paetzelt

So begegnen mir
am Tag viele Biro-

situationen: neben

It idb Krankhei ist. Di ittels Elektrolvse-Fullbad mit ci il Bewegungsmangel
fergports  c.chmimiiil puheiinern oigerecht e Phiosophic
’ i vor allem auch der Zeitmangel. Zu viele

Die Kolumne fihren, sind vielfaltig: falsche Erndhrung, zu  wirkt positiv auf den gesamten Organismus,
wenig Bewegung, Stress, Umweltfaktoren —aktiviert die Selbstheilungskrifte im Kérper
u.a. spielen eine Rolle. Das Problem ist, dass  und erméglicht in kurzer Zeit eine erstaunli-

Die Kolumne Aufgaben, Termine, E-Mails, Meetings Wertschitzung, Freude,

und immer weniger Zeit? Heute sicht ;
Sitzen hat sich zur hdufigsten Kérperhal- Humor, Offenteit und

ste:Man%ﬁggzz sich diese »Zivilisations-Krankheiten« heute  che Verbesserung vieler Kérperfunktionen. tung entwickelt. Der dadurch bedingte es doch hiufig so im Arbeitsleben aus: Aufrichtigkeit sind 1eit-
Kooperationspartner zwar behandeln, aber ohne Verinderung der Bewegungsmangel und die erzwun- wir arbeiten immer mehr und trotzdem linien meines Handelns:

gene statische Sitzhaltung wirkt sich auf
unseren Kérper duBerst negativ aus.

wird die Arbeit nicht weniger. Dabei blei- Fiir den Menschen und

Franz Jahn, GF back Lebensweise und nachhaltige Verbesserung ,,Unsere Ergebnisse, die wir mit dieser neu-

Foto: © Mega

up consult vor. des Stoffwechsels nicht witklich beheben artigen Methode etreichen, sind in vielet- ben wichtige Dinge liegen. SchlieBlich seine Organisation” .
i Hinsi inzigartow di Bernd Paetzelt bringt Bewegung in Ihren ; ; 8 ; /
Die Consuling-Agen- lassen. lei Hinsicht einzigartige die Befunde aus Altog: Lomen Sie gos Si’rzrr?ébegl won. verliert man leicht den Uberblick. . . )
fur der Unterneh- dem Stoffwechselscreening stehen sofort, g Ursache und Wirkung beginnen immer

per® kennen, damit Bewegung in Ihre beim Menschen selost. Deshalb sind

mensgruppe back up : dh. innerhalb weniger Sekunden zur Ver- Schreibtischarbeit kommt. Erstaunlich die i ini L e
network berdt Betreiber von SPA-, Wellness-, ioung, so Gi'mte;g Zieglet, Geschiftsfiih- Funktion, der damit verbundene SpaB D als{ Tagesgéschalft fsoll routmfrt und oufmerksomef Hinhéren und moﬂwe—
Kosmetik-, Fithess- und Gesundheitseinrich- figung”, . o haldelchanecal e hbeindanten: in kurzer Zeit ablaufen. Dazu kommen rendg Un’r.ersfutzung Grundlagen meiner
tungen mit Spezialisierung auf den aktiven rer von WEDICON®. ,Die Patienten bzw. 7u steigemn. AusfUhriche Beratung, Lie- immer wieder neue Priorititen, Stérun- Arbeitsweise.

Vertrieb und optimierte Fitnessbereiche. Giiste begreifen die weiteren Behandlungs- ferung frei Arbeitsplatz, Testservice und

gen l6sen oft genug Stress und Turbu-

WEDICON ist eine Empfehlung von £ stufen als wohltuende Ruhephasen und 3 Monate Rickgaberecht nach Kauf. e ] Meine Uberzeugung
back up consult GmbH. 2 I den Behand . el Denn Ihre persénliche Erfahrung ist das lenzen aus. Zusitzlich stehen alle im | Fyr lhren Erfolg ist alles schon vorhanden.
é o6nnen den Behandlungserfolg unmittel- entscheidende Argument. FOr Bernd Unternehmen vor der Herausforderung Keine Frage, Sie handeln so, wie Sie es

Die Markefing-Agentur BMB Media deckt ¢ bar miterleben. Und unsere Anwender bzw. FompEll, (Cesdndisilivey ven O im AuBenkontakt oclassen. kompet n; am besten kénnen! In der Reflexion Ihrer
ergénzend dlle Bereich einer Fullserivce Franchisenehmer profitieren nicht nur von Naturana, zahit die .eigene Erfahrung uhbenkontakt gerassen, kompete Arbeitsabl&ufe kommen wir zu einer leich-
Marketing-Agentur ab 3 : . . -- seiner Kunden®! Erst nach mehreren und organisiert zu sein : : : :

eing-Ageniur ab. = innovativer Technik und den Umsitzen aus Wochen hat der Kérper die Chance, sich g : teren Arbeitsweise. Davon profitieren Sie
Das Firmenpromotion-Konzept Body meets . @ . Dieser S t lisst lten nticend d Ihr Unt h
Beauly befreibt einen Online- und Print- neuen Geschiftsfeldern sondern auch von durch Bewegung zu regenerieren*, das eser opagat lasst sclten  genuge una Inr Unternenmen.
BranchenfUhrer fir Lieferanten der Bran- Das Unternehmen »WEDICON® Health-  zuftiedenen Kunden, entspannten Mitarbei- AEL VERPEITINEEER Uie) CIELS =1 Spielraum, um Arbeitsabliufe zu opti- . .
chen SPA. Kosmetik. Fitness und Gesundheit - T . o B - schradnkungen durch starres Sitzen im Biro . Der Einfachheit halb ledi Meine Devise
N et care Systems« mit Stammsitz in Firth hat  tern und zusitzlichen Einnahmen aus einem abzubauen. Deshalb bietet er seinen mieren. Der Einfachheit halber erledigt Jeder Mensch kann lemen. Und ein Unter-
Ecré'lﬁg ol nvesiorezrrleeeﬁ ngs. sich vor einigen Jahren dieses Problems funktionierenden Empfehlungsmarketing Kunden folgenden zentrale Nutzen: man sie eben so wie immer, obwohl nehmen ist die Summe dller Menschen
Unsere Vertriebs-Agentur Vemedis ver- angenommen und beschiftigt sich seither « Kaum Zeitaufwand: vieles einfacher moglich wire. Kommu- dgrin. Lemnen macht auch lhnen SpaB! Ich
marktet Dienstleistungen im Bereich der intensiv mit neuartigen Behandlungsmetho-  Es lohnt sich also in jedem Fall in einen 15 Minuten Einweisung nikations- und Zeitverluste stehen an der :ﬁ'fe Sf bont oﬁften auf VeLbesser;ngin n
betrieblichen Gesundheitsvorsorge, Mitar- d R : S . . « Lieferung frei Arbeitsplatz rem Aroersalitag zuzugenen una nenme

en. Das Ziel ist es, die natlrlichen Selbst-  gesunden Stoffwechsel zu investieren! g P ) by
> g « Die Chance, sein Wohlbefinden durch Tagesordnung, Ihnen die Angst vor Verénderungen.

beiterbindung und Firmenfitness

heilungskrifte des Korpers anzuregen und artgerechte Haltung® - sprich ganz-

www.backup-network.com den Menschen ihre innere Balance zuriick-  WEDICON® Healthcare-Systems GmbH tagige unbewusste, von eigenen Ent- Monica Wagner-Manslau ist Expertin Mein Ziel
suoeben. Dabei oteift das Unternehmen 1saak-Loewi-StraBe 17, 90763 Furth scheidungen unabhdngige Bewe- . N . Alle Beteiligten stérken, gréBere Zufrieden-
Sohl auf Drkenmtnisee und Verfahren 09112360111 F:09112360 114 gung im BUro beim Sitzen - enorm zu fur praxisorientierte Organisations- | nejt ereichen. Eine Bewerfung zwischen
S sowohl auf Hrkenntnisse und Verfahren www.wedicon.de steigern. lésungen und Zeitmanagement. Ut und ,.schlecht” ist Gberfissig, denn
erer tler der modernen Schulmedizin als auch auf . . . . . . ht d Ihre Fahiakeit f70-
Inhaber ElterSports . o Swopper kommt zu lhnen ! In Ihre Firma Direkt am Arbeitsplatz entwickelt sie mit es ge arum, lhre Fahigkeiten auizu
Itkl Fisspi leri dic zum Tell jabrtauscndealten Frfahrungen & oder zu Ihrer Veranstaltung. ihren Klienten sofort umsetzbare prake- | G8cken und Ihnen bewusst 2u machen.
Weltklasse Tenn'lssple erim traditioneller Heilmethoden zuriick. f — Ein Anruf genght ) <P Das fUhrt zu angemessenen Verhal-
Deutschen DavisCup-Team e e — Ty kable und maf3geschneiderte Losungen, tens- und optimalen Verfahrensweisen.
E(sfsr Gruer1§der Ajlﬂnerhmodsmen Nach intensiver Forschungssatbeit ist es damit sie §1ch leichter organisieren und %ig:]eu;?m ersetzen wir Probleme durch
ngck?rgvrrewerli?oni:cnkferge\;orgﬁén WEDICON® gelungen, cine in Europa Bernd Paetzelt Klaret atbeiten. oen
einmalige Behandlungsmethode zur Stoff- ORBIS Naturana GmbH i
. . Monica Wagner-Manslau
ElterSports wechseloptimierung zu entwickeln, die die Kolpingstr. 23 Thr Fokus ist auf den Klienten und Bercit? ng & Training
Tennifo Fitness  Kinderwelt menschliche Gesundheit ausschlieBlich nach 83308 Trostberg sein Arbeitsumfeld gerichtet. Er und mega Biro-Organisation
. . inzib sti Raintaler StraBe 11 « 81539 MUnchen
studliche Monchner Str.35 dem Ursachenpgnmp starke. Dgs Verfahxcfn - — . das gesamte Te'arn und Ugternebmen Tl 085307 642 44 » Fex 089,307 646 43
82031 Grinwald kann man am einfachsten als einen sorgfal- e Tel: 08621-647373 kommen nach einem Coaching bei ver- :
Tel.: 089 / 641 77 60 tig abgestimmten Krleslauf aus fgndlerter Unser "WEDICON®hital3-S offvechselprogramm ist FOX: 0862 1-647374 gleichbarem Kraft- und Zeiteinsatz zu www.mega-ordnung.de
Fax: 089 / 641 70 87 Analyse, sanfter Entgiftung und witksamer e guse Lisung fiir Arste, Therapeuten, Wellness- und Fir- info@orbis-naturana.de deutlich besseren Ergebnissen. . .
¥ imi i Anbieter irdich fiir il .orbis-naturana.de
www.eltersports.de Stoffwechseloptimierung beschreiben. ness-Anbieter und natiirlich fiir ibre Kunden! www.orbis-na
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stark

entwickelt

Die Kolumne
Uber die GBN Systems GmbH

Die GBN Systems GmlbH ist
Systemzulieferer und Produzent
fUr alle Bereiche der Maschinen-
und Ger&tebauindustrie mit Sitz

in Buch am Buchrain bei Erding.
Das Unternehmen produziert,
entwickelt und konstruiert mecha-
fronische Komponenten, Bau-
gruppen und Komplettsysteme fir
Halbleiterproduktionsautomaten,
Produktionsanlagen fUr optische
Datentrager, Verpackungstech-
nologie, fur viele Bereiche in der
Medizintechnik sowie fUr Logistik-
und Warnsysteme und fUr andere
Branchen.

Dartber hinaus ist die GBN
Systems Hersteller von Informa-
fions- und Prasentationshard-
ware, den entsprechenden
Gesamtlésungen sowie von
Sicherheitsbeleuchtungen fur
den Outdoorsportbereich. Alle
Produkte werden entweder nach
Kundensperzifikation hergestellt
oder entsprechend genau den
Marktanforderungen angepasst.
Das Unternehmen wurde im
Oktober 1988 unter dem Namen
GBN Gerdtebau Neupullach
durch Siegfried Forg gegrindet
und im November 1989 zur GmbH
umfirmiert.

Siegfried Forg

GeschdaftsfGhrender Gesellschafter

GBN Systems GmbH
FellnerstraBe 2

D-85656 Buch am Buchrain
Tel.: +49/(0)8124 5310-11
Fax: +49/(0)8124 5310-20
Mobil: +49(0)172 690 33 38
siegfried.foerg@gbn.de
www.gbn.de

Slegfrled FOl'g Experte fir Mechatronik présentiert...

Smart Point Info Terminal

Das vielseitige, interaktive Présentationsinstrument

Die GBN Systems GmbH, Systemzulie-
ferer und Produzent fiir alle Bereiche der
Maschinen- und Geritebauindusttie und
Hersteller von Informations- und Pra-
sentationshardware, den entsprechenden
Gesamtlésungen sowie von Sicherheitsbe-
leuchtungen fiir den Outdoorsportbereich,
ist auf der Marketing Messe Miinchen mit
dem Smart Point Info Terminal (www:
sp-terminal.info) am Stand Orhideal®
IMAGE zu sehen (s.Magazinmitte)

Die Mechatronik-Experten —entwickeln
bereits seit Anfang der 90er Jahre erfolg-
reich kundenspezifische Produkte durch
intelligente  Verbindungen von Feinme-
chanik, Elektrotechnik, FElektronik und
Software. Der Smart Point Info Termi-
nal zeichnet sich durch eine Reihe von
Produkteigenschaften aus:

* Der Terminal ist multifunktional.

* Seine Ausfithrung ist robust.

* Ex ist als Stand-, Wand-, Decken- und
Tischversion verfiigbar.

* Er ist mit einem 19-Zoll-Monitor
ausgestattet. Optional ist er auch mit
Touchscreen erhiltlich.

* Er ist standardmalig mit einem
netzwerkfihigen Rechner mit
Linux-Betriebssystem ausgestattet.

* LAN-, WLAN- und UMTS-

Anbindungsmdglichkeit sind vorhanden.

* Optional sind Magnetkartenleset,
Soundsystem, Mikro, Webcam,
Barcodereadet, etc. erhaltlich.

* Die Hard- und Software wird an
Kundenwtinsche bzw. an den
Verwendungszweck angepasst.

Durch weitgehende kundenspezifi-
sche Anpassungsmoéglichkeiten er6ff-
net sich ein breites Nutzenspektrum
fur die Unternehmen, die das Prisen-
tationsinstrument einsetzen:

* Unternehmen konnen mit dem
Terminal an allen gewiinschten
offentlichen Stellen Informationen
prisentieren.

¢ Internet- und Email-Kommunikation
sind moglich.

* Der Terminal kann auf Messestinden,
als Leitsystem durch Gebédude, im
Empfangsbereich, als Info-Portal in
Bereichen mit hoher Kundenfrequenz,
als Internet-Terminal, als Zutrittssystem,
als variables Prisentationssystem fiir
aktuelle Angebote, als Info-Terminal
mit Werbespot, etc. eingesetzt werden.

¢ Im Handel kann der Terminal mit
einem Barcode-Scanner zum Beispiel
zur Abfrage von Preisen verwendet
werden.

* Der Terminal kann mit einem Magnet-
kartenleser zur Abfrage von Daten mit
einer Kundenkarte kombiniert werden.

* Die Optik ist auf das Corporate Design
abstimmbat.

* Das Gehiuse ist mit verschiedenen
Lackierungen und Oberflichen
verfiigbar. Wihlbar sind eine individu-
elle Farbgestaltung in feinstrukturierter
Industrielackierung aber auch in hoch-
glinzender Autolackqualitit. Gehiuse
aus gebiirstetem oder geschliffenem
Edelstahl und sogar aus kiinstlich
gerostetem Stahl sind machbar.
Weitere Gehduseausfihrungen gibt es
auf Anfrage.

* Die technischen Moglichkeiten sind
breit gefichert: Flexible applikations-
bezogene Ausstattung, wie beispiels-
weise der eingebaute Rechner mit
Linux- aber auch Windows-Bettiebs-
system, Flash-Speicher oder Festplatte,
Netzwerk- und Internetverbindung
uber Kabel, WLLAN oder UMTS, nur
Display oder interaktiver Touch-
screen mit integrierter virtueller Tastatur,
optionales Soundsystem mit Headset,
Telefonhorer oder Lautsprechern und
eingebautem Mikrofon.

* Der Terminal ist auch als WILLAN-Hot-
Spot einsetzbar.

Der Smart Point Info Terminal ist tber die
GBN Systems GmbH verfiigbar. Der Ver-
kaufspreis betrdgt ab € 1.350,00 (exklusive
MwSt.).
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Gesundheit
4dyou
Die Kolumne

Unsere Leistung:

 Gesundheitsverirdgliches
Telefonieren

» Aufmerksam und entspannt
Autofahren

* Natirlich und unbelastet
Wohnen und Schiafen

« Leistungsfahig und
konzentriert Arbeiten

* Natiirliches, gesundes
Wasser aus dem
Wasserhahn

Unser Arbeitsweise:

1. Analyse

Baubiologische Messungen von
Funkstrahlen sowie elekirischen
und magnetischen Feldern

2. Beratung
Auswertung und Beurteilung der
jeweiligen Gesamtbelastung

3. Lésung

Reduzierung der Belastung durch
den Einsatz von gesundheitsver-
fraglichen Technologien

weitere Projekte:

www.das-gesundheitsweb.de

- ein nicht kommerzielles Aus-
tauschnetzwerk zum Thema
Mensch, Gesundheit und Umwelt

“Mehr Lebensqualitat e.V.”

- Verein in Grindung mit dem
Zweck die Lebensqualitat im
Wandel der Zeit zu steigern!

Wolfgang Nolte

Gesundheit und Technik
Weindl-Lenz Str. 6a

83727 Schliersee

Tel. 08026/9406-15

email wnolte@wn-gut.de
www.wn-gut.de

Wolfgcmg Nolte Experte fur Umwelttechnologien présentiert...

Wohlbefinden

durch eine naturliche
Lebensumgebung

Es gibt mehr und mehr technische Neuerungen, die
Menschen leben immer komfortabler und das ILeben
wird zunehmend einfacher. Begriffe wie Mobilfunk,
digitales Fernsehen, DECT-Telefone, SMS, WLAN,
UMTS, usw. prigen die Welt von heute. Wir versuchen,
auf die Umwelt mehr Riicksicht zu nehmen. Stromspa-
ren ist dabei eines der gro3en Themen. Das ist auch gut
so. Nut, wo bleibt dabei der Mensch? Unsere Gesund-
heit? Wer fragt sich nicht, ob die Technik, die unseren
Alltag bestimmt und uns umgibt, und die Strahlung, der
wir ausgesetzt sind, unserem Korper gut tut. Was pas-
siert mit unserem kostbarsten Gut, dem Wasser?

,»Wohlbefinden durch eine natitliche Lebensumge-
bung®, ist das heute tiberhaupt noch méglich? Gibt
es die Umgebung, in der sich der menschliche Kérper
wohl fithlt? Seine K6rperzellen durch die technischen
Belastungen keinem ,,Zellstress* ausgesetzt sind?
Und wie sicht diese Umgebung aus? Ja, das ist mog-
lich: Zuerst einmal geht es darum, zu verstehen, was
dies bedeutet. Wichtig ist auch, dass wir uns bewusst
machen, worum es hier geht. SchliefSlich entsprechend
zu handeln. ,Wahre Lebensqualitit entsteht, wenn
Gesundheit und Technik zueinander finden®. Dieser
Aufgabe hat sich Wolfgang Nolte gestellt und
die setzt er fiir Sie folgendermallen um:

» Baubiologische Messungen von Funksirahlen
sowie elekirischen und magnetischen Feldern.
¢ ,esmog horbar machen' um das Bewusstsein
zu wecken.
* Auswertung und Beurteilung der jeweiligen
Gesamtbelastung.
» Reduzierung der Belastung durch den Einsatz
von gesundheitsvertréglicheren Technologien.
* Harmonisierung auf Basis einer gezielten feinstoffli-
chen Schwingungsléschung (destrukfive Interferenz).
» Daraus ergibft sich ein Stressabbau fur Koérper und
Psyche, bessere Konzentration und Arbeitsleistung,
Steigerung von Vitalitét und Wohlbefinden

Die positiven Auswirkungen sind umfassend:

« Sie werden zukUnftig gesundheitsvertréglich
Telefonieren,

e aufmerksam und entspannt Autofahren,

¢ natirlich und unbelastet Wohnen und Schlafen,

* leistungsféhig und konzentriert Arbeiten

» und gesundes Wasser aus dem Wasserhahn
frinken kdnnen.

Das Beste daran ist, dass es fiir jedermann eine indi-
viduelle Losung gibt. Mit wenig Aufwand ldsst sich
eine grofle Wirkung erzielen. Dies gilt fiir das private
wie auch das geschiftliche Umfeld.

Gesundheitsverirdigliches
Seniorentelefon

GroBe Tastatur

und Anzeige
Einfache Bedienung
Notruftaste
esmog-harmonisiert

Sirahlungsarmes DECT-Telefon

Abschaltung der
Funkstrahlung

J
im Ruhezustand, kombinu’r

esmog-Harmonisierung

Strahlungsarmes
Babyphone

Analoge '
FunkUbertragung,

sendet nur, wenn

das Kind

Gerdusche macht

Das gesunde Geschenk
Belastungsfreie Telefonate

Esmog-Harmonisierung fur

jedes Mobiltelefon

Einfacher Einbau
Ideal auch als Geschenk
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Das Orhideal®-IMAGE Magazin ist das
Kundenmagazin der internationalen
Marke Orhideal. Es erscheint monatlich
als Gemeinschaftswerbung der
beteiligten Unternehmer.
Bezugsquelle: monatlich bei beteiligten
Unternehmen, im ABO, bei Verbreitungs-
partnernin D, A, CH erhdltlich.
Verbreitungspartner auszugsweise unter:
www.image-kongress.de/Aussteller
Endauflage: 10.000 StUck (bei voller Zahl
von 20 Experten/Autoren)

Koordination/ PR-Konzeption:

Orhidea Briegel * Herausgeberin
Orhideal® International

Jagerweg 8a « 85658 Egmating
www.orhidea.de ¢ www.orhideal.com
Direkt Leitung: 0177 - 3550 112

Telefax: 08095 - 87 55 39

E-mail: orhidea@web.de

Supervision - Redaktion:

Angelina Naglic, Alexander Briegel

Orhideal-Magazin-Sharing® - sich ein Magazin
teilen und sich gegenseitig bekannt machen !
So wird ein eigenes Kundenmagazin bezahlbar
und optimal verbreitet:

Nach diesem Prinzip verteilen die présentierten
& présentierenden Unternehmen das IMAGE
Magazin als schriffiche Referenz aktiv und
ganz persoénlich in ihren Wirkungskreisen, an
ihre Kunden und Geschdftspartner direkt am
Point-of-Sale, durch ihre Vertriebsteams, in ihren
Kursen und Seminarunterlagen, auf ihren Mes-
sest@inden, durch monatlichen Postversand, in
ihren R&umlichkeiten, auf inren Hotelzimmern,
auf Veranstaltungen u.v.m. Zur Zeit erreichen
wir auf diese persénliche Weise monatlich Uber
5000 Unternehmer, Entscheidungstréiger und
Top-Verdiener in D, A & CH als Multiplikatoren.

Alle Inhalte basieren auf Angaben der empfoh-
lenen Unternehmen. Das Magazin dient dazu,
auf Persdnlichkeiten und deren Leistungen
aufmerksam zu machen. Bedenken Sie: Alle
Leistungen, die im Magazin empfohlen werden,
kdnnen nicht durch die Experten Uberprift
werden. Empfehlungen bleiben Empfehlungen
und sind keine Garantie fur die Qualitét einzel-
ner Leistungen und Produkte. FUr die Richtigkeit
der Angaben und Folgen aus der Inanspruch-
nahme empfohlener Leistungen haften aus-
schlieBlich die empfohlenen Unternehmen.

Seitens Orhidea Briegel und der Experten

kann keine Haftung Ubernommen werden.
Nachdruck und Kopie - auch auszugsweise

-, Aufnahme in Online-Dienste und Internet,
Vervielféltigung auf Datentrdger wie CD-Rom,
DVD usw. nur mit schrifticher Genehmigung
von Orhidea Briegel und der Experten. FOr
unverlangt eingesandte Manuskripte und Fotos
keine Gewdhr.

Die fUr sich werbenden Unternehmen (Exper-
ten) tragen alleine die Verantwortung fir den
Inhalt und die rechtliche Zul&ssigkeit der fUr die
Insertion zur VerfGgung gestellten Text- und Bild-
unterlagen sowie der zugelieferten Werbemittel.
Der Experte stellt Orhidea Briegel im Rahmen
seines Kolumnen-Anzeigenauftrags von allen
AnsprUchen Dritter frei, die wegen der Verlet-
zung gesetzlicher Bestimmungen entstehen
kdnnen.

Orhidea Briegel, Int. Orhideal®-Fotocoach, Dipl.- Public
Relations Fachwirtin (BAW), ist Mitglied der Deutschen
Public Relations Gesellschaft (DPRG e.V.), und Veran-
stalterin der Kunstfoto-Ausstellung Orhideal® , Business-
Profile" mit den Business-Treffs. www.image-kongress.de

branchenubergreifender ¢ Uberregionaler

BusinessTreft
fur den Mittelstand

FUr Mittelstandler unterschiedlichster Branchen, Selbsténdige & Angestellte auf
Entscheiderebene. Wertvolle Kontakte, Kooperationsmdglichkeiten, Anregun-
gen, Angebot trifft Nachfrage. Wenn Sie sich als (neuer) Gast dazu gesellen
wollen, freuen wir uns, Sie in unserer Runde zu begriBen.

Lernen Sie Entscheider aus unseren Ausgaben IMAGE, der Sonderausgalben
DER COACH und Orhideal & VITAL kennen.

am Do., 26.Februar 2009

im ,Haare & mehr*

Einlass: ab 16 Uhr - 19 Uhr
www.haare-und-mehr.de

Eintfritt mit Anmeldebestatigung freil |

am Do., 26.Marz 2009

auf der Weiterbildung Munchen

Einlass: ab 16 Uhr— 19 Uhr
www.weiterbildung-muenchen.de

Einfritt mit Anmeldebestatigung freil |
BESUCHEN SIE UNS DOCH DAVOR An UNSEREM IMAGE-STAND!!!!

ANMELDUNG:

Ihre Anfrage zur Aufnahme auf die Gdsteliste senden Sie mit Ihren vollstandi-
gen Kontakidaten + Branche (!!! auch von den Begleitpersonen I!) an:
orhidea@web.de

Bei Aufnahme auf die Gasteliste erhalfen Sie eine RUckbestatigung, sofern lhre Bran-
che im Gastemix nicht bereits Uberreprdsentiert ist. Bitte beachten Sie auch die Teil-
nahmeregeln online.

Sie mochten Ihr Business prasentieren? Sprechen Sie mich an.
Wie Sie IMAGE nutzen k&nnen, lesen Sie auf
www.image-magazin.com unter PARTNER

Orhidea Briegel, Plattforminitatorin Tel: 0177 3550 112

Diese Ausgabe wurde Ihnen Uberreicht von:




